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Heart-Centered Sharing

Wstep

Tak wielu ludzi na swiecie cierpi zupetnie bez powodu. Zaledwie kilka zmian moze trwale zmieni¢ ich zycie, a
takze zycie ich dzieci i przysztych pokolen.

Mamy mozliwos$¢ by uczestniczy¢ w uzdrawianiu tej planety i jej ludzi. Odkrycie olejkéw eterycznych to
prawdziwe btogostawienstwo i mozemy cieszyc¢ sie ich medycznymi wtasciwosciami. Musimy sie dzieli¢ tym
czego sie nauczyliSmy, co zobaczyliSmy by zmniejszy¢ cierpienia innych.

Olejki eteryczne wraz z produktami na bazie olejkéw, udostepnione przez firme Young Living, mogg postuzy¢
do podbudowania ludzkosci, poprzez swoje niesamowite mozliwosci. Ci, ktérzy uzywajg je przez wiele lat,
bardziej je dzi$ podziwiajg niz wtedy gdy zostaty oryginalnie odkryte. Ludzie dochodzg do zdrowia, niektorzy
juz nie odczuwajg boloéw, inni sg szczesliwsi, z mniejszym stresem. Ci ktérzy przez kilka lat uzywajg olejki i
inne produkty (na bazie olejkdéw) wygladajg mtodsi i sg zdrowsi zamiast starze¢ sie! Céz za wspaniaty sposéb
na przezycie zycia!

Jedna osoba po drugiej odkrywa, ze mamy obowigzek podzielenia sie tym niesamowitym odkryciem z catym
swiatem. Uczgc sie jak dzieli¢ sie z innymi, kreujgc sie¢ ludzi, pomagajac sobie wzajemnie, mozemy dotrzec i
edukowac miliony ludzi w bardzo krétkim czasie.

Wspaniate uczucie niesienia pomocy innym, jest PRAWDZIWYM darem od firmy Young Living.

Wielu z nas odkryto, ze mozemy réwniez osiggngé doskonaty dochdéd poprzez uczciwosé, radosé,
wdziecznos¢ i uznanie firmy Young Living. Dochéd ten pozwala nam na pomoc rodzinie, sagsiedztwu, oraz
ludziom ze wszystkich zakatkow Swiata, w zupetnie nowy i jakze liczgcy sie sposob.

Wydrukuj te DARMOWY System Heart-Centered Sharing i wsadz do jakiegos$ skoroszytu lub zanie$ do
sklepu, by oprawi¢ go profesjonalnie (np. OfficeDepot, Kinko/FedEx). Dokument bedzie bardziej czytelny i
jest to niewielka inwestycja.

Polecam réwniez przeczyta¢ ksigzke "Harmony, Joy, and Abundance" dostepng w Life Science Publishing
aby usprawni¢ proces przekazywania informacji na temat produktéw Young Living. By kupi¢ ksigzke mozesz
zadzwoni¢ na numer 800-336-6308 lub przez internet wchodzgc na link www.lifesciencepublishers.com.
Instrukcje w Heart Centered Sharing sg wstepem do "Harmony Joy and Abundance".

System Heart-Centered Sharing umozliwia edukowanie, wzmacnianie i inspirowanie jak najwiecej ludzi aby
mogli sami sobie pomdc, a takze swoim rodzinom uzywajgc naturalne produkty, by mogli zy¢ dtuzej, zdrowiej i
szczesliwiej. Dziel sie informacjami z otwartym i oddanym sercem. Badz dobrym stuchaczem i naprawde
stuz innym. To kreuje duplikacje (osoby dzielg sie z osobami, ktdre dalej dzielg sie z innymi), osiagajac efekt
domina w nowy, fascynujgcy sposob.

Od momentu zostania cztonkiem Young Living na wiosne 1994 roku, osobiscie prowadzitam setki spotkan,
tak samo jak wielu innych liderébw w mojej organizacji i innych organizacjach, ktére sg czescig naszej Young
Living rodziny. Nastepujgce informacje sg na podstawie doswiadczen nas wszystkich, ztozonych w cato$é by
wesprze¢ Twéj wysitek przekazywania tych informacji dalej.

Czes$¢ 1 jest przeznaczona dla tych, ktérzy chcg pomdc sobie i kilku przyjaciotom. Cze$¢ 2 jest dla tych,
ktérzy majg ochote stuzy¢ innym, osiggng¢ wiekszy wptyw w swoim srodowisku, zbudowac udang organizacje
Young Living i odnies¢ sukces.

Heart-Centered Sharing jest pomystem, ktérego czas realizacji wlasnie nadszedt. Pomagajgc innym mozemy
zmieni¢ swiat. Czekam z absolutng radoscia, by odby¢ te podréz z kazdym z Was.

Vicky Opfer



Czesc 1

Przekazywanie Informacji o Young Living
Przyjaciotom i Tym, na Ktorych Ci Zalezy



Przekazywanie Informacji o Young Living Przyjaciotlom i Tym, na Ktérych Ci Zalezy

Czy chcesz przekazac kilka kluczowych wladciwosci olejkdw czy tez przekaza¢ wiecej informacji na ich temat,
czy tez w zorganizowany sposob zrobi prezentacje, jestesmy tu by Ci poméc. Umieszczamy 3 przykfady
formatow do Twojego wykorzystania w kazdej chwili, kazdego dnia.

1. Kluczowe Punkty Dotyczace Olejkéw Eterycznych Young Living (strona 6). Ta strona moze by¢ uzyta jako
wydruk do przekazania informaciji znajomym, zwlaszcza tym, ktérzy mieszkajg daleko od Ciebie albo tez
podczas przystowiowego spotkania na herbatke.

2. Krétkie Wprowadzenie na Temat Olejkéw Young Living (strona 7). Kiedy masz tylko 15-20 minut, jest to
doskonaty wydruk z wystarczajgcg iloscig informaciji.

3. Prezentajca Olejkdw Young Living (strona 40) Zawiera bardziej obszerne informacje, wystarczajace na
jedno-godzinng prezentacje. Jest to format stosowany przez osoby, ktére konsekwentnie oferujg te same
prezentacje, by zbudowac¢ mniejszy lub wiekszy biznes. Jest ona tatwa do sledzenia i kazdy moze to robic.
Nie ma potrzeby by by¢ ekspertem. Wszystko co potrzebujesz to kilka olejkéw by je pokazac i sie nimi
podzieli¢ oraz Twoja che¢ by pomagac innym.

Kazdy z tych trzech przyktadéw moze by¢ zastosowany by pomaoc innym zrozumie¢ informacje na temat
olejkéw eterycznych oraz produktéw na bazie olejkéw. Wiasciwie mozesz te informacje czyta¢ na glos, jezeli
to Ci pomoze w prezentacji. Nie ma w ogole potrzeby zapamietywania jakichkolwiek informacji. Zawierajg
informacje zastosowania na przestrzeni historii oraz inne informacje na temat olejkéw i produktow.

Zréb kopie wszystkich 3 i miej je zawsze pod reka, by byto tatwiej przekazywa¢ informacje podczas rozmoéw
Ze znajomymi.

Podczas spotkan rodzinnych i przyjacielskich, przytocz przyktady z wtasnego doswiadczenia. Pokaz olejki,
NingXia Red, krem Lavender Hand Lotion, MultiGreens, pastylki Thieves Lozenges oraz zel do dezynfekg;ji
Hand Sanitizer. Opowiedz co widziatas/tes i czego doswiaczytas/tes. Jezeli ktos ma jakies schorzenie,
znajdz odpowiedz w podreczniku Essential Oils Desk Reference (mozna zamoéwi¢ w Life Science Publishers).
Jezeli sg oni zainteresowani, kontynuuj, a jezeli nie - to to zaakceptuj, nie traktuj tego jako zniewage osobista.
Ty tez nie jestes zainteresowanaly wszystkim - prawda?

Nie mamy na celu sprzedawania, przekonywania lub wywierania nacisku. Po prostu oferujemy informacje i
jezeli ktos zechce ztozy¢é zamowienie, pomagamy mu zatoz¢ wiasne konto - pozwalajgc im podjgé
samodzielng decyzje w sprawie doboru produktéw.

Mozesz rozda¢ Katalog Produktéw (Product Guide), mozesz tez skopiowac kartke "Niech Kazdy Twoj Dzien
Nalezy do Udanych" lub "Zastosowanie Olejkéw Eterycznych Young Living w Zyciu Codziennym" i wsadzi¢ jg
pomiedzy strony Katalogu Produktow (strony 11 i 12).

Pokaz znajomym olejki i powiedz, ze mogg je uzy¢ w jaki chcg sposéb. Jezeli akurat odczuwajg bol, olejki
posmarowane w bolgce miejsce jest dobrym pomystem. W ten sposdb sprawdzg ktéry olejkek pomagl|
najlepiej.

Pomdéz im zatozy¢ swoje wiasne konto, aby mogli zamowic¢ kiedy tylko chcg, bez potrzeby kontaktu z Toba.

By¢ moze nie bedzie to dla Ciebie wygodne, tak jak dla wielu z nas na poczatku, ale po czasie przyznasz, ze
jest to najlepsze rozwigzanie, aby mogli dostaé to co potrzebuja.

Dziekuje za przekazywanie innym!



Kluczowe Punkty Dotyczace Elejkéw Eterycznych Young Living

1. Olejki eteryczne byty stosowane od zarania dziejéw dla celéw leczniczych i dobrego samopoczucia.
Starozytni Egipcjanie uzywali olejki eteryczne jako medycyny, a ich receptury sg zapisane na starozytnych
hieroglifach. W samej Biblii istnieje 188 odniesien dotyczacych stosowania olejkéw eterycznych. Dzi$, olejki
eteryczne uznawane sg jako przodujgcy odtam medycyny naturalnej.

2. Dzieki badaniom naukowym, olejki eteryczne zostaty sklasyfikowane jako przeciwzapalne, antydepresyjne,
przeciwbakteryjne, przeciwgrzybiczne i przeciw-wirusowe. Olejki majg wlasciwos$ci wspomagajgce system
odpornosciowy, dziatajg regenerujaco, relaksujgco, pobudzajgco, poprawiajg samopoczucie i pobudzajg
komorki mézgowe do lepszej pracy. Kazdy olejek zawiera od kilku do kilkuset r6znych molekut (czgsteczek), z
ktérych kazda wspomaga zdrowie, regeneruje organizm oraz pomaga w gojeniu ran. Im wiecej olejkow
uzywamy, tym jestesmy zdrowsi.

3. Olejki mogg by¢ stosowane na skére, dyfuzowane, do kgpieli, do jedzenia oraz picia. Europejscy lekarze
przepisujg olejki do przyjmowania wewnetrznego rownolegle lub w zastepstwie sSrodkéw farmaceutycznych.

4. Olejki eteryczne natozone na skére szybciej wchtaniajg sie i przy pomocy krwiobiegu w ciggu kilku minut sg
dostarczone do kazdej komorki. Dzieki temu zwieksza sie pobdr tlenu i sktadnikow odzywczych, szybciej
oczyszcza sie organizm oraz przedtuza sie zycie. Poprzez zwykie wachanie terapeutycznych olejkow,
poprawiamy sobie fizyczne i psychiczne samopoczucie, a takze osiggamy poczucie petnego spokoju i
zdrowia.

5. Olejki eteryczne sg skoncentrowanym wyciggiem z roslin. Jedna kropelka olejku mietowego zawiera
réwnowartosc¢ 28 filizanek herbaty mietowej. Aby uzyskac¢ 486 graméw czystego rézanego olejku, potrzeba
2.5 tony ptatkow réz, co powoduje ze jest najcenniejszym i najbardziej pozgdanym olejkiem z dostepnych na
rynku. llos¢ roslin potrzebnych do destylacji dyktuje cene i dlatego niektore olejki sg drozsze. Poniewaz
jednak uzywamy bardzo niewielkg ilos¢ kazdego olejku, nawet najdrozsze z nich stajg sie cenowo
ekonomiczne i opfacalne.

6. W przesziosci olejki eteryczne miedzy innymi byly stosowane jako aromaty smakowe, odswiezacze
powietrza, do zabiegdéw weterynaryjnych oraz innych przemystowych zastosowan. Do tych celéw wysoka
jakosc olejkow nie byta wymagana. W dzisiejszych czasach, kiedy olejki eteryczne wykorzystywane sg jako
naturalny srodek zdrowotny, ich czystos¢ i wysoka jako$c¢ jest absolutnie niezbedna. Poniewaz 95%
Swiatowych olejkéw eterycznych stworzonych jest wylgcznie dla potrzeb przemystowych, wiele z nich nawet
tych kupowanych w sklepach ze zdrowg zywno$cia, jest bardzo niskiej jako$ci.

7. Firma Young Living jest firmg produkujgca najwyzszej jakosci olejki eteryczne, ktére promujg zdrowie i
wellness na wszystkich poziomach zycia. Sg one skuteczne, wydajne, bezpieczne i nietoksyczne.

8. Produkty Young Living jako jedyne na Swiecie zawierajg olejki eteryczne: w tym suplementy, produkty
spozywcze oraz kosmetyki, ktérych jakos¢ i skutecznosé nie ma réwnych. Firma ta przoduje w promowaniu i
przywracaniu zdrowia naszym rodzinom i spotecznosci.

9. Olejki eteryczne klasy terapeutycznej sg klasyfikowane jako najwspanialsze wsparcie zdrowia, wywracajgc
naszg opinie na temat wspotczesnej opieki zdrowotnej. Uzywajgc codziennie olejki terapeutyczne i produkty
wbogacone o olejki terapeutyczne bedziemy zyé diuzej, zdrowiej i szczesliwiej! Dalsze przekazanie wiedzy
na temat produktéw Young Living ma olbrzymi potencjat w zmianie naszego swiata na lepszy.

10. Mozesz zaméwic olejki po cenie hurtowej, oszczedzajac 24%. Wpisujac sie na miesieczny program tzw.
Essential Rewards mozesz zaoszczedzi¢ jeszcze wiecej. Zamawiajgc produkty co miesigc kumulujesz
punkty, ktére wymieniasz na darmowe produkty. Jestes$ gotowaly by ztozy¢ zamowienie? To zajmuje tylko
kilka minut.

Young Living jest Swiatowym liderem w produkcji terapeutycznych olejkéw eterycznych!
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Krotkie Wprowadzenie w Temat Olejkow Young Living

Frankincense: Od zarania dziejéw rosliny byty uzywane w celach leczniczych. W starozytnosci ludzie
uzywali roslin do celéw medycznych, upiekszajgcych, do balansu emocjonalnego, do balsamowania zwiok,
jest tez wiele przepiséw, w ktdrych uzywano olejki eteryczne do uzdrawiania. W Biblii mozemy odnalez¢
przyklady olejkéw eterycznych takich jak frankincense i mirra (myrrh), podarowane matemu Jezusowi.
Podaj do wachania olejek frankincense.

Produkty Thieves (Ztodzieje): Na przetomie wieku X1V i XV, wielka zaraza nawiedzita Europe usmiercajgc
miliony ludzi. Natomiast grupa mezczyzn swobodnie poruszata sie wsrdéd zmartych lub umierajgcych,
okradajgc ich. Kiedy zostali pojmani i doprowadzeni do Kréla wyznali, ze sg handlarzami przypraw, uwiezieni
w murach miasta ze wzgledu na zaraze i zamkniete porty, wiec gdy skonczyly sie pienigdze posuneli sie do
kradziezy. Wiedzieli, ze bedg odporni na zaraze¢ po namaszczeniu siebie przyprawami i ziotami. Krél nakazat
ogtosi¢ te wiadomos$¢ w catym kraju.

Dzi$ mamy mieszanke olejku o nazwie "Thieves" (nazwa na ich cze$¢) oraz calg linie produktéow stworzonych na
bazie tej mieszanki, ktéra jest antybakteryjna, przeciwgrzybiczna i anty-wirusowa. Gdy tylko czujemy pierwsze
symptomy choroby, mozemy kilkanascie kropli tego olejku posmarowac kilka razy dziennie na stopy lub wla¢ kilka
kropel do pustej kapsutki i potkngé, zapobiegajgc tym samym dalszemu rozwojowi choroby.

Produkty Thieves to: mydla, pasty do zebdéw, ptyn do ptukania ust, zel do dezynfekcji rak i ptyn czyszczacy do
domu. Codzienne uzywanie tych produktéw zapobiega przeziebieniom i grypie. Oferujemy rowniez suplementy,
zawierajace olejek Thieves o nazwie INNER DEFENSE, ktéry zazywamy przy pierwszym symptomie kaszlu,
przeziebienia lub kichaniu. Uzywamy tych produktéw, aby zapobiegaé chorobom i utrzymac¢ zdrowy stan. Podaj do
wachania olejek Thieves.

Czym s3 olejki eteryczne? Olejki eteryczne sg naturalnymi, aromatycznymi wyciggami, ktére znajdujemy w
drzewach, kwiatach, krzewach, korzeniach i nasionach. Olejki zabezpieczajg rosline przed insektami, chorobami,
uszkodzeniami fizycznymi i warunkami srodowiska. Sg uktadem odpornosciowym roslin.

Olejki eteryczne sg pozyskiwane poprzez destylacje, ktéra przy uzyciu pary wodnej musi by¢ wykonywana bardzo
ostroznie, aby zachowac wtasciwosci lecznicze olejkow.

Olejeki eteryczne to czes¢ rosliny, ktéra leczy chory organizm gdy jest uzywany jest jako lekarstwo. Niestety rosliny
suszone tracg 95-97% ich eterycznego olejku (np. ziota). Uzywajac olejkow eterycznych, z kazda kropla
dostarczamy organizmowi kompletny jego sktad chemiczny.

Olejki eteryczne sa bardzo skoncentrowane. Aby uzyskac jeden litr olejku rozanego, potrzebnych jest 2,500kg
(5000 Ibs) ptatkow rozy! W jednej kropli olejku peppermint jest rowna zawartosci 28 filizanek herbaty mietowej!
Podaj do wachania olejek Peppermint.

Gdy ktos ma gorgczke, wcieramy kilka kropli olejku mietowego w stopy co powoduje spadek temperatury w ciggu
kilku minut. Uzywajac olejek Thieves i Peppermint, jeden po drugim, moze uchroni¢ przed powazng choroba.

Olejki eteryczne sg antybakteryjne, przeciwgrzybicze, przeciw-wirusowe, przeciwzapalne i wspieraja system
odpornosciowy. Molekuty olejkéw nasladujg te molekuty ciata cztowieka, ktére sg wykorzystywane do regenerac;ji
komoérek. Terapeutyczne olejki eteryczne sg naturalne i nietoksyczne.

Gdzie znajdujemy olejki eteryczne? Young Living destyluje olejki z roslin z catego swiata. Rosliny muszg by¢
uprawiane organicznie (bio) by olejki te miaty wtasciwosci terapeutyczne.

Destylacja: Olejki eteryczne sg pozyskiwane przez umieszczenie roslin w duzym cylindrze ze stali nierdzewnej,
wprowadza sie pare wodng od spodu cylindra. Para wytrgca olejek z roslin, nastepnie unosi go pod sufit



destylatora, gdzie rurkami jest wyprowadzana na zewnatrz, tam jest schtadzana i zamienia sie w wode. Olejek
wyptywa na powierzchnie, z ktorej jest zbierany, testowany i butelkowany.

Kadzie do destylacji wynosza okoto 20 stép (okoto 7 metrow) wysokosci i 8 stop (2.5 metra) srednicy. Wyobraz sobie
napetnianie 20 metrowego cylindra rosling German chamomile (rumianek), ktdra jest delikatna, krucha roslinkg. Jak
sadzisz ile mozesz uzyskac olejku destylujgc takie ilosci tej rosliny? Uzyskasz pomiedzy 1/4 do 1/2 kubka olejku
eterycznego! Dlatego niektore olejki kosztujg drozej. Inne rosliny, takie jak migta (peppermint) i lawenda (lavender)
zapewniajg duzo wiecej olejku z kazdej destylacji, wiec kosztujg mnie;j.

Podaj do wachania olejek lavender - dajgc przyktady jak i kiedy mozna go uzywac. Olejek lawendowy (lavender) moze
by¢ uzywany na rany, skaleczenia, oparzenia, bole gtowy, stres, a takze mozna posmarowac nim stopy wieczorem aby
lepiej spac.

Mate 5 ml butelki olejkéw eterycznych zawieraja od 85 do100 kropli, a 15 ml butelki zawierajg 250 do 300 kropli. Uzywamy
tylko kilka kropli na raz, wiec olejki eteryczne sg bardzo ekonomiczne!

Czystos¢ (Purity) jest bardzo wazna, gdyz decyduje o skutecznosci i niezawodnosci olejkéw. Wiekszos¢ olejkow
eterycznych, nawet tych w sklepach ze zdrowg zywnoscia, mogg by¢ syntetyczne, zfalszowane, lub rozcienczone i moga
by¢ toksyczny dla organizmu. Young Living to firma, ktéra produkuje najwyzszej jakosci olejki eteryczne na Swiecie.To sg
jedyne olejki, ktére uzywam dla mojej rodziny i siebie!

Jak uzywac¢ olejki na co dzien? Wystarczy proste wachanie olejkow eterycznych aby poczué¢ sie lepiej! Posmarowane
na skore) wchtaniaja sie szybko i w ciggu kilku minut docierajg do kazdej komorki w ciele! Czyste olejki eteryczne mozna
bra¢ wewnetrznie, jako suplementy lub dodac je do wody podczas kapieli w wannie. Dodajemy do gotowania, czyscimy i
dezynfekujemy nimi. Mozemy takze dodac kilka kropli olejku cytrynowego (lemon) do wody pitnej. Podaj do wachania
olejek cytrynowy Lemon.

Olejki eteryczne mogg rowniez by¢ uzyte jako woda kolonska, perfumy, moga stuzy¢ jako apteczka pierwszej pomocy
oraz do masazu. Young Living oferuje rowniez kilka olejkow roll-onéw, sg bardzo fatwyme i wygodnei w uzyciu. Wielu z
nas uzywa Stress Away zamiast wody kolonskiej, ktéry takze pomaga w utrzymaniu lepszego nastroju przez caly dzien!
Podczas bolu lub dyskomfortu uzywamy Deep Relief. Roll-on Tranquil ma dziatanie kojgce i relaksujgce, Breathe Again
- wspomaga system oddechowy oraz Valor, ktory balansuje i pobudza energie. Podaj do powachania jeden z roll-
onow, ktory posiadasz.

Dlaczego uzywamy olejki eteryczne? Mieszanke Peace and Calming uzywamy by zredukowa stres, PanAway by
zredukowac¢ dyskomfort i bol i Joy by poprawi¢ nastréj. Uzywamy Puryfication by odstraszy¢ owady lub smarujemy na
miejsce ukgszenia. Takze jest stosowany jako srodek dezynfekujaco-oczyszczajacy powietrze i neutralizujgcy odory i
toksyny. Podaj do wachania olejki Peace&Calming, PanAway, Joy oraz Purification.

Takie olejki jak Frankincense wspieraja system odpornosciowy , a Clove (gozdzk) jest sklasyfikowany jako najsilniejszy
antyutleniacz (co zostato zmierzone). Olejki eteryczne poprawiaja nasze zdrowie, samopoczucie, nieporownywalnie
podwyzszajg poczucie szczescia i znacznie poprawiaja jakos¢ naszego zycia.

Suplementy: Young Living jest pionierem w produkcji suplementéw wzbogaconych o olejki eteryczne. Kilkanascie
mieszanek olejkow jest teraz dostepnych w gotowych kapsutkach i sg tatwe w uzyciu. Jedenz nich zwany Longevity,
zawiera olejki eteryczne takie jak : tymianek (thyme), pomarancza (orange), gozdzik (clove) i kadzidtowiec
(frankincense). Suplement ten moze poméc zmniejszy¢ ryzyko zawatu serca, udaru moézgu, raka i opéznié proces
starzenie sie. Wiele 0s6b przyjmuje Longevity codziennie wraz z innym suplementami takim jak True Source, ktéry
wspomaga codzienng diete o niezbedne sktadniki odzywcze. Suplementy wykonane z naturalnych, czystych i zdrowych
produktéw sg korzystniejsze dla organizmu.

Young Living oferuje réwniez kapsutki Inner Defense, zawierajace Thieves, stuzgcy jako naturalny antybiotyk.
Jest to suplement, ktory warto uzy¢ przy pierwszych oznakach przezigbienia lub grypy, by wzmocni¢ system obronny.

Produkty Spozywcze: Young Living oferuje doskonate produkty wspomagajgce codzienng diete, bogate w witaminy,
mineraty, btonnik oraz antyutleniacze tzw.superfoods.

Jednym z nich jest sok NingXia Red - wysoko odzywczy (witaminowy) i dziatajgcy jako przeciwutleniacz, ktéry pomaga
spowolni¢ procesy starzenia sie i wspomaga system obronny. Specjalny sktadnik tego super-soku to organiczne puree z
owocu wolfberry lub goji berry, pochodzace z Chihskiej prowincji Ningxia.
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Sok ten wspomaga oczyszczanie watroby, ktéra oczyszcza krew, wspomaga wzrok, prace serca i uktadu
odpornosciowego. Sok NingXia Red nie zawiera pétproduktéw (lub innych $mieci) i wspomaga wyréwnanie poziomu
cukru we krwi. Wolfberries sg skarbem narodowym Chin, ktérych wiasciwosci takie jak: poprawa zdrowia i
diugowiecznosci sg obserwowane od 5000 lat. Chinscy olimpijczycy konsumujg wolfberries, ktore sg uwazane za ich tajng
bron.

NingXia Nitro to nowy produkt, ktéry jest doskonatg i zdrowa alternatywa napojéw energetycznych! Zaproponuj NingXia
Red, Nitro oraz Wolfberry Crisp Bar.

True Source, Longevity oraz NingXia Red dodajg energii, wytrzymatosci i zywotnosci. Kosztujg zaledwie $3 do $4
dolaréw dziennie, to mniej niz cena codziennej kawy! Jezeli wydanie $3 dolaréw dziennie to za duzo, wez je co drugi
dzieh! Warto$¢ i korzysci tych trzech produktéw, nawet branych co drugi dzien jest i tak ciagle wieksza niz branie
zwyktych witamin, ktére teraz przyjmujesz codziennie! Wez pod uwage wymiane tego co obecnie uzywasz na te trzy super
produkty Young Living.

Produkty Kosmetyczne i Higieny Osobistej: Ponad 80,000 réznych skfadnikédw chemicznych znajduje sie w naszej
zywno$ci oraz w produktach higieny osobistej, ale tylko okoto 200 z nich zostato przetestowanych przez agencje rzgdowe
pod wzgledem ich bezpieczenstwa. Samo-regulujgcy sie przemyst produkujgcy produkty do higieny osobistej powoduje,
ze sami jesteSmy odpowiedzialni za znalezienie produktéw bezpiecznych. W produkcji sSrodkéw do pielegnacji ciata
Young Living stawia na pierwsze miejsce bezpieczenstwo, dobor sktadnikéw i skutecznosé. Produkty Young Living
wzbogacone o olejki eteryczne klasy terapeutycznej sg unikalne na rynku. Przynosza one ogromne korzysci naszemu
ciatu, ktorych efekt kumuluje sie, sg tez bardzo wydajne i optacalne. Zaproponuj krem Lavender Hand Lotion. Zwroé
uwage jak niewielkg ilos¢ kremu wystarcza na duze powierzchnie. Pokaz w katalogu produktow inne naturalne produkty
do pielegnacji ciata.

Mamy takze bezpieczne, skuteczne i przyjazne dla srodowiska produkty dla dzieci i zwierzat!

Dlaczego ktos chciatby nadal uzywac¢ srodki, ktére moga powoli zatruwaé ich samych i ich rodziny takich jak pasty do
zebow, ptynéw do ptukania ust, ptyndw do mycia ciata i kgpieli, szampondw i srodkéw czyszczacych do domu, zamiast
uzywacé naturalnych, zdrowych produktow, ktdre poprawiajg ogoéiny stan zdrowia i sg bezpieczne dla naszego srodowiska
naturalnego? Wybierajmy madrze!

Whioski: Olejki eteryczne mogg by¢ najlepszym wsparciem dla naszego zdrowia, ktéry mozemy doswiadczy¢, jestesmy
w stanie zmieni¢ nasze wyobrazenie o opiece zdrowotnej jakg znamy. Olejki wydajg sie by¢ szczegdlnie pomocne przy
tagodzeniu bolu i objawow depresiji, zmniejszaniu zwyrodnien, zachorowalnosci oraz eliminowaniu stresu. Sg mocne, a
jednoczesnie delikatne, nietoksyczne, bezpieczne dla dzieci i zwierzat i miejmy nadzieje, ze bedg medycyng przysztosci!
Najwazniejsze jest to, ze mogg one pomoc zy¢ dtuzej, zdrowiej, i szczesliwie, zwtaszcza gdy uzywane codziennie!

Jak zaczaé: Produkty te nie sg dostepne w sklepach, mozna je zaméwi¢ bezposrednio z firmy Young Living, mieszczacej
sie w stanie Utah. Mozesz zamowi¢ je w cenie hurtowej, tak jak my, lub po cenie detalicznej. Zapisanie sie jako cztonek
(member) w Young Living pozwola zaoszczedzi¢ 24% i poprzez ztozenie zamowienia raz na rok na $50 dolaréw
utrzymujesz status cztonka. Catkowity koszt cztonkostwa wynosi $40 dolaréw i zawiera 5 ml butelke olejku Stress Away,
jednego z najpopularniejszych olejkéw. Wykupujac czionkostwo otrzymasz takze dwie saszetki soku NingXia Red,
probki lavender, lemon, peppermint oraz Peace & Calming, ktére mozesz odda¢ znajomym, a poza tym wiele informacji
edukacyjnych na temat olejkdw i firmy. Istnieje rowniez kilka innych wspaniatych opciji rejestraciji takich jak: Premium Kit,
ktory zawiera dyfuzor i Premium Plus Kit (najlepsza opcja) zawierajgc i difuzor i komplet 10 olejkéw Everyday Oil Kit.

Essential Rewards: Young Living oferuje miesieczny program, ktéry wynagradza za robienie comiesiecznych zakupow
tak jak "frequent flyer program ". Kazdy zakup kumuluje od 10-20% w punktach, ktére wymieniamy na darmowe wybrane
przez siebie produkty. Oszczedzasz na kosztach przesyitki i mozesz wybra¢ nowe produkty kazdego miesigca. Zmiana
zamoéwienia zajmuje tylko kilka minut przez internet.

Rejestrowanie i Zamawianie: Poméz znajomym zdecydowag, jakich produktow najbardziej potrzebujg. Nastepnie pomoz
im samodzielnie zarejestrowac sie przez inetrnet. Dla kazdej osoby, ktérg samodzielnie zapiszesz, stajesz sie Sponsorem
i Enrollerem, dlatego tez miej zawsze przy sobie swoj numer cztonkowski (member number). Jesli jeden z Twoich
znajomych przyprowadzi ze sobg osobe na spotkanie, automatycznie on staje sie Sponsorem i Enrollerem dla nich.



Wydruki do rozdania:

Wielu z nas, ktérzy przekazujg informacje na temat produktéw Young Living wykorzystujg ponizsze materiaty
informacyjne. Kopiujemy czesto na papierze kolorowym lub eleganckim i chowamy je w katalogu produktow
Product Guide lub cenniku Price booklet. Mozemy réwniez wiozy¢ nasze wizytéwki i instrukcje dotyczace
zamawiania.

Strona 11 " Niech Kazdy Twdj Dzien Nalezy do Udanych! (Have a Great day Everyday) - moze bardzo wptyng¢ na
zmiane zycia ludzi z lub bez probleméw zdrowotnych.

Strona 12 " Codzienne Zastosowanie Olejkow Young Living" - oferuje pomysty na codzienne uzycie olejkow dla
ludzi z matymi problemami zdrowotnymi.

Strona 13 " D. Gary Young Model Zachowania Zdrowia” - moze by¢ brany pod uwage przez osoby z bardziej
powaznymi problemami zdrowotnymi.

Strona 14 "Destylacja Olejkow Eterycznych" - pomaga zrozumiec jak rzadkie sg niektore olejki, wyjasni¢ ich
strukture cen oraz jakie sg naprawde ekonomiczne.

Strona 15 " Historia Brittany “ - pomaga zrozumiec, dlaczego kazdego dnia powinni§my uzywac bezpiecznych,
100% naturalnych srodkéw higieny osobistej!

Strona 16 " Essential Ordering’- jest wspaniatym pomocg, pomagajgca ludziom zatozy¢ wiasne konto i
samodzielnie sktada¢ zamoéwienia.
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Niech Kazdy Twadj Dzien Nalezy do Udanych!!!
1. Stosuj Protokot Szczescia (Happy Protocol) kazdego dnia (Patrz ponizej)

2. Pij NingXia Red kazdego dnia od 1-6 uncji. Zastosowanie tylko tego jednego produktu zmieni twoje Zycie.
Pij NinXia Nitro (lub dodaj go do NingXia Red ) jezeli potrzebujesz zastrzyku zdrowej energii.

3. Zazywaj kapsutke Longevity kazdego dnia rano i/lub wieczorem przed snem. Zredukuje to twoje zte
samopoczucie i pozwoli zachowa¢ mtodosc!

4. Zawsze miej w kieszeni Stress Away i uzywaj go w ciggu dnia. Olejek ten podniesie Twoj radosny nastrg;.
5. Zazywaj True Source — kazdego dnia (to zestaw naturalnych witamin /mineratéw).

6. Zazywaj Multi Greens 1-3 kapsuitek raz lub dwa razy dziennie!! Podniosg one Twoj wigor i bedziesz sie
czut wspaniale!

7. Miej Thieves i Peppermint zawsze pod rekg. Jezeli kogokolwiek dopadnie przeziebienie lub grypa
bedziesz moégt wysmarowac¢ mu nimi stopy!!!

8. Biorgc Sleep Essence przed spaniem zapewnisz sobie lepszy sen, niezbedny dla prawidtowego zdrowia i
samopoczucia. Detoxyme przed snem pomogg Ci w strawieniu resztek jedzenia, ktére nadal zalegajg Twoj
system.

9. Stosuj naturalne produkty higieniczne tj.pasta do zeboéw Thieves oraz Lavender Hand and Body (krem
do pielegnaciji ciata i rak), ktére zadziatajg jak Spa, za kazdym razem, kiedy po nie siegniesz!

10. Utrzymuj swoéj dom w czystosci uzywajgc Thieves Household Cleaner, raduj sie jego zapachem ORAZ
wiasciwosciami zdrowotnymi!

Zyj cieszac sie kazdym dniem, przyjmuj z wdziecznoscia to, co masz i docen to!
Protokét Szczescia:

Po raz pierwszy protokét ten przedstawiony zostat przez D. Gary Young’a, prezydenta Young Living, w czasie
szkolenia w Wyoming w 1994 roku i od tego czasu stosowany jest przez tysigce ludzi, ktérych zycie uczynit
szczesliwszym.

VALOR - natoz na podeszwy stop lub jedna krople na przegub jednej reki i dotknij nig przegubu drugiej reki
na pare chwil, aby zbalansowaé caty swoj organizm!

HARMONY - jedng krople rozcieraj wokét splotu stonecznego, ktéry znajduje sie powyzej pepkal
JOY - jedng kropelke wokoét sercal!

WHITE ANGELICA - jedng krople olejku na dton, pociera¢ dtoh o dion, przetrze¢ delikatnie po wtosach,
twarzy, klatce piersiowej, ramionach, wzdtuz catego ciata poprzez ubrania tak jakby rozcigga¢ anielskg
tarcze.

Jezeli bedziesz to robit kazdego dnia , odmieni to twoje zycie!!! Zyj zdrowo!!!
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Zastosowanie Young Living Essential Oils w zyciu codziennym od A - Z

Korzystaj z podrecznika Desk Reference albo skorzystaj z naszych wskazéwek niektérych zastosowan
produktow**

- Kosmetyki pielegnacyjne : A-R-T produkty do pielegnacji twarzy, Lawender Hand Lotion krem do rak, YL
szampony do wtosow, zele do kgpieli.

- Poziom cukru : NingXia Red, ocotea, Thieves.

- Problemy z uktadem oddechowym lub oskrzelami : RC i Raven- RC klatka piersiowa i plecy, Raven spody
stép, kilkakrotnie w ciggu dnia. Nastepnego dnia zmieniamy — Raven klatka piersiowa i plecy, RC spody stép,
kilkakrotnie w ciggu dnia. Stosowa¢ na zmiane tak jak w dniu pierwszym itd. Powtarza¢ dzien po dniu az do
osiggniecia zadowalajgcych rezultatéw. Dyfuzor: RC lub Raven.

- Klarownos¢ mysli: NingXia Nitro, Frankincense, Peppermint, Clarity, Brain Power - wdycha¢ lub naciera¢ na tyt
szyji.

- Przeziebienie lub grypa - Thieves w kapsulkach, dodac 2-3 krople oregano. Stosujac pierwszy raz? Zaczg¢ od 3
kropli w kapsutce, nie wiecej. Mozna je rozcienczy¢. Takze: Inner Defense, Longevity w kapsutkach, uzy¢é mydto do
rak Thieves, paste do zebdw Thieves, ptyn do czyszczenia Thieves. Smarowaé Thieves oraz Peppermint na stopy
(szczegodlnie w przypadku gorgczki).

- Ktopoty z trawieniem - Peppermint, Di —Gize, Detoxyme, Lavender, Essentialzymes-4, Alkalime.
- Stabilnos¢ finans6w — mieszanka Abundance, opowiedz innym o Young Living.

- Masz stresujacy dzien? Stress Away, Peace and Calming, Tranquil, Inner Child, Realease, Forgiveness. Uzyj
wszystkie cztery, jeden po drugim: Valor — na przegubach rgk, Harmony — na splot stoneczny, Joy- na serce, White
Angelica — przejedz rekoma od gtowy do stop (lub 1-3 kropli kazdego z nich do kapsulki i zazywaé codziennie)

- Balans hormonalny: Progessence Plus Serum (tylko kobiety), PD 80/20.

- Wzmocnienie odpornosci: spac wiecej i pi¢ wystarczajgcy ilos¢ wody. Uzywac NingXia Red, Longevity i Stress
Away - te trzy produkty wspaniale ze sobg wspétdziatajg! Inner Defense, ImmuPower (rozcienczony oliwg) naktadaé
wzdtuz kregostupa, wszystkie produkty z linii ,Juva” do oczyszczenia i ochrony watroby.

- Dyskomfort: Pan Away, Peppermint, helichrysum, copaiba, Idaho Balsam Fir, krem Regenolone ,
Deep Relief roll-on, frankincense, lavender, chamomile, Trauma Life, Relieve It - wciera¢ na bolgce miejsca.
Raindrop Technique Kit- uzywa¢ wszystkich olejkéw po kolei na plecy lub na bolgce miejsca.

- Czas wyciszenia — medytacja lub modlitwa: Sacred Frankincense, Frankincense, Peace and Calming, Sacred
Mountain, Gratitude, Forgiveness, Awaken, Acceptance, Inspiration, White Angelica, Highest Potential,
Transformation.

- Ktopoty z zatokami: potozy¢ jedna kropelke olejku peppermint na dton i rozsmarowaé go pomiedzy dtormi,
przytézy¢ do nosa i gteboko oddychac. Tym samym sposobem mozna aplikowaé R.C. Mozna je réwniez
dyfuzowac¢. Uzywacé Breath Again Roll-on!

- Problemy ze skoéra - oparzenia i wysypka: Trzymaj zawsze pod rekg w kuchni oraz w apteczce lavender i
LavaDerm. Stosowac na oparzenia, otarcia, sttuczenia, poparzenia stoneczne.

- Polepszenie snu: Peace and Calming, lavender lub Dream Catcher na stopy oraz na poduszke przed pojsciem
spac. Tranquil roll-on na szyje. Kapsutki Sleep Essence wieczorem. ImmuPro.

- Witalnos¢ i energie: MultiGreens oraz sok NingXia Red kazdego dnia - ta kombinacja jest REWELACYJNA!
Ningxia Nitro, True Source, Longevity, Peppermint — na skore, do dyfuzora lub doda¢ kropelke do szklanki wody!

- ODCHUDZANIE: Herbata Slique, kapsutki Slique, Slique Essence, NingXia Red, 5 Day Nutritive Cleanse.

- Inne olejki, ktore przyczynia sie do poprawy samopoczucia: Joy, Abundance, Highest Potential, Magnify Your
Purpose, Dream Catcher, Rose, Valor, Balsam Fir.

Uwaga: Informacje te nie majg na celu by zastgpic¢ konsultacji lekarskiej.
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D. Gary Young
Model Zachowania Zdrowia

Informacje te moga sie przyda¢ osobom, ktére zmagajg sie z problemami zdrowotnymi.

1. Pij wode — organizm potrzebuje réwnowartos¢ potowy jego wagi w uncjach + 20% wody kazdego
dnia. Jezeli osoba jest chronicznie odwodniona powinna stopniowo zwigkszac¢ ilos¢ kunsumowanej
wody.

2. Balansuj wspétczynnik ph swojego ciata.
Alkalime, NingXia Red i MultiGreens (podniosg poziom energii).

3.0czyszczaj - wspomagaj uktad trawienno-pokarmowy.
Cleansing Trio + Juvatone i Juvaflex dla oczyszczenia watroby oraz ParaFree na pasozyty.
5-Day Nutritive Cleanse, Detoxyme, Essentialzymes-4

4. Buduj - dostarczaj swojemu organizmowi sktadnikéw odzywczych.
NingXia Red, Core Supplements (w tym True Source, Longevity, OmegaGize i Lifeb),
Balance Complete lub Power Meal, MultiGreens, Essentialzymes-4

5.Wspomagaj- system immunologiczny, balansuj mineraty.
Immune -Pro lub Sleep Essence, Mineral Essence, Ningxia Red, Life 5, Longevity,
OmegaGize, Inner Defense, ImmunoPower na kregostup kazdego dnia.

Dodatkowo olejki eteryczne oraz suplementy wspomagajgce prace systemow organizmu
Dodatkowe Wskazowki dla Zachowania Zdrowia i Witalnosci

Jezeli stan zdrowia danej osoby jest zagrozony powinnismy wzig¢ pod uwage wszystkie czynniki.
Czy ta osoba jest zestresowana? Czy dobrze sypia? Czy wystarczajgco duzo czasu spedza na
Swiezym powietrzu i stoncu? Czy pije wystarczajgcy ilos¢ swiezej wody? Czy zazywa witaminy?
Czy ¢wiczy? Jak ukfadajg sie jej relacje z bliskimi?

Jezeli ktos ma problemy ze zdrowiem, skoncentrowanie sie tylko na jednym z jego czynnikéw dziata
tak samo jak przyklejenie plastra na rane. Nalezy traktowa¢ dang osobe kompleksowo i wzigé
wszystko pod uwage.

Olejki eteryczne zawierajg setki roznych rodzajow molekut (czgsteczek atomowych), z ktérych
kazda niesie ze sobg okreslone korzysci. Jezeli zastosujemy olejek, ktory ma usprawni¢ uktad
trawienny to przy okazji wspomoze on np. na prace serca, mézg zacznie lepiej funkcjonowac itp.
Wszystkie te korzysci mogg sie z czasem kumulowaé pozwalajgc na znaczng poprawe zdrowia i
0goInego samopoczucia.

Olejki eteryczne wspomagaja nas fizycznie, mentalnie, emocjonalnie. Pomagaja nam zy¢
diuzej, zdrowiej i szczesliwiej.
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Destylacja Olejkow Eterycznych

(Rozumienie kosztéw i wartosci olejkow)

Olejki eteryczne to aromatyczny ptyn pozyskiwany z krzewdw, kwiatéw oraz drzew. Olejki mozna destylowaé
wykorzystujgc do tego celu kwiaty, liScie, kore, zywice i nasiona. Olejki cytrusowe sg ttoczone na zimno ze
skorki owocow. Niektére olejki jak copaiba, pozyskiwane sa z drzew.

Czym jest destylacja? Po pierwsze niezbedne jest znalezienie roslin z upraw organicznych (bio) poniewaz
Srodki chemiczne uzywane do uprawy roslin przeniknetyby do olejku danej ro$liny, co uczynitoby olejek ten
bezuzytecznym w procesie poprawy stanu zdrowia. Olejki, ktére nie sg z roslin pochodzenia organicznego
mogag wptyng¢ na pogorszenie stanu naszego zdrowia i nie powinny mie¢ zastosowania do celow
terapeutycznych.

Postaraj sie na chwile przeniesé oczyma wyobrazni na farme Young Living , w Utah. Farma pofozona jest w
pieknej dolinie oddalonej okoto 1,5 godziny na potudnie od Salt Lake City, UT. Po jednaj stronie znajduje sie
olbrzymie jezioro, a po przeciwnej géry. Tak jak daleko siega wzrok, rozciggajg sie pola lawendy, miety,
rumianku i innych wspaniatych aromatycznych roslin. Po jednej stronie uprawia sie rumianek rzymski
(Roman chamomile ) organicznie przez caty rok. Kiedy kwiaty dojrzewajg poddawane sg czestemu testowaniu
w celu ustalenia najbardziej optymalnego czasu zbioru i destylacji, po to by wyprodukowac olejki najwyzszej
jakosci.

Rosliny sg zbierane i przywozone do destylarni. W destylarni znajduja sie liczne wysokie cylindry ze stali
nierdzewnej wysokie na okoto 20 stép o przekroju 8 stop. Napetniane sg one rumiankiem doktadnie i
réwnomiernie.

Po zamknieciu cylindréw, para jest wpuszczana od spodu, unoszgc sie do gory cylindra poprzez materie
kwiatéw. Para zbiera olejki eteryczne, ktére uwalniane sg w tym procesie. Para wraz z olejkiem przemieszcza
sie do rury o wygladzie gesiej szyi i dociera do kondensatora, gdzie jest studzona i zamienia sie zpowrotem
w wode. W tym momencie olejek eteryczny albo wyptywa do géry, albo sptywa na dno urzadzenia zwanego
,oddzielaczem” i moze by¢ zebrany.

Jak Ci sie wydaje, jaka ilos¢ olejku eterycznego pozyskano? Pamietaj destylarnia jest wysoka na okoto 20
stop i ma srednice okoto 8 stop i do tego jest szczelnie wypetniona rumiankiem rzymskim.

Kiedy pytamy o to, ludzie odpowiadajg zwykle, ze to kilka galonéw lub kwart, ale w rzeczywistosci
uzyskiwane jest tylko od 1/4 do 1/2 kubka (cup) olejku eterycznego. Wtasnie dlatego niektére olejki sg
drozsze i dlatego takie wartosciowe. Kiedy wezmiemy pod uwage, ze niektore olejki kosztujg $20.00 - $30.00
za buteleczke zdajmy sobie sprawe jakg majg naprawde wartos¢ i jest to cudem, ze w ogole jestesmy w ich
posiadaniu. Kiedy zdamy sobie sprawe, ze 5 ml buteleczki zawierajg okoto 85-100 kropli, a 15 ml buteleczki
zawierajg 250-300 kropli, rozumiemy, ze uzywanie ich po kilka kropli okazuje sie bardzo optacalne!

Olejki eteryczne to bardzo skoncentrowany materiat danej ro$liny. Potrzebujemy przynajmniej 5000 funtéw
ptatkdw rézy, aby uzyskac 1 funt olejku ré6zanego. Uzyskiwanie czystego olejku rézanego czyni go najbardziej
wartosciowym i pozadanym olejkiem na rynku. Olejek rozany bardzo efektywnie podnosi nastréj. Jezeli
czujesz sie przygnebiony i uzyjesz niewielkg ilo$¢ olejku rézanego, nie ma takiej mozliwosci, zebys miat zty
dzien. By¢ moze zabierze Ci kilka lat, aby ,uzasadni¢” kupno buteleczki olejku rézanego ze wzgledu na jej
koszt, ale jezeli dokonasz zakupu nie bedziesz sie mogt bez niego oby¢. Jezeli bedziesz uzywac niewielkiej
ilosci olejku, buteleczka wystarczy Ci na wiele lat, i w rzeczywistosci okaze sie bardzo ekonomiczna.

Zyjemy w czasach, w ktérych mozemy samodzielnie zadbaé o siebie nasze rodziny uzywajgc olejkéw

eterycznych i innych produktéw je zawierajgcych... Olejki eteryczne to ekonomiczna alternatywa pozwalajgca
nam zachowac¢ nasze rodziny w zdrowiu!
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Historia Brittany
(czyli jak wazne jest stosowanie srodkow pochodzenia naturalnego w higienie osobistej)

Niniejsza historia jest historia prawdziwg opowiadang przez matke, ktéra ma nadzieje, ze okaze sie ona
przydatna dla innych:

Owej nocy Brittany obudzita sie w nocy, okofo 1 i zwymiotowata w 16zku. Jej matka zmienita posciel i
ponownie potozyta jg do t6zka. Nastepnego ranka dziewczynka nie skarzyta sie na nic i poszta do szkoty.
Kolejnej nocy okoto pierwszej dziewczynka znowu zwymiotowata w tézku. Mama zmienita posciel i pomyslata,
ze jej corka rzeczywiscie jest chora. Nastepnego dnia rano dziewczynka czuta sie dobrze i tak jak
poprzedniego dnia, poszta do szkoty...

Kolejnej nocy o pierwszej dziewczynka po raz kolejny zwymiotowala w té6zku. Jej matka byta wyraznie
zaniepokojona. Nastepnego poranka pomimo tego, ze dziewczynka znowu czuta sie zupetnie dobrze, nie
pozwolita jej p6js¢ do szkoty i zabrata jg do lekarza, ktéry nie znalazt niczego niepokojgcego. Poczgwszy od
tej nocy dziewczynka wymiotowata kazdej nocy okoto pierwszej, a rano czuta si¢ dobrze.

Matka jednak zaczeta zabierac jg od lekarza do lekarza, skazujac jg na serie bolesnych badan, ale pomimo
tego nikt nie mogt stwierdzi¢ co powodowato wystepujgce u dziewczynki objawy. Mineto kilkanascie tygodni i
lekarze zaczeli bra¢ pod uwage przeprowadzenie operacji, ktéra na celu miataby sprawdzenie, czy jest jakas
racjonalna przyczyna takiej reakcji organizmu dziewczynki. Sprawdzali takze czy sg jakie$ psychologiczne
podstawy takich objawow. Wszyscy byli bardzo zaniepokojeni.

Pewnego ranka po przebudzieniu matka Brittany wystata dzieci do szkoty, wzieta prysznic i okoto pierwszej po
potudniu poczuta sie niezbyt dobrze. Przerazona pomyslata, ze nadeszta jej kolej na chorowanie pomimo 12
godzin réznicy miedzy chorobg jej i corki. Wtedy zaczeta sie zastanawia¢ ...Jedyng rzecza, ktérg zrobita
inaczej tego dnia niz zwykle, byto to, ze umyta wiosy pozyczajgc szamponu do wtoséw Brittany, bo jej sie
skonczyt.

Witedy zaczeta siega¢ pamiecig wstecz. Probke tego szamponu otrzymaty pocztg. Brittany tak bardzo sie
spodobat, ze nastepnego dnia kupita ogromng butelke. Byto to doktadnie w tym samym czasie, kiedy Brittany
zaczeta wymiotowa¢ w nocy. Kazdego dnia wieczorem koto godziny 8 dziewczynka kgpata sie, myta wiosy
uzywajgc nowego szamponu, a potem koto pierwszej w nocy wymiotowata. W dniu, w ktérym matka Brittany
dokonata tego odkrycia sama wzieta prysznic koto 8 rano, a juz koto pierwszej sama odczuwata nudnosci.

Matka Brittany wyrzucita szampon i udata sie do sklepu ze zdrowg zywnoscig i kupita szampon, ktéry miat by¢
zrobiony z naturalnych sktadnikéw (do ktérego produkcji uzyto naturalnych produktéw, czego do konca tez nie
mogta by¢ pewna). Najwazniejsze jednak to, ze od tej nocy Brittany przestata wymiotowac ...

Nasuwajg sie tutaj dwa pytania:
1. Co statoby sie z dziewczynka, pod opiekg majgcych dobre intencje lekarzy-specjalistow, gdyby matka nie
znalazta przyczyny wymiotéw i nudnosci u dziewczynki?

2. Jak wiele innych "Brittany’s" jest na Swiecie i jak wielu z nas zmaga sie z podobnymi dolegliwo$ciami
wywotanymi przez syntetyczne $rodki chemiczne znajdujace sie w naszych srodkach higieny osobistej, w
srodkach czyszczgco-piorgcych, czy w kohcu w przetwarzanej zywnosci, nie wiedzac co tak naprawde
wywotuje problemy? Czy produkty te powoli nas zabijajg?

Young Living posiada kolekcje wspaniatych,naturalnych produktéw takich jak: szampony, pasty do zebow,
dezodoranty, mydta, i inne srodki higieny, ktére wspomagajg zdrowie i wywierajg korzystny wptyw na nasze
samopoczucie ...Motto Gary Younga to: "Jezeli nie mozesz czegos$ jes , nie ktadz tego na swoja skore!”.
Young Living oferuje takze czyste, naturalne suplementy i produkty zywnosciowe wzbogacone o olejki
eteryczne, ktére korzystnie wptywajg na zdrowie, dobre samopoczucie, dtugowiecznos¢ i cate zycie.

Wszyscy kupujemy srodki czystosci dla swoich rodzin do codziennego uzytku - zamiast dotychczasowych
zacznij uzywac produktéw Young Living i poméz nie tylko sobie ale i swojej rodzinie zyé lepiej, zdrowiej i
szczesliwiej!

Informuj innych o produktach Young Living! Przyczynisz sie do ocalenia Zycia innych teraz lub w przysztoSci!
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] YOUNG LIVING
ZAMOWIENIE w PROGRAMIE ESSENTIAL REWARDS

Informacje osoby wprowadzajgcej: Informacje nowego czlonka (dla wtasnych potrzeb):
Numer czlonka Numer czlonka,

Imie Nazwisko Nazwa uzytkownika

Numer telefonu Haslo (password)

email adres: 4-cyfrowy kod (PIN)

Zamowienie ztozone po raz pierwszy —zl6z zamowienie przez telefon albo przez internet.

Zamowienie przez telefon: zadzwon od poniedziatku do pigtku do Young Living na numer 1-(800) 371-3515 od 7:00am-
7:00pm MST (czas Mountain Standard). Przedstawiciel pomoze zatozy¢ konto i ztozy¢ pierwsze zamowienie.

Zamowienie przez internet:

1. Wejdz na strong www.youngliving.com, wybierz swoje panstwo, przycisnij “member sign-up”, ktory znajduje sie
w goérnym prawym rogu ekranu.

2. Woybierz sposob zarejestrowania sie jako dystrybutor albo klient.

e Niezalezny dystrybutor moze zlozy¢é zamowienie po hurtowych cenach. Dystrybutor nie ma wymogu faktycznej
sprzedazy produktow. Ale jezeli zdecydujesz, ze chcesz pokazaé produkty znajomym i rodzinie, jest taka
mozliwosc i jest to doskonaty sposob na wypracowanie dochodow. Nie jest wymagane bys stworzyt biznes,
jedynie jest taka mozliwosc.

e Zamawiajgc produkty jako “klient” ptacisz o0 24% wiecej i nie ma opcji zarobkowej nawet jak znajomymi lub
rodzina zakupi produkty. By¢é moze jest to dobra opcja dla ludzi, ktérzy chcg zamowi¢ jednorazowo tylko jeden
produkt, ale itak ptacg 0 24% wiecej. Gdy sie zdecydujesz na ponowne zamoéwienie, zadzwon do Young Living i
zamien swoj status z “klienta” na “dystrybutora” aby zaoszczedzi¢ na zakupie.

3. Niezalezny dystrybutor wpisze numer sponsora i enrollera (czyli osoby ktora zapoznala Cie z firma Young Living
jak powyzej). Jezeli nie jestes pewna(y) zadzwon do tej osoby albo do Young Living).

4. Whpisz nazwe uzytkownika (przewaznie jest to imie i nazwisko razem - bez przerw), wymys$l hasto czyli password
(musi zawiera¢ 8-12 liter i symboli), ktore bedziesz uzywac przy zamoéwieniu przez internet, 4-cyfrowy kod (PIN)
do zamowien przez telefon.

5. Wopisz swoje dane: imie nazwisko, adres itp. wedtug pytan na stronie. Na wypadek trudnosci zadzwon do
Sponsora (jak powyzej), albo do Young Living, albo nacisnij przycisk “Live Help”, ktory znajduje sie w gornym
pasku na ekranie po prawej stronie (jezeli jest w tym czasie sg dostepni przedstawiciele, rozpocznie sie “chat”).

6. Jesli zapisatas/es sie jako niezalezny dystrybutor jest wymagane by kupi¢ jeden z kompletdéw startowych
“Enrollment Kit”.

Po zalozeniu konta bedzie ci nadany numer czlonkostwa (member number). Zanotuj te informacje powyzej, razem z
nazwg uzytkownika, hasto i 4-cyfrowy kod (PIN) — do pdzniejszych zamowieh.

Zapisz sie na program Essential Rewards (automatyczny miesieczny program) i otrzymaj od 10% -20% w punktach od
kazdego ztozonego zamownienia, ktore wymienisz pozniej na darmowe produkty, plus otrzymasz znizke na przesytke.
Woybierz produkty oferowane tylko w programie “Essential Rewards” albo wybierz swoje wtasne.

Ponowne zamoéwienie jest proste i tatwe. Wejdz na strone www.youngliving.us Kliknij na “US English”, kliknij na “sign-
in” w prawym gornym rogu. Wpisz swoj numer cztonka (member number) i hasto (password) i jeste$ gotowaly na zakupy!

Po wiecej informacji o olejkach i innych produktach zaloguj sie na stronie tak jak przy sktadaniu zaméwienia. Kliknij
na “Distributor Resources” z lewej strony, gdzie znajdziesz nagrania audio, video i prezentacje w PowerPoint, ktore
zawierajg cenne informacje poszerzajgce wiedze. Mozna rowniez zakupi¢ podreczniki duze i mate takie jak Desk
Reference na www.lifesciencepublishing.com oraz Primary Usage Guide na www.abundanthealth4you.com

Witamy w Rodzinie Young Living! W jaki sposob mozemy Ci pomoc?
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Czesc 2

Budowanie Biznesu Young Living
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Wprowadzenie do Budowania Biznesu z Young Living

Budowanie biznesu z Young Living polega na prostym, konsekwentym i zorganizowanym
przekazywaniu informacji w sposob fatwy do nasladowania. Duplikacja nastepuje gdy osoby
przekazuja informacje innym osobom. Przekazywanie informacji odbywa sie w sposob zrozumialy dla
przecietnego czfowieka, ktory z fatwoscia moze je $ledzié, nasladowacé i duplikowaé.

To doswiadczenie moze sie okaza¢ najcenniejszym doswiadczeniem w Twoim zyciu. Nie tylko bedziesz mie¢
wptyw na najblizszych w rodzinie i w swoich przyjaciot, ale mozesz mie¢ niezwykty wptyw na niezliczone ilosci
ludzi, ktérych w przeciwnym wypadku nie miataby$ szansy pozna¢. Majgc swiadomos¢, ze wplywasz na
jakos¢ zycia innych, jest najwspanialszym uczuciem. Mato tego, przekazujgc te informacje teraz, mozesz
takze miec pozytywny wptyw na zycie przysztych pokolen. Céz to za niezwykte dziedzictwo!

Co wywotato u Ciebie pasje? Kiedy zorientowatas/tes$ sie, ze posiadasz cos$ niezwyktego i przekazanie tego
innym jest bardzo wazne?

Czy chcesz budowacé organizacje powoli czy szybko? Kazdy z nas musi dokona¢ tego wyboru: budowaé
wolno czy szybko. Wedtug modelu 24/531,440 omawianego w nastepnej sekciji, ,24” jest wolnym sposobem,
a ,531,440” jest szybkim sposobem. Aby budowa¢ szybko, musisz podjg¢ bardzo konkretne i bardzo
szczegotowe kroki. Wybér innej drogi albo wprowadzajgc innowacje do Systemu Heart-Centered Sharing
nalezy do Ciebie, ale moze spowolni¢ rezultaty. Przedstawiony model poprawia setki btedéw popetnionych
przez ostatnie 20 lat. Kazda czes¢ instrukcji Heart-Centered Sharing zostata doktadnie przemyslana i
przetestowana na efektywnosc.

Marketing sieciowy:

Marketing sieciowy jest najbardziej niezrozumianym modelem biznesu. Wiele biznesdw opierajgcych sie na
modelu marketingu sieciowego opiera sie na chciwosci, presji, przereklamowaniu produktow i manipulacji co
spowodowato nieprawdziwe wyobrazenie na temat tego modelu biznesu. A co powiesz jezeli matematycznie
mozemy wyeliminowac catg negatywnos¢ z tego modelu biznesu? Co powiesz jezeli mozemy opierac naszg
dziatalnos¢ wytgcznie na prawdzie i stuzbie innym? Young Living tworzy nowy paradygmat w zakresie
zdrowia naturalnym sposobem. Co powiesz na to abysmy stworzyli tez nowy paradygmat na temat
marketingu sieciowego?

Marketing sieciowy to silny model biznesu, ktory dziata zupetnie inaczej niz jakikowliek inny marketing
(zobacz str. 56). To model biznesu zbudowany na zaufaniu, budowania zwigzkdéw, z mozliwoscig
duplikowania (osoby przekazujg innym osobom, ktére przekazujg innym).

Wykalkulowany matematycznie wzor biznesu jest dlatego nadzwyczajny, bo pozwala przecietnym ludziom
tworzy¢ nieprzecietng organizacje z nadzwyczajnymi dochodami. To oni sami decydujg jaki sukces chcg
osiggnag, ile czasu, wysitku i sSrodkdéw chcg zainwestowac. Nie posiadajg szefa, chociaz mogg posiadaé
przewodnika/mentora.

Firma Young Living wybrata marketing sieciowy jako model biznesu, aby jak najszybciej rozpowrzechnié
informacje na temat leczniczych efektow olejkow eterycznych. Marketing sieciowy moze by¢ tatwg forma,
jezeli kierujesz sie sercem i chcesz stuzy¢ innym. Kluczem jest przekazac¢ informacje innym w taki sposob,
aby oni mogli przekazac je innym z tatwo$cia.

Wedtug Systemu Heart-Centered Sharing, zawsze skupiamy sie na potrzebach poznanych ludzi, by ich
edukowac, wzmocni¢ i ispirowac. Finansowe korzy$ci sg zawsze na drugim miejscu albo najlepiej gdy sg
catkowicie wyeliminowane. Ta dewiza oddziela wszystkie inne modele biznesu od modelu Heart-Centered
Sharing. Okazujac wdziecznos¢ i stuzgc innym mozesz takze zbudowaé fantastyne bogactwo dla siebie oraz
dla swojego srodowiska. Co6z za btogoslawienstwo!

Mozesz stwierdzi¢: “ludzie w mojej grupie nie chcg robi¢ biznesu”. By¢ moze to jest prawdg. Jednakze
kiedykolwiek zadaje pytanie setkom cztionkéw Young Living, zgromadzonym w jednym pomieszczeniu i to na
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wszystkich poziomach - od swiezo zapisanych po doswiadczonych liderow: “ilu z was chciatoby przekaza¢ informacje o
produktach Young Living innym?” — jak myslisz jaka jest reakcja? Okoto 98% podnosi swoje rece. Wszyscy chca sie
podzieli¢ swojg wiedzg. Wiec pomoézmy im w tym!

Jezeli zapytatabym: “ilu z was chciatoby budowac biznes z Young Living? Prawdopodobnie tylko10-20% rak bytoby w
gorze. Wiec mozemy pomoc ludziom by przekazywali informacje przyjaciotom, a niektorzy z nich beda budowac biznes z
nami — zupetnie naturalnie.

Nie ma potrzeby by perswadowac, przekonywa¢, manipulowac czy naciska¢ kogokolwiek by dokonat zakupu. Poprostu
przekazujemy informacje, kierujgc sie sercem i pomagamy im wybraé co bedzie najlepsze by poprawi¢ ich stan zdrowia i
samopoczucie oraz ich rodzin; pomagamy im zatozy¢ swoje konto i ztozy¢é zamowienie. Zaglagdamy do podrecznika
Essential Oils Desk Refrence, aby pomoc zdecydowac jak rozpoczac.

Po ztozeniu zamowienia, kontaktujemy sie z nimi, aby uczestniczy¢ w radosci ich nowego doswiadczenia i by udzieli¢
odpowiedzi na pytania, ktore moga mie¢. Jak naszybciej to mozliwe, asystujemy im w dzieleniu sie informacjami i
produktami z ich przyjaciotmi i rodzing. Czy oni zdecydujg sie budowac¢ biznes z nami czy tez tylko uzywac produkty,
jestesmy zawsze dostepni aby im pomoc jak tylko mozemy. Czy to brzmi ciekawie? Tak! Powinnismy chodzi¢ z tymi,
ktorzy chodzg i biec z tymi, ktorzy biegna!

Jezeli ktoras osoba jest od razu zainteresowana budowaniem biznesu — wspaniale! Wspotpracuj z nig i pomoz jej zaczac!
Ucz jg jak dziata biznes, wyjasnij jak sg naliczane prowizje oraz przekaz model duplikacji by dziatat na jej korzysc.

Jezeli chcemy stworzy¢ niesamowitg organizacje, obowigzkiem jest pomoc kazdej osobie w sieci podzieli¢ sie
informacjami i produktami z ich przyjaciotmi kazdego miesigca, a takze nauczyé wszystkich w grupie tego samego. Wtedy
adaptujemy model 24/531,440 — ktoéry nawet gdy sie nie udaw 99% - i tak przyniesie niesamowity sukces!

Wiecej informacji na temat marketingu sieciowego:
Marketing sieciowy ma dwie interesujace cechy albo “prawdy”
1. W jakikolwiek sposob przedstawisz komus swoje produkty, w taki sam sposdb oni przedstawig je
innym, na 100%
2. Duplikacja jest wymagana by odnies¢ sukces.

Przyjrzyjmy sie tym “prawdom”:

1. W jakikolwiek sposob przedstawisz komus swoje produkty, w taki sam sposoéb oni
przedstawig je innym, na 100%. W momencie wpisywania, jest to ich jedyne pojecie na temat
metody podzielenia sie informacjami. Jezeli wpisujesz osobe na spotkaniu sam-na sam, oni tez w ten
sam sposob bedg wpisywac. Jezeli przedstawisz komus produkty podczas szkolenia, w przysztoSci
bedg wymagali takiego samego szkolenia o podobnej treéci, badz gotowa/y by mogli w taki sam
sposob przedstawi¢ innym. W przeciwnym wypadku mogg odczué, ze zanim bedg mogli komus
produkty przedstawié, bedg najpierw zosta¢ doswiadczonym nauczycielem. Jezeli sami wpisali sie
po prezentacji na temat zestawu “Everyday Oils, sami zaprezentujg tylko ten zestaw mimo, ze by¢
moze to nie jest najtrafniejszy zakup dla potrzeb danej osoby.

Jezeli wpiszg sie, po zapoznaniu sie z wszystkimii produktami i ustyszg o zyciu w stylu Young Living,
to jest to czym beda sie¢ dzieli¢ z innymi, co tworzy najwiekszy potencjat w osiggnieciu zmiany zycia.
Poprzez potgczenie produktow z 5- dostrepnych grup w codzienym zyciu, ludzie natychmiast
zaczynajg zy¢ dtuzej, zdrowiej i szczesliwiej. Do 5-grup produktow nalezg: olejki eteryczne
(essential oils), suplementy na bazie olejkow (oils-enhanced supplements), soki NingXia Red (oraz
inne produkty spozywcze), produkty z serii Thieves oraz naturalne produkty Young Living na bazie
olejkow do pielegnacji ciata i higieny osobistej.

Wybierz bardzo ostroznie sposéb, w jaki przedstawisz produkty Young Living znajomym i tym na
ktorych Ci zalezy.

2. Umiejetnos¢ duplikacji jest wymagana by odnies¢ sukces. Mozesz zapisac¢ kilku ludzi,
rozciggajac ten proces w czasie, i w ten sposob pokry¢ koszty wiasnych zakupow. Ale jezeli chcesz
uzyskac pokazny dochdd lub osiggna¢ najwyzsze szczeble, musisz znalez¢ i wprowadzi¢ model
skutecznego duplikowania siebie, jako sposdb w ktory cztonkowie Twojej organizacji sg zapoznawani
z firmg Young Living. W miare mozliwosci zapraszamy osoby do wachania, kosztowania i dotykania
produktow, aby ich doswiadczyli.
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Budowanie biznesu w systemie pozwalajacym na duplikowanie siebie daje o wiele lepsze
rezultaty niz system, ktéry na to nie pozwala. Jesli zaczniesz sie dzieli¢ swojg wiedzg i olejkami
Z przyjaciotmi oraz rodzing i wprowadzisz 2 osoby na miesigc - to w ciggu roku znajdzie sie 24
nowych ludzi w twojej organizacji. Co daje okolo $100 dodatkowego dochodu miesiecznie.
Natomiast jezeli ty wprowadzisz tylko 2 ludzi w pierwszym miesigcu i dwoje w drugim i pomozesz
kazdej nowej osobie w twojej grupie wprowadzi¢ 4 ludzi miesiecznie, to w ciggu tego samego roku
twoja organizacja bedzie liczyta 531,440 - to jest ogromna roznica [zobacz str.22].

Jesli doktadnie powielisz System Heart-Centered Sharing i bedziesz sie trzyma¢ modelu
24/531,440 — nawet jezeli odniesiesz tylko 1% sukcesu, to i tak twoja organizacja powiekszy sie
w ciggu roku o okoto 5,000 ludzi, a twoj dochod powiekszy sie o ponad $10,000 miesiecznie.

Przez lata probowalismy wiele réznych sposobéw dzielenia sie. Najpierw spotykaliSmy sie sam na
sam z pojedynczymi osobami, rozmawiajgc z nimi jak poprawi¢ zdrowie i pozycje finansowa.
Robilismy prezentacje dla matych i duzych grup. Sami stawalismy sie terapeutami przestawiajgc
informacje klientom. WystawialiSmy produkty na réznych wystawach. Kupowali$my listy
potencjalnych klientow i staraliSmy sie nawigzac relacje z nimi. TworzyliSmy strony internetowe i
umieszczalismy ptatne reklamy. Organizowalismy kursy w szpitalach, szkotach oraz w réznych
grupach spotecznych. Robilismy szkolenia terapii Raindrop jako jeden ze sposobdéw na zapoznanie
ludzi z olejkami. Cokolwiek Ty nie wymyslisz, my juz to zrobilismy.

Doszlismy do zaskakujgcych wnioskow, a mianowicie ze zadnaz tych metod nie pozwalata na to,
by tym zgromadzonym ludziom przekazac¢ potencjat pochodzacy z dzielenia sie¢ cennymi olejkami z
przyjaciétmi i rodzing. Poprzednie metody sg dobre by przekazac¢ wiedze w swoim kregu, ale nie
jest to dobra droga do kreowania i budowania zrownowazonego i kwitngcego biznesu. Jest to
niezbedna forma i zawsze w jakims stopniu bedziemy prowadzi¢ szkolenia, ale robi¢ to bedziemy z
petng swiadomoscia, Zze sg to czynnoéci kreujace wynik 24 ludzi w ciggu roku, a nie budowanie
biznesu z potencjatem 531,440. [zobacz str.21]

Po latach doszlismy do wniosku, ze mate spotkania w gronie 5-6 ludzi jest najlepszg metodag
duplikowania siebie oraz zbudowania biznesu z sukcesem. Kiedy Twoja grupa sie rozwija, nowe
osoby sg przyprowadzone przez 2 lub 3 osoby, ktore sg juz cztonkami Twojej grupy. Nastepna
sekcja nosi tytut Kroki 1, 2, 3, w ktorej podamy wiecej szczegutdow o tym systemie i jak to dziata.

Przetestuj ten model organizujgc 8-10 spotkan przez nastepnych 2-5 miesiecy, wedtug instrukcji
doktadnie tak jak jest napisane, zeby przekonac sie o petnej jego wartosci kiedy poprzez
pomaganie innym i budujemy dobry biznes. Jesli zrobisz te spotkania efektywnie, zazwyczaj okoto
4-tego lub 5-tego spotkania niektorzy cztonkowie, ktdrzy przyprowadzili przyjacioét na 2 lub 3
spotkania powiedzg ze sg gotowi by mieé¢ wtasne spotkanie. To jest dopiero duplikacjg siebie!

Model Heart-Centered Sharing jest prosty, utatwiajgcy duplikowanie i catkowicie zmieniajacy zycie
wszystkich, ktorzy majg okazje bra¢ w nim udziat!
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24 albo 531,440

Wielu z nas rozpoczeto swojg droge w Young Living z réznych profes;ji, czesto jako terapeuci, przedstawiciele styzby
zdrowia lub nauczyciele. W jakim$ momencie zdaliSmy sobie sprawe, ze mozemy takze zbudowac¢ pokazny buznes
poprzed pokazywanie innym tych wspaniatych olejkdw oraz produktéw na bazie olejkow.

Jest mozliwe ze wpiszemy 2 ludzi na miesigc, wrecz bedziemy zadowoleni kiedy tak sie stanie, ale czy to nam skreuje
udany biznes? Musimy zatozy¢, ze tak.

Mozemy mie¢ nadzieje, ze kiedys tam, te osoby w koncu przekazg te informacje dalej - albo mozemy sie nauczyc¢
sposobu, ktory przekazemy kazdej osobie w naszej organizacji, aby oni przekazali innym i w ten sposé6b powigkszali
swojg organizacje. To moze oznaczac, ze musimy zaczg¢ od siebie i nauczy¢ sie tego procesu, aby méc przekazac¢ go
dalej. My ciggle mozemy wykonywac ten sam zawdd czy terapeuty, czy nauczyciela, czy kazdy inny, a takze mozemy
poswieci¢ troche czasu na budowanie biznesu w spos6b pozwalajgcy na duplikowanie.

Dlaczego to jest takie wazne?

Nastepujgca tabelka pokaze bardzo wyraznie dlaczego jest wazne duplikowanie siebie (gdzie osoby przekazujg dalej jak
przekazywac dalej). To zestawienie pokazuje co si¢ dzieje kiedy wpiszesz 2 nowe osoby na miesigc przez rok, a takze co
sie zmieni gdy Ty wpiszesz 2 osoby na miesigc przez rok, a takze kazda z tych os6b bedzie w stanie zrobi¢ to samo.

Ty Kazda

wpisala llosc osob z poprzedniego zapisze 2 Plus Twoje 2 nowe Nowe osoby w grupie:
Miesiac sles albo  miesiaca nowe osoby osoby poprzednie+ nowe+ Twoje 2
Styczen 2 + 2 = 2.00
Luty 2 2.00 + 4.00 2 = 8.00
Marzec 2 8.00 + 16.00 2 = 26.00
Kwiecien 2 26.00 + 52.00 2 = 80.00
Maj 2 80.00 + 160.00 2 = 242.00
Czerwiec 2 242.00 + 484.00 2 = 728.00
Lipiec 2 728.00 + 1,456.00 2 = 2,186.00
Sierpien 2 2,186.00 + 4,372.00 2 = 6,560.00
Wrzesien 2 6,560.00 + 13,120.00 2 = 19,682.00
Pazdziernik 2 19,682.00 + 39,364.00 2 = 59,048.00
Listopad 2 59,048.00 +  118,096.00 2 = 177,146.00
Grudzien 2 177,146.00 +  354,292.00 2 = 531,440.00
RAZEM
NA ROK 24 531,440.00

W zaleznosci od tego w jaki sposdb innym przekazujesz wiedze bedzie stanowi¢ o niesamowitej roznicy w rozmiarach
Twojej organizacji! Mozesz zaplanowac jak czesto chcesz dzieli¢ sie z innymi - 2 na dzien, na tydzien albo na miesigc.
Im wiecej bedziesz organizowac¢ spotkan tym szybciej Twoja grupa sie rozbuduje.

Statystycznie, jezeli jakas osoba ma chociaz jedng osobe pod sobg, prawdopodobienstwo zwieksza sie 2 razy, ze osoba
ta zlozy zamowienie oraz zmniejsza sie o potowe, ze przestanie zupetnie kupowaé. Im wiecej ludzi ma pod soba, tym
zwieksza sie prawdopodebinstwo, ze znowu ztozy zaméwienie. No i oczywiscie im wiecej zamawiajg olejkdw i innych
produktow, tym jest bardziej prawdopodobnie, ze ich zdrowie sie poprawi - jest to sytaucja tzw. win/win
(wygrana/wygrana). Prosze pomoz kazdemu przekazywac i dzieli¢ sie jak najczesciej to mozliwe!

W skrdcie:
- w kazdym momencie pracujemy w naszym biznesie albo by osiggna¢ "24" albo "531,440".

- "24" jest sposobem na przekazywanie, ale nie powoduje duplikacji. To moze oznacza¢ rekomendowanie produktow dla
klientow, prowadzenie klas dla wielu ludzi, wystawianie produktéw przez wynajecie stolika lub na tzw. wystawach expo
itd. Stanowi to tzw. marketing sprzedazy detalicznej, nawet jezeli kto$ zamawia jako dystrybutor/cztonek.

- "531,440" jest przekazywaniem i wpisaniem 2 ludzi na miesigc (albo na tydzien, albo nawet na dzien), a takze
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pomaganiem, instruowaniem i modelowaniem aby kazdy magt zrobi¢ to samo. Skupiamy sie na dobrowolnym dzieleniu
sie i na duplikacji. To wtasnie oznacza marketing networkowy (sieciowy) - gdzie ludzie dzielg sie z ludZzmi, ktorzy dzielg
sie z ludzmi.

* Musimy zdawac sobie sprawe z tej roznicy, musimy ewaluowac to co robimy a takze podejmowac¢ swiadome decyzje
gdzie chcemy zainwestowac nasz czas, energie i srodki.

* Nie wszyscy, ktérych wpiszemy bedza wpisywac¢ 2 osoby na miesiac, ale jezeli konsekwentnie i regularnie bedziemy
organizowac jak najwiecej podobnych spotkan, utatwimy im to. Jednym z sekretow jest ZAWSZE mie¢ wydrukowane
zaproszenia na KAZDYM spotkaniu, informujgce oTwoim NASTEPNYM spotkaniu! Jedno spotkanie prowadzi do drugiego
i wtedy zawsze jest miejsce, gdzie nowi cztonkowie mogg przyprowadzi¢ swoich znajomych i przyjaciét!

* Jezeli masz limitowany czas, ktdéry mozesz poswieci¢ na Young Living biznes, upewnij sie, ze zrobisz jak najwiecej
czynnosci po$wieconych na budowanie modelu "531,440" i przeznacz kazdego tygodnia jakas ilos¢ godzin na
budowanie, a potem trzymaj sie tego planu!

* Jezeli ciggle bedziesz powiela¢ model "24", ciggle bedziesz osigga¢ te same rezultaty, ktore osiggasz.

* Stworz tablice swoich wizji na pierwsze 4 miesigce, z miejscem dla wszystkich, ktérzy chcg w ten sposéb budowag.
Sprobuj zmiesci¢ wszystkie imiona oséb z Twojej grupy i ich przyjaciot i cztonkéw rodziny z ktdérymi cheg sie podzieli€.

* Pamietaj, nie musisz osiagna¢ tego rezultatu przez rok! Mozesz przeciez pobi¢ rekord w zadziwiajagco krotkim czasie! |
mozesz miec¢ satysfakcje - prawda?

Pamietaj:

Jezeli bedziesz budowac wedtug tego wzoru przez okres 12 miesiecy (czy tygodni, jezeli tak wolisz) - wpisujac 2
ludzi na miesigc i pomagajac kazdej osobie wpisa¢ 2 nowe osoby kazdego miesigca, TO NAWET JEZELI
NIEPOWIEDZIE CI SIE w 99% TO | TAK DODASZ DO SWOJEJ ORGANIZACJI PONAD 5,000 LUDZI do konca roku!
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System Heart-Centered Sharing - w Skrécie
Réznica pomiedzy marketingiem detalicznym i sieciowym:

Marketing detaliczny sprzedaje produkty (po cenie hurtowej lub detailcznej) lub oferuje jakis
serwis.

. W marketingu networkowym (sieciowym) osoby pomagajg innym osobom, by pomagaty
innym osobom (kreujgc network/siec).

Czym marketing networkowy sie r6zni? Dwie prawdy:
a. Jakkolwiek przedstawisz jakgs osobe do networku, doktadnie tak samo ta osoba przekaze
innym.
b. Marketing Networkowy wymaga duplikacji aby funkcjonowat jako model biznesu 24 kontra
531,440
Duplikacja nastepuje gdy osoby przekazujg innym osobom, a nie pojedynczy nauczyciel czy
tez lider robigcy wszystko sam.

Jak Zaczaé Krok 1-2 -3 (po wiecej szczegotéw zobacz strone 25):

. Dziel sie z ludzmi, pomdz im zdecydowaé co zamowic i pomdz im zatozy¢ swoje wiasne
konto.

. Pomoz im przedstawi¢ produkty ich przyjaciotom i rodzinie.

. Poméz im czu€ sie pewniej, zainspiruj ich by zaczeli przekazywac to innym bez Twojej
pomocy (duplikacja).

Klucz do Twojego Sukcesu (po wiecej szczegétéw zobacz strone 27):
. Konsekwencja, wytrwato$¢, duplikacja i odrobina zabawy!
. Bycie "tylko osobg w pomieszczeniu" a nie ekspertem.

. Zamowic produkty dla danej osoby na podstawie indywidualnych potrzeb, tgcznie z
produktami i suplementami.

. Mie¢ zaplanowane nastepne spotkanie i mie¢ wydrukowane na nie zaproszenia na kazdym
spotkaniu.

Umiejetnosci pomagajace w budowaniu biznesu
. Dzielenie sie i stuchanie
. Personalizacja i zapisywanie
. Komunikacja i szkolenia
. Nauczanie i modelowanie w jaki sposéb dzieli¢ sie z innymi

. Rozwdj lideréw (w tym monitorowanie nowych lideréw)

Ksztat¢ - Dodawaj Innym Wiary - Inspiruj
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Proces: Krok 1-2-3

Celem heart-centered spotkan jest by jak najwiekszej ilosci ludzi dodawaé wiary, by samodzielnie pomogli
sobie i swoim rodzinom, uzywajgc naturalne produkty, aby mogli zy¢ dtuzej, zdrowiej i szczesliwie;.

Naszym celem jest by im pokazaé Styl Zycia Young Living oraz jak przekazywaé to co wiedzg innym wtedy
gdy bedg gotowi (duplikacja).

Proces:

- Krok 1 - przekazujesz i dzielisz sie produktami Young Living z innymi

- Krok 2 - kazdego miesigca przedstawiasz szanse dzielenia si¢ kazdej osobie w Twojej grupie
- Krok 3 - szkolisz ludzi aby mogli powieli¢ krok 1 i 2 bez Twojej pomocy

Sukcesem w tym biznesie jest gdy kazdy niezaleznie od Ciebie dzieli sie z innymi ludzmi.

Krok 1 - Przekazywanie czesto zaczyna sie od spotkan z pojedyriczymi osobami z rodziny lub
przyjaciotmi. Pokazuj olejki, dziel sie historiami i doswiadczeniami. Jezeli kto§ zechce wiedzieé
wiecej, zapro$ ich na inne spotkanie, gdzie obszerniej ten temat bedzie omawiany. W tym momencie
omawiaj tylko informacje "Zapoznanie sie z Olejkami Eterycznymi Young Living" i poméz im zatozyé
swoje wiasne konto (strony 5 - 9).

Gdy jeste$ gotowaly mozesz organizowaé mate spotkania i dzieli¢ sie tymi informacjami z 3 lub 4
"bardzo zainteresowanymi" przyjaciétmi. Gdy bedziesz juz swobodnaly, zapro$ 5-6 gosci, ale raczej
nie wiecej niz tylu (im wiecej ludzi jest na spotkaniu tym mniej uwagi mozesz poswieci¢ kazdemu z
osobna i jest wieksze prawdopodobienstwo, ze nowi ludzie nie ziozg zamdwienia). Poprzez takie
doswiadczenia jesteSmy swobodniejsi w przekazywaniu informaciji.

Obecnos¢ podczas spotkania Heart-Centerd Sharing moze byc¢ dla wielu ludzi pierwszym krokiem w
decyzji by kiedys w przysztosci takze przekazywac te same informacje i budowac¢ biznes z nami.

Krok 2 - Jest krokiem ktory zaczyna duplikacje (duplikacjg jest gdy osoby dziela si¢ z innymi sobami,
ktére dzielg sie z jeszcze inymi osobami).

Organizuj spotkania, na ktére zapraszasz 3 osoby ze swojej organizacji by zaprosili "bardzo
zainteresowang" osobe lub dwie. Ty takze mozesz zaprosi¢ osoby, by mie¢ 5-6 NOWYCH oséb.
Osobom z Twojej organizaciji, ktére przyprowadzity goscia, po wejsciu wrecz wydruk "Wprowadzenie
do Olejkéw Eterycznych Young Living" (strona 40). Nie dawaj im catego dokumentu! To jest
zdecydowanie za duzo informacji dla nowych oséb! Goscie w ogdle nie dostajg tych kopii. Do
naszych czionkéw méwimy: "pomyslatam sobie, ze chciataby$ poobserwowac¢ co omawiam". Nie
wywieraj zadnej presji, by budowac biznes - badz tylko przyktadem dla nich w jaki sposéb
przekazywac¢ innym, a osoby te same podejmg decyzje czy chcg - na podstawie takiego wiasnie
dos$wiadczenia.

Popro$ zgromadzonych cztonkéw by w kilku stowach opowiedzieli o swoim ulubionym olejku lub
produkcie, bo to pozwoli im odkry¢ jak fatwo mogg podzieli¢ sie swojg opinig. Na tym spotkaniu, przy
Twojej pomocy jezeli bedzie wymagana, pozwdl by sami wpisali przyprowadzonych gosci, a doda im
to skrzydet i dumy, ze mogg pomaoc innym.

Spotkania wedtug Kroku 2 sg bardzo wazne dla cztonkéw, ktorzy przyszli wraz z 1-2 "bardzo
zainteresowanych" osobami. Odkryjg oni jak bardzo satysfakcjonuje poczucie pomagania i stuzenia
innym.

Osoby te moga chcie¢ uczestniczy¢é w 2-3 spotkaniach wedtug Kroku 2, przyprowadzajgc 1-2 0os6b na
kazde spotkanie, styszgc te samg prezentacje kilka razy (jest bardzo wazne by przyprowadzity
przynajmniej jedng osobe aby uczestniczyé w spotkaniu Krok 2).

Krok 3 - Gdy czlonkowie uczestniczg w spotkaniu i potem przyprowadzg gosci, niektérzy z nich chcg
mie¢ swoje wiasne spotkania dla swoich przyjaciét i rodziny.
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Pokaz im jak sie robi prezentacje. Robigc to z nimi, podniesie ich na duchu i doda skrzydet. Robiac to za nich
spowoduje, ze bedg zalezni od Ciebie w drodze do sukcesu. Wspieraj ich zeby robili prezentacje, Ty mozesz
byc ich "asystentem" i podawac olejki do wachania. Powiedz im, ze Ty bedziesz tam i odpowiesz na
jakiekolwiek pytania i pomozesz im w razie czego. Jezeli pojawig sie jakies pytania, uzywaj podrecznika. Przez
to doswiadczenie oni uzyskajg pewnos¢ siebie potrzebng do dzielenia sie z innymi...

Wyobraz sobie...

Wyobraz sobie na moment, ze masz prezentacje, na ktéra przychodzg 3 osoby. Kazda z nich przyprowadza 2
osoby. To jest 6 nowych oséb oraz 3 osoby ktdre sg juz cztonkami, czyli w sumie 9 0sdb. Przez pierwszg
godzine, siedzac razem z nimi w kétku, przedstawiasz i dzielisz sie olejkami, NingXia Red, Thieves spray,
pastylki Thieves lozenges i krem lawendowy do rak. Cokolowiek méwisz mozna zduplikowac.

Przez nastepng godzine, ciggle siedzgc w kotku, wszyscy obserwujg jak z kazdg osobg rozmawiasz
indywidualnie i jak im pomagasz zaktadac ich konta. Popros tych ktdrzy przyprowadzili swoich gosci o ich
opinie jak najlepiej pomdc tym osobom i co zamdwic. Wszyscy biorg udziat. Nastepuje moment, w ktérym
kazdy przestaje sie ba¢ wpisywac i uczy sie jak naprawde pomagac innym. To jest wspaniate!

Nie jestesmy ekspertami na tych prezentacjach poniewaz eksperta nie mozna zduplikowaé. Otwieramy

podrecznik Desk Reference i podrecznik staje sie ekspertem. Pomagamy gosciom wybraé najlepszg droge by
zaczg¢, zachecajac do poprébowania innych produktéw Young Living.

NIE robimy tego aby zarobi¢ wiecej albo zwiekszyé sprzedaz. My wiemy, ze gdy ludzie zamawiajg wszystkie
produkty (olejki, produkty z serii Thieves, NingXia Red, produkty higieny osobistej oraz suplementy), poczujg
od razu réznice w swoim zdrowiu i samopoczuciu. W ten sposéb naprawde mozemy zmienic¢ czyje$ zycie.
Jezeli osoby nie zamawiajg lub zamdwig tylko zestaw za $40, lub zamdwig tylko jeden olejek, czy my im
naprawde pomozemy? Nie!

Nie wydawaj opinii na co i kogo sta¢ lub nie. Zaproponuj im produkty, ktére naprawde mogg zmienic ich
zycie i pozwdl im zadecydowac co zamowic. Oni zadecydujg co jest dla nich odpowiednie i czy ich na to stac.

Kiedy sg gotowi, podaj gosciom laptopa, aby sie sami wpisali i popros osobe, ktdra ich przyprowadzita by
usiadta obok by odpowiedzie¢ na wszelkie pytania podczas zapisywania. W miedzyczasie rozmawiasz z
nastepng osobg i pomagasz im wybrac odpowiednie produkty. Wszyscy obserwuja i sie przystuchuja.

Przez ten proces wszyscy stuchajacy uczg sie jak sobie poradzi¢ z problemami takim jak na przyktad:
zmeczenie, poprawa zdrowia, pomoc dzieciom, ktére s3 ciggle chore, czy jak poradzié sobie z nieustepujgcym
bolem. Poprzez korzystanie z ksigzki Desk Reference wszyscy widzg, ze nikt nie musi by¢ ekspertem.

Osoby uczestniczace i obserwujgce takg prezentacje (zaréwno cztonkowie jak i goscie) poczujg sie duzo
pewniej by dzieli¢ sie z innymi a potem ich sami wpisujac.

Celem takich prezentacji jest umozliwienie ludziom wprowadzenie stylu zycia Young Living w taki sposob aby
chcieli pokazac to innym. W taki sposdb stworzymy duplikacje, ktéra generuje budowanie biznesu i pomaga
wielu, wielu ludziom poprawié jakosc ich zycia.

25



Klucz do Twojego Sukcesu

Klucz #1 Konsekwencja, wytrwatos¢, duplikacja, przyjemnosé.

Klucz #2 Bycie "tylko jedna z 0s6b w pomieszczeniu" a nie ekspertem.

Klucz #3 Indywidualnos¢ zamowienia kazdego goscia, w tym produktow stylu zycia.
Klucz #4 Wydrukowanie zaproszen na nastepne spotkanie.

Klucz #1 Konsekwencja, wytrwatos¢... oferowanie ciggtych Spotkan Wprowadzajacych oraz innych spotkan
szkoleniowych dla Twojej organizacji, ktére mozna zduplikowaé. Wymagania wedtug standartéw tej profesji:

Petny etat:

3 (lub wiecej) spotkania na miesigc wprowadzajace.

1 spotkanie na miesigc dla lideréw, na ktérym trenujemy na temat budowania biznesu.
1 spotkanie co 1-3 miesiecy (dla cztonkéw tylko, bez gosci) na temat produktow.
Uczestniczenie we wszystkich lokalnych szkoleniach oraz raz w roku w Konwencji.

P6t etatu:

1 spotkanie na miesigc wprowadzajace.

1 spotkanie na 1-2 miesigcy dla lideréw.

1 spotkanie co 3-4 miesiece (dla cztonkdéw tylko, bez gosci) na temat produktow.

Uczestniczenie we wszystkich lokalnych szkoleniach oraz raz w roku w Konwencji w razie mozliwosci.

Jako hobby:

Pokazywanie produktéw innym od czasu do czasu, przy okazji.

Organizowanie spotkan wprowadzajacych, bez ustalonej daty.

Organizowanie spotkan na temat budowania biznesu oraz produktéw od czasu do czasu.
Uczestniczenie w lokalnych szkoleniach oraz raz w roku w Konwencji gdy wygodnie.

Spotkania Wprowadzajgce ktére mozna zduplikowac:
Musimy sie nauczy¢ prezentacji fatwych, wyczerpujacych z mozliwoscig duplikacji, ktére organizujemy jak
najczesciej to mozliwe.

Planuj spotkania w realistycznym tempie, ktére mozesz utrzymac w ciggu 1-3 lat. Kazde spotkanie prowadzi
do nastepnego. Nieregularne spotkania zmnejszajg szanse na utrzymanie momentum statego budowania
biznesu, wymaganego do odniesienia sukcesu.

Prezentujemy materiat tak jak jest napisane, zmieniamy co nieco by dopasowaé do tego o czym mowimy.
Dodajemy osobiste historie w miejscach zaznaczonych albo prosimy cztonkdéw ktdérzy przyprowadzili swoich
gosci by opowiedzieli swojg historie. Historie majg by¢ krétkie. 1. Co byto nie tak? 2. Co zrobitas/es?

3. Co sie stato? Co czutas/es?

Mozemy wprowadzi¢ mate zmiany by dopasowac ludzi obecnych, ale w zasadzie przedstawiamy wszystko
wedtug planu, aby zapewni¢ duplikacje. Ludzie nauczg sie ufaé i beda wiedzie¢ czego sie spodziewaé po
naszych spotkaniach i jaki materiat bedzie omawiany.

Spotkanie zaczynamy na czas i koficzymy na czas honorujgc czas gosci i swéj wtasny. Wymaga praktyki aby
czesc¢ 1 spotkania zaprezentowac w okoto godzine. Prawdopodobnie wiemy duzo wiecej i chcielibysmy to

przedstawic, ale dodatkowych informacji mozemy udziela¢ podczas zaplanowanych z géry spotkaniach dla
cztonkoéw tak jak wyzej.

Kreujac duplikacje wygenerujemy kwitngcy, samowystarczalny biznes i pozwoli na to by te wykwintne
produkty byty rozprowadzone po catym swiecie! W ciggu kilku krétkich lat, ludzie wszedzie bedg zdrowsi i
szczesliwsi.
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Klucz #2 Nie wygladaj jak ekspert.

Osoba prowadzaca spotkanie musi bardzo uwazaé by nie wygladac jak ekspert, bo zgubi mozliwos¢ duplikacji.
Powinna by¢ profesjonalna, pelna pasji i pomocna.Gdy wyglada jak ekspert, dodaje skrzydet osobie prowadzacej,
ale gdy pozwala na duplikacje, dodaje skrzydet tym osobom, ktore przyprowadzity goscia.

Pozwalamy, zeby ksiazka "Desk Reference" byta “ekspertem”, odnoszac si¢ do ksigzki w sprawach zdrowia poza
tymi, ktore byty prezentowane. Pozwala to by nowi cztonkowie wiedzieli jak polega¢ w przysztosci na ksigzce, a
nie jak polega¢ na tobie.

Prosimy osoby, ktore przyprowadzily swoich gosci aby opowiedziaty swoje historie i podzielity sie swoimi
doswiadczeniami. Poprzez prezentowanie materiatu wedlug planu jesteSmy w stanie udostepni¢ niesamowite
wlasciwosci naszych olejkow i innych produktow. A omawiajac punkt po punkcie z planu pokazuje
zgromadzonym, ze przekazywanie informacji jest dla kazdego mozliwe kto tylko chce stuzy¢ innym.

Prezentacja ma by¢ na tyle petna, aby goscie wzi¢li pod uwage zmiane zycia i poprawe zdrowia, a tym samym na
tyle prosta by mozna jg duplikowaé. Ludzie maja si¢ czu¢ podbudowani i zda¢ sobie sprawe, ze nie musza by¢
lekarzem aby przekazywac te informacje samemu dalej albo budowa¢ tym samym biznes.

Klucz #3 Indywidualizacja

Ten Klucz jest jednym z sekretow do Twojego sukcesu.

W drugiej godzinie spotkania musimy zapyta¢ kazda nowg osobe jak mozemy im indywidualnie pomoc w decyzji
od czego zaczaC, w obecnosci wszystkich 1 wtedy im pomagamy we wpisie oraz ztozeniu zamowienia.

Grupa jest wystarczajaco mata, wigc nikt nie czuje si¢ zagrozony i kazdy bez oporow mowi o tym czego
potrzebuje. Popro$ cztonkow, ktorzy przyprowadzili swoich gosci, aby zaoferowali swoje pomysty rownoczesnie z
prezenterem. Wyszukujemy odpowiedzi w ksiazce “Desk Reference” na kwestie zdrowotne.

Wazne: ta prezentacja nie jest o nas, nie jest na temat pienigdzy. Jedynie dobro kazdego obecnego si¢ liczy, ich
zdrowia, dobra i szcze$cia. Musimy si¢ calkowicie na tym skupic.

Sugerujemy produkty ze wszystkich kategorii jakie sg mozliwe, poniewaz chcemy pomoc zmieni¢ styl zycia aby
poprawié¢ wszystkie jego kwestie za kazdym razem. Jezeli te osoby zakupig tylko komplet olejkow albo
pojedyncze produkty, niewicle si¢ w ich zyciu zmieni.

Skupiamy si¢ by goscie pomysleli o swoim stylu zycia najlepiej jak potrafig — czego kazdy z nim chce, co kazdy
chce osiggnac i co jest dla kazdego wazne. Wybierajg na co ich finansowo sta¢ na podstawie tego czego chcg. Nie
wyciagajmy wnioskow na co kogo finansowo sta¢ albo na czym kto ma si¢ skupié¢ i kupi¢. Mamy tylko pomoc w
procesie doboru najwazniejszych produktow i ztozeniu zamowienia. Wszystkie mysli o pienigdzach typu ile
zarobisz w zwiazku z tym zamowieniem oraz osadzenie kogo i na co sta¢ zostaw za drzwiami!

Styl zycia zawiera: olejki, NingXia Red, suplementy, produkty Thieves oraz produkty higieny osobistej.
Potgczenie tych produktéw zmienia zycie. Dopiero gdy jasno to wyjasnimy mozemy bez obaw naprawde
skupi¢ sie na potrzebach osoby siedzgcej przed nami, a nie wygladac jak “sprzedawca” w catym tym
procesie. Bez presji czy nacisku, jedynie naprawde pomagajgc.

By pomoc im zdecydowac od czego zaczac¢ jest pomocne przeczytanie publikacji “Have a Great Day
Everyday”, “Everyday Uses of Young Living’s Essential Oils”, “D. Gary Young Wellness Model” oraz “6
Great Ways to get Started”.

Pomagamy indywidualnie kazdemu zaproszonemu biorgc pod uwage czego potrzebuje najbardziej.
Zadajac pytania: “czy chcesz zatozy¢ swoje konto, to zajmuje tylko 5 minut?” Zwykle zgadzajg sie.
Wielu zamawia od $150-200 poniewaz wymieniajg produkty dotad gdzie idziej kupowane, na zdrowsze
produkty z Young Living.

Dlaczego to jest takie wazne: wszyscy zauwazg, ze razem z innymi obecnymi naprawde sie skupiasz
na indywidualnej sytuacji i zanim wyjdg bedg gotowi
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poméc ludziom w rozwigzaniu kilku problemoéw, zamiast tylko rozwigzaé swoje. Edukowanie i umacnianie
innych to jest to co robimy najlepiej!!

Klucz #4 Nastepne spotkanie jest juz ustalone... Zawsze nasze nastepne spotkanie jest ustalone od
2-4 tygodni z gory i zapraszamy tych swiezo wpisanych by wrocili i przyprowadzili 1-2 znajomych.
Zaproszenia mamy wydrukowane na dobrym jakosciowo papierze i mamy je gotowe na kazdym
spotkaniu (przyktady zaproszen na stronie 32). Mowimy: " bedziemy mie¢ podobne spotkanie za 2
tygodnie. Zapraszamy do przyjscia z nowg osobg lub dwoma. Czy znasz kogos$ kto mégtby skorzystac
z tego gdyby wiedziat o olejkach?" To jest poczatek procesu duplikacji, ktéry buduje sie sam po czasie.

Przewaznie goscie chcag wroci¢ z przyjaciotmi w ciggu miesigca lub dwoch. Proponujemy by wrécity z
nowg osobg. Podczas tych spotkan czesto nowo wpisane osoby stwierdzajg "znam co najmniej kilka
0so6b ktére mogtyby sie dowiedzie¢". Odpowiadamy: "jezeli te osoby zamowig, dostaniesz prowizje w
postaci czeku i to moze Ci pomoc przynajmniej w czesci zaptaci¢ za Twoje produkty”. Ich oczy sie
rozjasniajg.

Niektoére osoby zdecyduja, ze chcg mie¢ swoje wiasne spotkanie, poniewaz czujg sie podbudowani.
Niektorzy przyprowadzg swoich znajomych i to wszystko. By¢ moze ktoéry$ ze znajomych zacznie
budowac¢ biznes z nami... To daje tyle radosci!!

Dlaczego ten klucz jest wazny: Jezeli sobie wyobrazisz to spotkanie, to pokazatas/es$ 8-9 ludziom (3-4
poprzednio wpisanych oraz 5-6 "nowych", jest to doskonata rozmiarowo grupa) prosty sposob w jaki
mozesz sie podzieli¢ i pomogtas/e$ 5-6 nowym osobom zdecydowaé co zamowi¢ na podstawie ich
indywidualnych potrzeb... przed wszystkimi zebranymi. Wszyscy zebrani (8-9 ludzi) wiedzg teraz jak
pomaéc innym indywidualnie majgc 5-6 roznych sytuaciji. Kiedy Ci ludzie wroca na nastepne spotkanie z
osobg lub dwoma, Twdj biznes zacznie sie rozwija¢ na zasadzie duplikacji. Wszyscy uczg sie w w jaki
sposéb rozmawiac z ludzmi z wieloma problemami zdrowotnymi i w jaki sposéb ich wpisac. Niektorzy
zaczng wpisywac ludzi sami, bez Ciebie. To jest niesamowite... Niedtugo osoby zaczynajg mie¢ swoje
wiasne spotkania, bez zadnej presji budowania biznesu.

Gdy zaangazujg sie i juz zaczng mie¢ swoje spotkania czesto mowig "nigdy nie myslatam/tem, ze tym
sie bede zajmowac"!

"To" staje sie biznesem, "to" jest Heart-Centered Sharing ,"to" jest duplikacja, "to" jest bardzo radujgce i
dajgce duzo satysfakcji.

Teraz poréwnaj powyzszg metode do takiej: spotykasz sie z pojedyhczymi osobami, opowiadasz o
olejkach i innych produktach, pomagasz im wpisac sie i zamowic¢. Robigc to w ten sposéb, osoby te
muszg szukac innych osob z problemami zdrowotnymi, poniewaz nie wiedzg niczego innego. Uwazajg
Cie za eksperta i swojego osobistego trenera zdrowia, nawet jak jest to darmowa sesja. Zadna z tych
metod nie tworzy duplikacji. Rezultat: nowy cztonek, bez mozliwosci duplikaciji...

Poréwnaj takze te metode z prowadzenie klasy dla ludzi... Gdy klasa sie konczy, wiekszos¢ ludzi wstaje
i wychodzi. Ci ktorzy zostajg mogg zadawac pytania, ale nikt koto nikogo nie siedzi, nie spedza
indywidualnego czasu, pomaga we pisaniu i ztozeniu zamowienia. Rezultat: nauczyliSmy wielu ludzi,
ale czy naprawde im pomoglismy? Prawdopodobnie nie. Nie zaméwig produktow wedtug
indywidualnych potrzeb by ulepszy¢ swoje zycie. Chyba ze znajdg kogo$ kto im pomoze wybrac co
zamowic¢ i w jaki sposob zrobi¢ zamdwienie. Albo tez taka osoba surfujgc internet wpisze sie sami i
dotaczy do grupy "sierot", podpisujgc sie pod osobe, ktdrej nawet nie zna. Pytanie: czy naprawde im
pomoglismy? Czy ta metoda pozwala na duplikowanie? Nie.

Mate spotkania przynoszg zadowolenie, sg edukacyjne i tatwe do zduplikowania! Dodajg sity tym,

ktorych intencjg jest zy¢ diuzej, zdrowiej i szczesliwiej oraz dopinguje by dzieli¢ sie z przyjacioimi i z
rodzing!
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Najwiekszy Blad

Najwiekszym obserwowanym przeze mnie btedem jest gdy myslisz, ze aby odnies¢ sukces w tym
biznesie musisz ciggle poszukiwa¢ nowych ludzi i zupetnie ignorujesz tych ludzi, ktérzy sg juz wpisani.

Znam ludzi w swojej grupie, ktorzy wpisali setki ludzi i nie sg w stanie wyzy¢ z dochodu Young Living.
Dlaczego? Czy to jest wina firmy? Czy jest winny produkt? Czy plan kompensacji? Kogo mozemy
wini¢? Samych siebie....

Ma znaczenie ilu ludzi wpiszesz. To moze by¢ tak jak sprzedaz dataliczna tak jak budujgc wedtug
modelu "24"! Na koniec takiego roku moze zarobisz wystarczajgco pieniedzy by zaptaci¢ sobie za
produkty i moze jakis jeden rachunek, ale to wszystko.

Co trzeba zrobi¢ by zbudowac¢ biznes wedtug modelu network marketing to wykreowa¢ OGROMNY
network ludzi, ktérzy bedg sie dzieli¢ z innymi, a tamci z innymi. TO jest model "531,440"!

Aby tak sig¢ stato, zanim wpiszesz nastgpng osobe, musisz wroci¢ do tej osoby i pomoc jej PODZIELIC
SIE z PRZYJACIOLMI. Pamietaj, ze 98% ludzi na wszystkich spotkaniach chce przekazac¢ dalej
informacje o produktach Young Living dalej. Wielu z nich nie wie po prostu jak!

Oni moze nawet nie zechcg nikomu o tym powiedzie¢ w tym miesigcu, ale by¢ moze zechcg w
przysztym, dlatego musimy im dac te szanse kazdego miesigca, az do momentu kiedy nas nie beda
potrzebowac.

Dwa powody dlaczego ludzie nie potrafig przebrng¢ dalej:

1. Nie wiedzg co powiedzie¢ przyjaciotom

2. Potrafig duzo opowiada¢, nawet opowiadajg caty czas, ale nie wiedzg jak doprowadzi¢ do wpisania
cztonka.

To jest nasze zadanie budujgcych biznes, by da¢ przyktad na obydwa. Nie rozmawiaj o tym - pokaz im!
Zapros ich na wstepne spotkanie, aby mogli obserwowac jak prowadzisz mate spotkanie i wpisz tych,
ktérzy sg gotowi zrobi¢ zaméwienie. To jest naprawde proste.

W spotkaniach Heart-Centered Sharing, gdzie 5-6 gosci jest przyprowadzonych przez 3-4 cztionkéw
dzielimy czas nastepujgco:

Pierwsze 30 minut - omawianie olejkow i produktéw Thieves

Nastepne 25 minut - omawianie suplementoéw, Ningxia Red oraz produktéw osobistej higieny.

Natepne 5 minut - jak zamawiamy (cena hurtowa lub detaliczna), komplety, program Essential Rewards.
W ciggu tej pierwszej godziny wszyscy sie uczg jak efektywnie przekazywac informacje.

Nastepna godzina - z kazdg osobg indywidualnie omowic ich osobiste zagadnienie i pozwoli¢ sie kazdej
osobie wpisac zaktadajgc swoje konto.

Jezeli naprawde chcemy pomagac innym i w ich potrzebach i by pokaza¢ wszystkim jak wpisac sie
samodzielnie, bez naszej pomocy, ta druga godzina jest bardzo, ale to bardzo wazna.

To podczas drugiej godziny indywidualnie traktujemy kazdego goscia siedzgc w kétku, dodajgc im
otuchy w podjeciu najlepszej decyzji dla samych siebie, siedzigc obok pomagajgc im zatozenie wtasnego
konta (nasz laptop na ich kolanach). Wtasnie w tym czasie - cztonkowie i goscie - zdajg sobie sprawe z
rozmow na temat ztozenia zamdwienia i jaki to jest proces. Ludzie naprawde chcg pomagac innym i
wiasnie podczas tej drugiej godziny uczg sie jak to mozna wtasnie robic.
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Z Kim Bedziesz Robi¢ Biznes?

Ludzie majg rézne powody dla ktdrych sg w Young Living:

1. Niektdrzy chca tylko kupowac olejki i produkty i nie sg zainteresowani budowaniem biznesu (a
przynajmniej jeszcze nie teraz...).

2. Niektorzy chcg tylko pokazaé 1-2 znajomym albo jakiejs matej grupie znajomych, przyjaciéf, klientom,
ale niekoniecznie chcg budowaé biznes w tym momencie.

3. Niektdrzy chca sprzedawac po cenie detalicznej kupujac po cenie hurtowej, ale nie budowac¢ biznesu.
Ta grupa ludzi moze by¢ niesmiata w stosunku do marketingu networkowego/sieciowego albo mogg
nie mie¢ zrozumienia, ze marketing taki moze sie odbywa¢ bez naciggania, ktdrego celem jest pomoc
innym.

4. Niektérzy chcg edukowac i uczyé, ale s3 mniej zainteresowani nauczeniem sie odpowiednich
umiejetnosci wymaganych do budowania biznesu w takim modelu, ktory pozwala na duplikacje. Ci
ludzie tez czesto sg niesmiali w stosunku do marketingu sieciowego i nawet nie wiedzg jak przekazaé
te wiedze i wkomponowa¢ w budowanie uczciwego biznesu.

5. Niektdre osoby ze stuzby zdrowia chcg wpisywac swoich klientéw aby mogli oni uzywaé olejkow i
innych produktéw, ale nie sg zainteresowani budowaniem biznesu.

6. Niektdrzy chcg budowac biznes na pét etatu. Chca poswiecic sie swojej karierze, przynajmniej w tym
momencie, ale chcieliby zainwestowac 5-10 godzin tygodniowo by budowaé Young Liwing biznes.

7. Niektdrzy chcg zbudowad duzg udang organizacje, chcg posigsé¢ umiejetnosci i wprowadzi¢ w zycie
krok po kroku strategie, ktére pozwolg im odniesé sukces. Te osoby, chcg réwniez zainwestowac
wiecej czasu. Naprawde lubig dzieli¢ sie informacjami w uczciwy sposéb, bez przedstawiania siebie
jako eksperta. Wprowadzajg koncept innego stylu zycia oraz duplikacji, poniewaz rozumiejg ze
wprowadzenie takiego modelu ma szeroki efekt zmiany zycia innych ludzi i to na catym sSwiecie.

Czy powinne te grupy by¢ traktowane doktadnie tak samo? Nie! Musimy doktadnie stucha¢, zadawaé
mndstwo pytan, by sie dowiedzieé jak kazda osoba chce byé zaangazowana w Young Living, aby mozna im
zaproponowac odpowiednie wsparcie.

Poprzez umiejetno$¢ przewodzenia, nasza organizacja Young Living moze zdrowo rosngé w site, gdy ludzie
najpierw zaczynajg uzywac produkty, potem przez pokazywanie 1-2 osobom, do przekazywania matym
grupom, az do przekazywania wiekszym grupom i w koricu mogg dojs¢ do wniosku, ze naprawde lubig nasza
Young Living spotecznosé, wiec zechcg robié z nami biznes. Nie mozemy ani oczekiwaé, ani wymagad, ani
wymuszaé na ludziach robienie z nami biznesu. Mozemy tylko ich wspiera¢ i popierac ich w doktadnie tym
miejscu, w ktérym obecnie s3.

Co Zrobi¢ gdy Nie Masz Zadnej Osoby z Ktéra sie Mozesz Podzieli¢?

Poprzez regularne mate spotkania, zapraszajac ludzi ze swojej organizacji do przyjscia i zaproszenia 1-2 gosci,
nigdy nie zdarzy sie taka sytuacja by zabrakto oséb, z ktorymi mozesz sie podzielic.

Kazdy przecietnie zna okoto 200 ludzi. Jezeli w Twojej organizacji jest 10 ludzi, potencjalnie masz dostep do
2,000 ludzi (200 X 10 =2,000). Teoretycznie w nastepnej generacji masz dostep do 400,000 ludzi! (2,000 X
200 = 400,000). Jak widzisz, nigdy nie zabraknie ludzi, ktdrym mozesz te wiedze przekazad!

Pokaz znajomym, ze mogg oczekiwad prezentacji przekonujacej, edukacyjnej i wspierajgcej, pomagajac ich
znajomym zrozumie¢ co zamoéwié u jak zatozy¢ swoje konto, bez ktamliwych reklam, bez presji by kupic¢
produkt lub by budowadé biznes. Wtedy oni bez problemu przedstawig Cie swoim znajomym.

Wytawiaj ludzi w swojej Young Living grupie, ktérzy wyrazili che¢ budowania biznesu, ktérzy sg uczciwi,
chetni do pracy i chcg pojac instrukcje.

Budowanie biznesu wedtug modelu Heart-Centered oznacza odniesienie sukcesu poprzez prawdziwg
pomoc dla innych.
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Zaproszenie
na Sesje
Woprowadzajaca do Swiata Olejkéw Eterycznych!

Odkryj jak terapeutyczne olejki eteryczne
moga poprawi¢ Twoje Zycie i samopoczucie!

Data i godzina:

Miejsce:

Doswiadczymy olejkdw ktore wptywajga na:

- Zmniejszenie bdlu, depresji oraz stresu!

- Podwyzszenie poziomu energii oraz wytrzymatos¢ organizmu!

- Odnowienie i balansowanie nastroju, humoru i poprawienie skupienia!

- Zapobieganie przeziebieniom i grypom!

Koszt spotkania: darmowy

Potwierdzenie wymagane do dnia:

Telefon:

e-mail:

Pomimo, ze medyczne zastosowanie olejkéw eterycznych jest znane od tysiecy lat, zastosowanie ich w
spotecznosci gdzie popularna jest nowoczesna medycyna, ma niesamowity efekt na to jak widzimy zdrowie,
zywotnosé i samopoczucie.

Spotkaj sie z nami na pefen wrazen wieczor
i doswiadcz rados¢ uzywanie terapeutycznych olejkow eterycznych!

Przyprowadz znajomych!

Spotkanie nie ma na celu diagnozowanie, przepisywanie czy leczenia chordb.
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Plan na 3 Tygodnie do Spotkania

Trzy tygodnie przed spotkaniem:

1. Znajdz miejsce i upewnij sie, ze masz dostep do internetu by byta mozliwo$¢ wpisania oséb na
miejscu.

2. Zadzwon do tych 3 ludzi, ktdrych zapraszasz, ktérzy to majg przyprowadzié ze sobg 1-2 znajomych, a
potem na 3-4 dni przed spotkaniem potwierdz ze zaprosili swoich znajomych i ze data spotkania jest
ciggle aktualna.

3. Zamoéw swoje produkty na autoship, by zaoszczedzi¢ pienigdze na wysyice.

4. Jezeli chcesz kup naklejki, na ktérych napiszesz imiona przybytych (by tatwiej zapamietywac
wzajemne imiona).

5. Jezeli nie posiadasz, kup albo pozycz podrecznik Essential Oils Desk Refernce.

6. Woybierz daty na nastepne spotkanie aby ludzie, ktérzy sie wpiszg mogli ponownie przyjs¢ ze swoimi
znajomymi.

Dwa tygodnie przed spotkaniem:
1. Zapros wiecej ludzi jezeli jest to konieczne, aby mie¢ 5-6 nowych ludzi na spotkaniu.
2. Wydrukuj i przeczytaj doktadnie strone "Zapoznanie sie z Olejkami Eterycznymi".
3. Jezeli zamdwione produkty nie doszty, sprawdz kiedy beda dostarczone.

Tydzien przed spotkaniem:
1. Jezeli jakas osoba odmdwi, zapros wiecej osob.
2. Produkty powinny juz by¢ dostarczone, jezeli nie - sprawdz dlaczego.
3. Jezeli planujesz uzy¢ do obejrzenia ptyty DVD, upewnij sie ze odtwarzacz dziata.
4. Wydrukuj zaproszenia na nastepne spotkanie, aby nowo wpisani cztonkowie mogli wrécic ze
znajomymi.

Dwa dni przed spotkaniem:
1. Zadzwon do swoich cztonkéw i popros by zadzwonili do zaproszonych przez siebie gosci by da¢ im
istrukcje jak dojecha¢ do miejsca spotkania.

Na dzien przed spotkaniem:
1. Upewnij sie, ze miejsce spotkania jest czyste i zorganizowane. Ustaw krzesta (o jedno mniej niz
przewidujesz gosci, ale miej jedno krzesto w pogotowiu)
2. Jezeli chcesz kup swieze kwiaty i przekaski (nie sg one konieczne)
3. Ustaw wszystkie produkty i materiaty, naklejki na imiona, itp. i w razie mozliwosci popraw wyglad
pokoju.
4. Zadzwon do gosci przez siebie zaproszonych osdb oraz tych, ktérzy przyprowadza swoich gosci.

Dzien spotkania:
1. Przeczytaj jeszcze raz Krdtkie Wprowadzenie do Olejkéw Eterycznych.
2. Wystaw produkty (jakiekolwiek masz do wystawienia)
3. Przygotuj przekaski, mozesz schtodzi¢ NingxiaRed.
4. Wyszykuj sie tgcznie ze strojem na godzine przed spotkaniem, bo niektdrzy goscie mogg przyjs¢
wczeshiej.

W ostatniej chwili: wyciggnij przekaski, jezeli takie beda.

Po przybyciu gosci zrelaksuj sie, ciesz sie spotkaniem i przyjemnej zabawy!
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Trzy tygodnie przed spotkaniem - szczegoly.

Szczegoty czesto majg duzy wptyw na sukces. Liderzy, ktérzy prowadzili takie spotkania w przesztosci,
popetniali duzo btedéw. Naszym celem jest, by nie powtarza¢ tych samych btedéw. Aby optymalnie
odnies¢ sukces, przeczytaj te sekcje uwaznie.

Jak przeprowadzisz pare spotkan tego typu, te kroki beda fatwiejsze i naturalne. Mimo, ze zabiera to
tylko kilka minut kazdego dnia, przygotowanie rozciggniete na trzy tygodnie, umozliwi zorganizowanie
udanego spotkania.

Jezeli kiedykolwiek organizowatas/es przyjecie urodzinowe dla dziecka lub znajomego, to wiesz jak
wazne jest by wiedzie¢ dokfadng ilo$¢ gosci, aby unikng¢ niespodzianek. Gdy dojdziesz do wprawy w
zapraszaniu i upewnisz sie, ze zaproszeni goscie przybeda, to osiggniesz sukces.

Z czasem mozesz mie¢ wszystkie potrzebne produkty i materiaty w przygotowanych pudetkach, ktore
mozesz tylko zapakowac i by¢ gotowym na spotkanie w ciagu 20 minut.

Aby osiggna¢ najlepsze rezultaty organizuj spotkania tak czesto jak Ci na to pozwala czas, czy to
bedzie 2 razy w tygodniu lub 2 razy w miesiacu, ale konsekwentnie. Konsekwencja jest bardzo wazna w
tym procesie tzn. na kazdym spotkaniu musisz mie¢ zaplanowane nastepne spotkanie, gdzie 3 nowych
cztonkéw moze wrdci¢ z jedng lub dwoma znajomymi.

Wielu lideréw organizujgcych spotkania wedtug modelu Heart-Centered Sharing stwierdzito, ze
zaplanowanie dobrego spotkania naprawde zabiera 3 tygodnie.

Trzy tygodnie przed spotkaniem:

1. Woybierz lokacje i zaangazuj trzech ludzi ze swojej grupy, ktérzy przyprowadzg jedng lub 2
osoby na spotkanie. Jezeli planujesz spotkanie poza swoim domem, upewnij sie ze jest tam
internet, aby moc zapisa¢ nowe osoby. W sklepach sg dostepne specjalne urzgdzenia do
bezprzewodowego internetu, ktdory mozemy mie¢ wszedzie.

2. Proces zapraszenia jest bardzo wazny i moze mie¢ decydujgcy wptyw na sukces lub zatamanie
sie catego systemu.

Najlepszym sposobem zapraszania jest przez telefon, dzwonigc do swoich cztonkéw i zapraszajgc ich
wraz z gosémi. Wzory ulotek i zaproszen sg zamieszczone. Zaproszenia przez e-maila nie dziatajg
dobrze. Wiec jak zapraszamy znajomych?

TY: "Czesc Marysia. Pamietam, ze bytas zainteresowana olejkami eterycznymi. Wtasnie organizuje
mate spotkanie, gdzie bedziemy omawiac na ten temat . Planujemy na wtorek 3go maja , od 7-9
wieczorem u mnie w domu. Czy chciatabys przyjs¢?"

Marysia: "Tak bardzo chetnie"

TY: "planujemy, aby to byto mate spotkanie, aby kazdemu moznaby byto poswieci¢ uwage, prosze daj
mi znac¢ jezeli cos Ci wypadnie. Bytabym wdzieczna jezeli potwierdzisz swojg obecnos¢ na 48 godzin
przed spotkaniem. Bardzo sie ciesze, ze sie zobaczymy.

A jezeli Marysia odpowie "O...Ok.....tak moze przyjde" to znaczy, ze Ona nie chce przyjs¢ i ze sie nie
pokaze. Zadzwoni dzieh wczesniej z jakgs wymowka. Dobrze stuchaj by wyciagng¢ wnioski jakie
naprawde majg osoby zainteresowanie, przeciez Ty tez nie jeste$ wszystkim zainteresowanaly -
prawda?

A jezeli zapraszasz osobiscie 3 cztonkéw by kazdy przyprowadzit 1 lub 2 osoby to méwisz tak:

TY: "Czes$¢ Teresa, jak sie czujesz? Stuchaj, bede miec spotkanie u mnie w domu we wtorek 8 lipca od
7-9 wieczorem, to bedzie spotkanie tylko dla 0séb, ktére majg 1-2 nowe osoby, ktére chcieliby zapoznac
z olejkami. Czy chcialabys przyjs¢?
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Teresa: "ja nie mam nikogo, ale sama przyjde".

TY: "to spotkanie jest przeznaczone tylko dla oséb, ktére czekajg na to spotkanie i chcg kogos$
przyprowadzi¢ by sie podzieli¢. Zadzwonie do ciebie nastepnym razem, moze bedziesz kogos miec -
dobrze?" (Jezeli mamy wiecej cztonkéw niz nowych gosci, goscie czuja sie przygnieceni i czesto nic
nie zamawiajg).

Albo Teresa mowi: "o bardzo bym chciala i mam wielu znajomych, ktérych moge przyprowadzi¢"
TY: "Swietnie, my specjalnie planujemy by te spotkania byly mate , aby kazdym go$ciem mozna sie
zajgC osobiscie, wiec prosze przyprowadz 2 najbardziej zainteresowane osoby! My bedziemy miec
wiecej spotkan, na ktére mozesz przyprowadzi¢ innych znajomych, dobrze?"

Jezeli jedna osoba przyprowadzi 4-5 osob, mozesz pomysle¢ "wspaniale", mamy wypetnione spotkanie.
Ale jezeli tuz przed spotkaniem cos komus wypadnie, to nie tylko ta osoba nie przyjdzie, ale ich goscie
tez nie. Wtedy albo spotkanie sie nie odbedzie, albo przyjdzie 1 osoba. To zdecydowanie nie jest
korzystne!

Teresa: "Znam wielu ludzi, z ktérymi chciatabym sie podzieli¢, czy mogtabys przyj$¢ do mnie i zrobic
prezentacje?"

TY: Nie, nie robie tego, zapraszam do siebie nawet kilkakrotnie i za kazdym razem mozesz
przyprowadzi¢ 1 albo 2 osoby".

Dlaczego po prostu nie p6js¢ i zrobic¢ prezentacje w czyim$ domu? Poniewaz to nie tworzy duplikacji i
nie dodaje otuchy tej osobie. Jezeli péjdziesz do ich domu, to oni zawsze beda polegac na Tobie, by¢
moze na zawsze. W zamian za to jezeli osoba ta przyjdzie kilka razy do Ciebie z 1-2 gos¢mi, po czasie
bedzie czu¢ sie na tyle swobodnie, ze sama zechce zrobi¢ swojg wlasng prezentacje, bo juz styszata
To co moéwisz kilkanascie razy.

Teresa: "mam jedng znajoma, ktora nie znosi olejkbw, ale ja wiem ze ona je potrzebuje, przyprowadze
ja!ll

TY: "Teresa, wtasciwie, prosze bys tej osoby nie przyprowadzita. Nie ma nic gorszego jak ktos
siedzgcy z zatozonymi rekoma. Bylabym wdzieczna gdybys$ zaprosita osoby, ktére sg zainteresowane -
dobrze?"

Wiecej szczego6tow na temat zapraszania:

Zaproszenia przez e-maile lub na Facebook, lub przez inne media nie sg efektywnymi metodami.
Poprzez wysytanie pocztg zaproszen do wielkich grup nie kontrolujesz ilosci przybytych, wymknie sie to
z pod Twojej kontroli. Najlepsze rezultaty przynosi gdy 3-4 cztonkéw zaprosza 5-6 "bardzo
zainteresowanych" gosci. Jest to optymalne rozwigzanie i przynosi najlepsze efekty. Z naszego
doswiadczenia wynika, ze gdy tylko zwiekszasz ilos¢ nowych gosci do 7 lub wiecej, ilos¢ wpisanych
0s0b maleje. Podczas prezentacji dla 15-20 oséb, wpisze sie moze 2-3 osoby, poniewaz nie bedzie
czasu by kazdym zajac sie osobiscie. Gdy ilo$¢ uczestnikdw rosnie, ilos¢ wpisanych ludzi maleje.

Mozesz nazwaé te spotkania jak chcesz np "Wprowadzenie w Swiat Olejkéw Eterycznych",
"Aromaterapia w Domu", "Mate Seminaria Szkoleniowe" albo jakkolwiek chcesz. Upewnij sie, ze
wymagasz POTWIERDZENIA przybycia oraz, ze podasz numer telefonu i e-maila. Przyktad
zaproszenia jest na stronie 32.

Upewnij sie, ze zaproszenie wyglada ladnie lub fikusnie, aby zaproszeni goscie byli zaintrygowani do
przyjscia, a nie czuli sie tylko zobowigzani. Jezeli sama drukujesz zaproszenia, wybierz kolorowy tadny
papier, sg one teraz bardzo tanie.

BARDZO wazne:

Jak mozesz sie upewni¢, ze ludzie przyjda? Uzyjtych samych metod gdybys organizowata urodziny
dla najblizszego przyjaciela... Jezeli przygotowatas sie na 8 osob, to chciatabys$ aby oprocz Ciebie i
przyjaciela przyszto 8 osoéb, a nie jedna albo 20 - prawda?

Osobiscie kontaktujesz sie z zaproszonymi ludzmi, by sie upewnié DOKELADNIE ilu gosci przyjdzie.
Jezeli przyjda cztonkowie ze swoimi gosémi, upewnij sie, ze cztonkowie efektywnie komunikujg sie ze
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swoimi gosémi, by wiedzie¢ doktadng ilos¢ ludzi, nalegaj by jak najwczesniej dali ci znaé o zmianie
planéw. Ten szczegét moze zadecydowac o sukcesie albo zawaleniu sie spotkania.

3.

Zamow produkty na essential rewards by zaoszczedzi¢ na przesytce:

a. Cennik Product Guide (przynajmniej 10 sztuk) - daj cennik kazdej osobie, nawet tym, ktorzy sg
juz wpisani a przyprowadzili goscia. (oni juz prawdopodobnie go maja, ale to da im szanse by
rozda¢ dodatkowa kopie, jest to dobra biznesowa inwestycja)

b. NingxiaRed w pojedynczych saszetkach lub butelke do kosztowania

c. Wolfberry Crisp Bars lub Slique Bars (mogg by¢ tez inne przekaski wedtug uznania)

d. Zestaw Everyday QOils (chyba ze juz taki posiadasz)

e. Krem Lavender Hand Lotion

f. spray Thieves albo Thieves lozenges (pastylki).

h. niektérzy prezentujg Protokdt Szczescia w sekcji Niech Kazdy Dzien Nalezy do Udanych.
Jezeli chcesz to zrobi¢, upewnij sie ze masz wszystkie olejki: Valor, Harmony, Joy i White
Angelica.

Koszt wynosi okoto $5-$6 na kazdg uczestniczacag osobe - ale jest to dobrg inwestycjg. W zestawie
Everyday Oils kazdy olejek zawiera 80-100 kropelek, wiec przecietnie koszt na osobe wynosi $1.
Mimo, ze poczatkowa inwestycja wyniesie okoto $200-$300, wystarczy to na wiele innych pokazoéw.

Jezeli chcesz da¢ mate prezenty osobom, ktére przyprowadzajg gosci albo tym, ktorzy sie wpiszg, kup
je w tym momencie (cho¢ nie sg one konieczne). Mozesz kupi¢ albo lipbalm albo Thieves hand
purifier, albo jakis inny niedrogi drobiazg.

4.
5.

6.

7.

Kup naklejki na wpisanie imion

Zamow lub przygotuj Essential Oils Desk Reference - albo z Life Science Publishing (800-
336-6308) albo z Amazon. Podrecznik bedzie ekspertem: na spotkaniach. Mozesz takze
zamowi¢ "Harmony, Joy , and Abundance" z Lifie Science Publishing. Jest to ksigzeczka z 2
ptytami CD. Na jednej jest nagrany tekst ksigzki do sluchania, a druga ptyta to 30 minutowa
prezentacja wstepna na temat Young Living, przedstawiajgca krok po kroku instrukcje wedtug
tekstu Heart-Centered Sharing. Stuchanie zwtaszcza drugiej ptyty o nazwie "Dary Natury dla
Zdrowych Rodzin" (Nature's Gifts for Healthy Families) jest bardzo cenne, poniewaz posiada
wskazowki jak robi¢ prezentacje by przyniosty sukces.

Wybierz date kolejnej przentacji, aby ludzie, ktérzy sie dopiero wpisali mogli wrécic i
przyprowadzi¢ swoich znajomych. Zaznacz te date w kalendarzu.

Jezeli kogos zaprosita$, skontaktuj sie z ta osobg po kilku dniach i sprawdz czy jej plany sie
nie zmienity i czy ciggle planuje ona przyjs¢ na spotkanie. Jezeli nie, zapros kogos innego, masz
ciggle duzo czasu.

Dwa tygodnie przed spotkaniem:

1.

Zapros wiecej ludzi, jezeli jest to konieczne by grupa liczyta 5-6 nowych oséb, ktére
potwierdzity swoje przyjscie (wtasnie to i zaméwienie swoich produktéw na autoship wymaga
by planowac spotkanie na 3 tygodnie wczesniej).

2. Jezeli cztonkowie Twojej grupy zapraszajg gosci, skontaktuj sie z nimi, by potwierdzi¢ ilu z ich

gosci potwierdzito przybycie.

3. Wydrukuj i przeczytaj Wstep do Olejkéw Eterycznych, podkreslajgc stowa w kazdym

paragrafie, ktére sg wazne dla Ciebie. Prze¢wicz na gtos to co bedziesz méwi¢. Mozesz nawet
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przec¢wiczy¢ przed znajomym i popros o ocene. Moze zechcesz kilkakrotnie stucha¢ piyty ,,
Nature’s Gifts” ("Dary Natury") zataczonej do ksigzeczki "Harmony, Joy, and Abundance", by
poprawi¢ swoje umiejetnosci w tym wzgledzie. Sg one dostepne w Life Science Publishing (800-
336-6308)

4. Sprawdz w internecie kiedy Twoje produkty bedg dostarczone.
Tydzien przed spotkaniem:
1. Jezeli jakas osoba zrezygnuje, zapro$ kogos innego by ciggle mie¢ 5-6 nowych osob.

2. Skontaktuj sie z cztonkami, ktérzy planujg przyprowadzi¢ gosci, czy nie bedzie potrzeby
zaprosic jeszcze kogos innego.

3. Jezeli Twoje produkty nie nadeszty albo brakuje czego$s w zamdwieniu, ciggle mozesz
zamowi¢ produkty w trybie 3 dniowym, by je dostac.

4. Upewnij sie, ze Twoj komputer i internet dziatajg aby mozna byto wpisa¢ osoby na miejscu.
Podkreslam, ze jezeli spotkanie odbywa sie w innym miejscu niz Twoj dom, upewnij sie, ze
bedzie mozna wpisa¢ ludzi i ztozy¢ zamowienie na miejscu.

5. Jezeli planujesz pokazac film na plycie DVD na poczatku spotkania, upewnij sie ze Twoj
odtwarzacz dziata albo czy Twoj laptop odtwarza te ptyte i wiesz gdzie te ptyte masz.

6. Wydrukuj zaproszenia na nastepne spotkanie, aby nowo wpisani ludzie mogli
przyprowadzi¢ swoich gosci.

Dwa dni przed spotkaniem:
1. Skontaktuj sie ze swoimi cztonkami i przypomnij im aby zadzwonili do swoich gosci z

pytaniem czy potrzebujg instrukcje jak dojechac (po to by potwierdzi¢ czy na pewno przyjdg).
Jezeli kto$ zaprasza gosci, zaproponuj by przyjechali razem jednym samochodem, zamiast
jecha¢ samotnie. Podkresl, ze to nie jest spotkanie dla matych dzieci.

Wielu ludzi boi sie zadzwoni¢ do swoich gosci z potwierdzeniem i raczej wolg mie¢ nadzieje, ze ta

osoba sie pojawi. Ale tak naprawde wielu ludzi zapomina i naprawde sg wdzieczni za przypomnienie.

A poza tym jest lepiej wiedzie¢ doktadnie ilu ludzi przyjdzie, niz tego nie wiedzie¢. Puste krzesta

wprowadzajg gosci w zaktopotanie. Popros swoich cztonkow by potwierdzili ze swoimi goscmi kto

przyjdzie i by dali zna¢ w ciggu nastepnych 24 godzin.

"Witaj Teresa! Bardzo sie ciesze, ze sie zobaczymy w poniedziatek wieczorem! Czy zadzwonitas do
swoich gosci by potwierdzi¢ godzine o ktdérej po nich przyjedziesz? Nie moge sie doczekad!"

Osoby, ktére poming ten krok, mogg przezy¢ rozczarowanie. To jest wazny krok...
Dzien przed spotkaniem:
1. Uporzadkuj miejsce/pokdj, w ktérym odbedzie sie spotkanie.
2. Roztoz krzesta - wystaw o jedno mniej niz przewidujesz, ale miej go w pogotowiu. Czasami
jedna z 5-6 oséb rezygnuje w ostatniej chwili. Dlatego doktadamy wszelkich staran aby mie¢

potwierdzonych 6 gosci, bo czesto pojawi sie tylko 5.

3. Kup bukiet $wiezych kwiatéw, jezeli chcesz.
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4. Zakup wszelkie przekaski, jezeli takowe chcesz serwowac - owoce, warzywa, herbate wode.
Niech to bedzie co$ matego i co mozna zduplikowacé, nie moze by¢ alkoholu, gdyz takowy
zupetnie psuje tego typu spotkanie.

5. Pouktadaj na miejsce wszystkie produkty i materiaty.
6. W zimie, upewnij sie, ze masz miejsce i wieszaki na kurtki.

7. Poukfadaj wszystko aby stworzy¢ mita atmosfere - sprawdz oswietlenie, postaw difuzer (jezeli
takowy posiadasz), upewnij sie ze pomieszczenie jest wygodne i mite.

8. Zadzwon do gosci przez siebie zaproszonych z pytaniem czy potrzebujg wskazéwek jak
dojechac¢, czy planujg przywiez¢ gosci. Naprawde potrzeba sie przypomnie¢ im.
"Witaj Antek! Bardzo sie ciesze, ze mozesz przyjs¢ jutro wieczorem na nasze spotkanie o
aromaterapii! Czy wiesz jak dojechac czy potrzebujesz instrukcji?
Swietnie! Do zobaczenia o 7:00!"

Czesto sie zdarza, ze ktéras osoba zapomni o spotkaniu i odpowie: "dziekuje za przypomnienie,
zupetnie zapomniatam/tem a naprawde chce by¢ na tym spotkaniu!"

9. Skontaktuj sie ze swoimi cztonkami, by doktadnie wiedzie¢ ilu gosci ostatecznie przybedzie.
Dzien spotkania:

1. Wystaw produkty, pozbieraj z catego domu to co uzywasz: Thieves paste do zebow, suplementy
itp.

2. Przygotowanie: upewnij sie, ze masz wydrukowane "Wprowadzenie do Olejkéw Eterycznych
Young Living". Przeczytaj jeszcze raz dla utrwalenia materiatu, podkresl wazniejsze mysili.
Wydrukuj zaproszenia na nastepne spotkanie.

Upewnij sie, ze blisko swojego siedzenia masz przygotowane: Essential Oils Desk Reference, zestaw
Everyday Oils, krem Lavender Hand Lotion, NingxiaRed, Thieves spray i pastylki oraz ptyte DVD (jezeli
wiasnie to chcesz zaprezentowac). Jezeli chcesz pokazac prawdziwg wartosé olejkdw, przygotuj kubek
o rozmiarach 1/4 i 1/2 by je zademonstrowa¢ gdy bedziesz omawiac tg sekcje. Jezeli goscie beda
wpisywac swoje imiona na naklejki, przygotu;j je tez.

3. Jezeli chcesz poda¢ schtodzony Ningxia Red, wsadz go do lodéwki.

4. Przygotuj przekaski - potnij owoce i warzywa, jezeli je serwujesz, przykryj i wstaw do lodowki.
Potnij na kawatki wolfberry crisps albo Slique bars jezeli je serwujesz, Pouktadaj na tadnym
talerzu i przykryj. Zostaw jeden w opakowaniu, by pokaza¢ gosciom jak wyglada.

5. Przygotuj sie na godzine przed spotkaniem. Niektore osoby przychodzg wczesniej. Dobierz
garderobe tak jak ubierasz sie do kosciota albo na przyjecie. Dobrze ubra¢ pare spodni albo

spodniczke, bluzke albo sweter. Nie ubieraj dzinséw, dreséw albo domowych pantofli.

6. W ostatniej chwili - wyciagnij przekaski, zaparz herbate, przygotuj wode z cytryng (lemon)

Po przybyciu gosci zrelaksuj sie i z usmiechem dziel sie tymi zmieniajace zycie produktami!
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Spotkanie

Jedna godzina jest wystarczajgca by z kazdym gosciem porozmawiac¢ o indywidualnych jego
potrzebach i indywidualnych zamowieniach. Prosze powieli¢ doktadnie te instrukcje, aby
naprawde pomoéc osobom, ktére przybyty.

Rozpocznij na czas i skoncz na czas. Jezeli ktos sie $pdznia, nie czekaj z prezentacjg. Rozpocznij
na czas wedtug planu, by uhonorowa¢ tych, ktoérzy przyszli na czas.

Jezeli po prezentacji zabraknie czasu, by wybrac¢ dla kazdego goscia odpowiednie produkty, czy
naprawde im pomagamy? Nie! Bedg zmuszeni p6js¢ do domu i samotnie wybraé z cennika
Product Guide, ktéry zawiera ponad 400 produktow, wiec najprawdopodobniej niczego nie
zamowig.

Aby zatozy¢ swoje konto, niektérzy surfujg internet i rejestrujg sie sami, trafiajac do "Grupy Sierot" i
zostajg podpisani pod kogo$ zupetnie obcego w ich stanie lub miejscowosci. To nie jest dobre ani
dla nich ani dla Ciebie.

Ty ciggle mozesz pdzniej sie z nimi skontaktowac, ale najtatwiej jest zarejestrowac osobe podczas
spotkania i ztozy¢ wspdlnie zamowienie, bo to jest przyktadem duplikacji. Aby to osiggng¢ musisz
rozpoczg¢ na czas i trzymac sie ustalonego planu.

Wszystkie olejki, produkty i materiaty, ktére chcesz pokazaé trzymaj blisko siebie, tgcznie z
podrecznikiem Essential Oils Desk Reference, komplet Everyday Oils (albo jakiekolwiek olejki,
ktére pokazesz), NingxiaRed, Thieves spray i lozenges/pastylki, krem Lavender Hand Lotion.
Pozwol zebranym poprobowaé produktéw ze stylu zycia wedtug Young Living.

Bardzo wazne: miej pod rekg wydrukowane zaproszenia na nastepne spotkanie, ktére powinno
sie odby¢ po 2-3 tygodni po tym spotkaniu. Tak wtasnie rozpoczynasz proces duplikacji, na ktérym
ten model biznesu bazuje...

Mozesz wkropli¢ do difuzora takie olejki jak Abundance, Citrus Fresh, Thieves albo Twoj ulubiony.

Przywitaj sie z kazdym gosciem i staraj sie zapamietywac ich imiona. W tym celu mozesz uzyc¢
przygotowanych wczesniej naklejek.

Upewnij sie, ze kazdy siedzi wygodnie i ma wode lub herbate. Zapros ich do skosztowania
przekasek czekajgc na reszte gosci. Spytaj czy ktos chce omoéwic jakis specjalny temat. Zadasz
to samo pytanie pdzniej siedzgc w kétku, ale pytajgc teraz da Ci mozliwo$¢ wzajemnego
zapoznania sie.

Jestes gotowaly zaczgé!!! Przygotowatas/tes sie do tego spotkania, nadszedt czas podzieli sie tym
co wiesz w zrelaksowanej atmosferze! Usmiechnij sie!
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Poczatek

Posadz wszystkich w kotku, wrecz wszystkim cennik Pruduct Guide gdzie pomiedzy przednie kartki
wsadzisz wydrukowang na tadnym papierze kopie "Niech Kazdy Twoj Dzien Nalezy do Udanych", a
w tylne kopie "Zastosowanie Olejkow Eterycznych Young Living w zyciu Codziennym". Mozesz
takze wydrukowac "D. Gary Young Model Zachowania Zdrowia". Podczas prezentacji kazdy bedzie
zerkat w odpowiednim momencie na te wydruki.

Wstep i Twoja wiasna historia (1-2 minut)

Powiedz wszystkim dlaczego kazdego dnia uzywasz olejki eteryczne i inne naturalne produkty i
jakie szczescie Cie spotkato, ze mozesz im to wszystkim przekazac. W kilku stowach sie przedstaw
"witajcie, nazywam sie Anna. Uzywam olejki eteryczne wraz z mojg rodzing przez ostatnich kilka
(kilkanascie) lat (lub miesiecy) i zauwazytam ze wszyscy jesteSmy zdrowsi i weselsi! Jest to
prawdziwy zaszczyt, ze moge sie dzis tym z wami podzielic"

Przedstaw sie w sposéb, ktéry mozna zduplikowaé, bo gdy sie przedstawisz jako ekspert, niewielu
ludzi bedzie Cie mogto nasladowac i zanim nawet sprébuja, wezmie kilka lat nauki. Przedstawiajgc
sie w prosty sposéb, inni od razu poczujg ze sami mogg dzieli¢ sie , jezeli tylko zechcg. To jest
bardzo, bardzo wazny szczegét by osiggngc sukces.

Rozpocznij méwigc, " no to moze kazdy sie przedstawi i powie co chciatby dzi$ sie dowiedzie¢, np
zacznijmy od osoby z mojej prawej strony".

Zapamietaj co dla kazdego goscia jest wazne. Mozesz te informacje bardzo tatwo wykorzystaé
podczas prezentacji. Jezeli kto$ np. powie "moje dzieci ciggle chorujg i znajoma mi powiedziata, ze
moge sie dowiedzie¢ czegos co by pomogto". Podczas prezentacji o Thieves mozesz wspomniec
"Bogusia, ta informacja bedzie bardzo pomocna dla Ciebie".

Jezeli ktos powie "mam problem z bélami plecow i kregostupa i moj znajomy wspomniat, Ze olejki
mogg pomaoc”, kiedy podajesz olejki mozesz zwrdci¢ sie do Roberta i zapytaé "Robert, czy
odczuwasz teraz bél? Jaki jest intensywny on 1-10, gdzie 10 jest najsilniejszy"? Robert
odpowiada. TY: "bedziemy prébowac olejki, mégtbys natozy¢ kropelke albo dwie na to bolgce
miejsca i zaobserwowacé czy czujesz réznice w ciggu kilku minut? Jezeli tak, prosze przerwij nam o
podziel sie swoim doswiadczeniem - dobrze"?

Nastepnych 12 stron wydrukujesz i zszyjesz. Byé moze najwazniejsze stowa lub zdania sg juz
podkres$lone, aby byto tatwiej znalez¢ omawiany temat. Nie ma wtasciwie potrzeby by czytaé z kartki
jedynie odniesc sie do tematu.

To trzeba troche popraktykowag, ale jak zrobisz okoto 10 prezentaciji, to bedzie to dla ¢iebie bardzo
prosty i naturalny proces.

Rozluznij sie i usmiechaj sie czesto!
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Zapoznanie sie z Olejkami Eterycznymi Young Living

1. Przekrdj historyczny
"Wszyscy wiemy, ze od zarania dziejow rosliny miaty powigzanie z dobrym samopoczuciem i zdrowiem.
Juz w starozytosci ludzie uzywali roslin do celéw medycznych. Starozytni Egipcjanie uzywali olejki
eteryczne jako lekarstw, dla urody, zdrowia emocjonalnego czy do balsamowania. Mozna znalez¢ wiele
przepisow w hieroglifach na temat uzywania olejkéw do celow zdrowotnych. Olejki sg tez wspominane
w Biblii np. kiedy kadzidtowiec (frankincense) oraz mirra (myrrh) zostaty podarowane dziecigtkowi
Jezus".

Podaj olejek frankincese. Pozwdl by zebrani natozyli sobie kropelke wedtug upodobania. Jezeli ktos
odczuwa bdl, zaproponuj by sobie natozyli kropelke przedstawianych olejkéw na miejsce bélu, by
doswiadczy¢ i zauwazy¢ zmiany. Jezeli odczuwa ktos boél zapytaj o jakim natezeniu odczuwajg bodl i co
jakis czas pytaj czy natezenie bélu sie zmienito.

W dwéch czy trzech zdaniach opowiedz swojg ulubiong historie czy to z biblii, czy na temat kadzidtowca
(Frankincense) czy z punktu historycznego:

Produkty z linii Thieves

2. Historia Thieves (ztodzieja)
Na przetomie wieku XIV i XV niesamowita zaraza usmiercita milliony Europejczykéw. Wedtug
historycznego archiwum, istniata grupa ludzi, ktéra okradata umierajach i zmartych - byli ztodziejami.
Kiedy zostali pojmani i staneli przed krélem zaproponowano im mniej surowg kare, jezeli przyznajg sie w
jaki sposob moga to robi¢. Wyznali, ze sg kupcami ziét uwiezieni w murach tego miasta, poniewaz ze
wzgledu na zaraze wszystkie porty zostaty zamkniete. Poniewaz wydali juz wszystkie pienigdze zostali
zmuszeni do kradziezy. Dobrze wiedzieli, ze jezeli wysmarujg sie ziotami i przyprawami, bedg odporni
na zaraze. Krél nakazat ogtosi¢ te radosng wiadomos¢ w catym krolestwie".

"Dzis$, na czes¢ tego wydarzenia mamy mieszanke o nazwie Thieves (ztodzieje), a takze catg linie
produktow Thieves, ktére majg wtasciwosci wysoko anty-bakteryjne, anty-grzybiczne i anty-wirusowe.
Mozemy je uzywaé bysSmy wraz z naszymi rodzinamiy byli zdrowi. Jezeli ktokolwiek ma symptomy
poczatku przeziebienia, naktada kilka kropelek tego olejku na spody stop, albo wlewa kilka kropel do
difuzera, albo do kapsuiki i potyka jako suplement”.

Podaj olejek Thieves, jak chcesz mozesz pokazaé i broszurke, podaj Thieves spray, pokaz
butelke ptynu do sprzatania Thieves Household Cleaner.

Pry$nij spray Thieves. "Twdj dom bedzie tadnie pachniat, ale wazniejsze jest to, ze cata rodzina bedzie
zdrowsza"!

Wskaz ptyn do sprzgtania. "Ten ptyn jest niesamowity ze wzgledu na silne wlasciwosci anty-bakteryjne,
a z drugiej strony jest nieszkodliwy i delikatny. Moze by¢ uzyty do czyszczenia kazdej powierzchni w
domu: podtoge, umywalki, ubikacje, blaty kuchenne i $ciany. Moze by¢ uzyty do czyszczenia pieca i
piekarnika, uzyty do zmywarki do naczyn albo w matej ilosci do prania do dezynfekc;ji".

"Pasta do zebéw Thieves i ptyn do ptukania ust poprawi zdrowie zebéw i dzigset, a Thieves Dentarome
Ultra wybieli w bezpieczny sposéb zeby".

"Czy kto$ odczuwa bdl gardta albo bdl glowy"? Zaproponuj Thieves Soft Lozenges, jezeli takie
posiadasz.
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"Produkty Thieves zapewnig Tobie i Twojej rodzinie zdrowie. Mozesz wymieni¢ produkty, ktérych uzywates
do tej pory i ktére mogg Ci szkodzi¢! W zamian uzywaj produktéw Thieves takich jak pasta do zebow, srodki
czyszczace czy mydta do rak, ktére pomogg Ci zachowac zdrowie! Wtasciwie nie nadwatli to twojego
budzetu domowego, a wrecz zaoszczedzi Ci pienigdze poniewaz przestaniesz chorowaé przestajgc stosowac
produktow, ktére tak naprawde wywotywaty u ciebie choroby, czy tez dlatego, ze przestaniesz kupowac
lekdéw na grype i przeziebienie kiedy zachorujesz”. Czy masz swoja ulubiona historie zwigzang z Thieves?
(2-3 zdania)

Olejki

3. ”Czym sa olejki"?
"Olejek eteryczny jest "krwig rosliny" i jej systemem odpornosciowym. Jest substancjg, ktéra pomaga
organizmowi dojs¢ do zdrowia gdy uzywamy ziota jako lekarstw.
Dla poprawy zdrowia wielu ludzi uzywato ziofa juz dawno. Kiedy rosliny sg suszone na herbate lub do
produkcji suplementéw, az 95-97 % olejku jest straconego, a tym samym jego wtasciwosci lecznicze. Dzieki
stosowaniu olejkdw eterycznych dostarczamy naszemu organizmowi wtasciwego sktadu chemicznego danej
rosliny w kazdej jego kropelce!

Olejki eteryczne to koncentraty roslin. Do wyprodukowania jednego funta olejku z rézy potrzeba az 5000
funtéw ptatkow rdzanych, ktére wypetniajg caty magazyn! Do destylacji olejku z melisy potrzeba okoto 3 ton
melisy, aby uzyskaé jeden funt olejku, ktérego koszty wahajg sie od 9,000 - do 15,000 dolaréw za funt
(notatka od ttumacza: jeden funt to okoto 500 ml !), a jeden funt to okoto 2 klubki.

Jedna kropelka olejku mietowego ma réwnowartosc 28 filizanek herbaty mietowej. Pokaz olejek mietowy.
Opowiedz w skrdcie swojg ulubiong historie zwigzana z tym olejkiem.

"Olejki eteryczne majg dziatanie anty-bakteryjne, przeciwgrzybiczne, przeciw-wirusowe, przeciw-zapalne,
wspomagaja system odpornosciowy, to tylko niektére z ich wspaniatych wtasciwosci. Olejki eteryczne moga
by¢ stosowane do wspomagania, reperowania i regenerowania organizmu. Molekuty terapeutyczne zawarte
w olejkach odzwierciedlajg molekuty wytwarzane przez organizm cztowieka w celu samo uzdrowienia. Co
najwazniejsze olejki sg naturalne i nie sg toksyczne.

Istnieje molekuta zwana limonen (C10H16), wystepujgca we wszystkich olejkach cytrusowych. Badania
naukowe wykazujg, ze czasteczka ta posiada zdolno$¢ hamowania rozwoju komoérek rakowych oraz zdolnos¢
ich regresji. Czyz nie jest to fascynujgce? Olejek pomaranczowy zawiera 95% limonenu, aby zduplikowac
wyniki badan, by trzeba codziennie zazywac¢ wewnetrznie 10 ml tego olejku. W Narodowej Bibliotece
Medycznej znajduje sie ponad 4,000 artykutéw naukowych dotyczacych olejkéw eterycznych!

Pokaz olejek Lemon "Olejek cytrynowy zawiera bardzo duzo limonenu. Opowiedz gosciom jak stosujesz
olejek cytrynowy.

4. ”Gdzie mozna zdobyc olejki eteryczne?”

"Nasze olejki destylowane sg z roslin w ogromnych cylindrach ze stali nierdzewnej, gdzie para wodna
jest dostarczana od spodu. Para zbiera olejki z roslin i przenosi do gory destylarni. Po czym jest
schtadzana i skrapla sie do wody. Olejki wyptywajg na wierzch i mogg by¢ zbierane.

Destylarnie moga mie¢ okoto 20 stép wysokosci i okoto 8 stép szerokosci. Wyobraz sobie, ze cylinder
jest wypetniony po brzegi rumiankiem rzymskim, ktérego kwiaty sg niezwykle delikatne i famliwe. Jak
myslisz ile olejku mozna pozyskac z jego destylacji? Uzyskasz okoto 1/4 do 1/s kubka (60ml-125ml)
olejku eterycznego.

Jezeli masz miarki pokaz 1/4 kubka (60 ml) ( % cup) i 1/2 kubka (125ml). Wt6z 1-2 buteleczki olejku do
jednej z miarek, aby zademonstrowac jak znikome ilosci olejku sg pozyskiwane w czasie kazdej z
destylacji. Wtasnie dlatego ceny niektorych olejkdow sg wysokie. Inne rosliny np. mieta czy lawenda dajg
wiecej olejkbéw podczas jednej destylacji, dlatego kosztujg znacznie mniej.
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"Jezeli wezmiesz pod uwage, ze 5 ml buteleczka zawiera 85-100 kropli, a 15 ml butelka zawiera
250-300 kropelek, a za kazdym razem uzywasz zaledwie kilka kropli, to wtasciwie uzywanie olejkow
staje sie bardzo optacalne"!

5. "Dlaczego czystos¢ olejku jest taka wazna"?
"Czystosc¢ olejku jest naprawde wazna, poniewaz niestety wiekszosc¢ olejkow dostepnych na rynku,
nawet tych ze sklepow ze zdrowg zywnoscia, moze by¢ syntetycznych, podrabianych lub
rozciehczanych, a tym samym mogg by¢ szkodliwe dla organizmu. Czy zdarzyto Ci sie, ze po
przebywaniu w sklepie ze swieczkami zapachowymi prawie natychmiast rozbolata Cie gtowa?
Prawdopodobnie zawieraty one zapachy syntetycznych olejkéw".

"Young Living stawia sobie za cel produkcje olejkéw o najwyzszej jakosci.
Uzywamy tylko te olejki bo mamy pewnosé, ze sg czyste, bezpieczne i skuteczne™!

6. "Jak wiec stosujemy olejki kazdego dnia"?
"Mozemy je wdychaé, zastosowac na skore (rozcienczone albo nie), bra¢ wewnetrznie jako
suplementy, doda¢ do kagpieli, mozemy nawet je uzy¢é do gotowania. Stosujemy je jako wode
koloriskg, w zamian apteczki pierwszej pomocy, a takze w masazu.

Zademonstruj wachanie Valor. (Daj krople na dton, potrzej dtonie jedng o druga, przytéz
dionie pod nos, wez kilka glebokich oddechéw).

W 2-3 zdaniach opowiedz o swojej ulubionej metodzie stosowania olejkéw.

"Young Living takze oferuje kilka roll-onow, ktére sg bardzo wygodne w uzyciu. Wiele kobiet nosi w
torebce StressAway i stosuje go zamiast perfumu, a pomaga on w poprawieniu humoru! Roll-on
Deep Relief, moze by¢ stosowany na wypadek bélu, Tranquil uspokaja i relaksuje, Breath Again
dla podbudowania dr6g oddechowych oraz Valor ktéry balansuje i podnosi na duchu".

Podaj jeden lub dwa roll-ony, jezeli takie masz, poniewaz mozesz zademostrowac jeszcze
jedna metode stosowania olejkéw. Pozwdl gosciom je zastosowag, jezeli mozesz.

7. "Dalczego uzywamy oeljki eteryczne? Jakie sa z tego korzysci?
"Mozemy zastosowaé mieszanke "Peace and Calming by zredukowac stres (podaj Peace and
Calming), "PanAway" by zredukowac¢ bdl, (podaj PanAway) oraz Joy by poprawi¢ humor (podaj
Joy). Mozemy zastosowac Lavender i Peppermint na zaciecia, oparzenia lub zredukowac
gorgczke. Mozna zastosowa¢ Lavender wieczorem, by spac lepiej (podaj Lavender). Olejki takie
jak Franklincense wspierajg system obronny (imunologiczny), a Clove jest najsilniejszym, do tej
pory zbadanym, anty-utleniaczem.

Stosujemy te naturalne produkty zamiast tabletek przeciwbdlowych i innych srodkéw apteczki
pierwszej pomocy, ktére normalnie kupilibysmy. Na przestrzeni czasu, wtasciwie zaoszczedzisz
pienigdze, bo nie bedziesz chorowac tak czesto. Mozesz zapobiec przezigbieniom i grypom,
zamiast czekac¢ na ich rozwdj. Jezeli bedziesz uzywaé naturalne srodki przeciwbdlowe, Twoje ciato
kiedys sie za to odptaci. Wiec tych produktéw nie kupujesz dodatkowo, a raczej w zamian za te
kupowane dotychczas.

Podaj Purification. "Mamy olejek o nazwie Purification, ktéry moze by¢ stosowany na ukgszenia

insektow, ktére natychmiast przestajg by¢ bolesne i nie zainfekujg sie. Mozna go takze difuzowac,
by sie pozby¢ niechcianych odorow w domu lub oczysci¢ powietrze.
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Zestaw Everyday Oils

"Olejki, ktore dzis$ przedstawiamy sg podstawowg kolekcjg o nazwie Everyday Oils (czyli olejki na kazdy
dzien). Jest to doskonatym zestaw by rozpoczg¢ uzywanie olejkow, poniewaz olejki w nim zawarte maja
wiele zastosowan w dniu codziennym i warto je zawsze mie¢ pod reka".

"Olejki eteryczne podbudowujg nasze zdrowie i poprawiajg poczucie szczescia w niewymierzalny
sposob, ale zdecydowanie zmieniajg jakos¢ naszego zycia".

8. Zastosowanie wewnetrzne (jako olejkowe suplementy)
"Przy pierwszych symptomach chroby, mozemy zastosowac np. Thieves wewnetrznie w kapsutkach, by
zapobiec rozwojowi choroby. Jezeli po raz pierwszy uzywasz olejki, wlej do kapsutki najwyzej 3 kropelki.
Z czasem mozna zwiekszac¢ ilos¢ branych kropelek, az w koricu wypetnic¢ olejkiem catg kapsutke. Young
Living jest pionierem na rynku, jezeli chodzi o stosowanie olejkéw jako suplementéw, w tym momencie
jako jedyna firma oferuje kilkanascie mieszanek w gotowych kapsutkach, wiec sg tatwiejsze w uzyciu".

"Jednym przyktadem sg kapsutki Longevity, zawierajgce olejki: thyme, orange, clove i frankincense,
Kazdy z nich wspomaga organizm na wielu poziomach”.

"Longevity, jako jedyny na swiecie, prawdopodobnie jest najwazniejszym suplementem
wzmachiajacym organizm. Przeanalizujmy te 4 olejki wchodzace w jego sktad".

"Olejek Clove jest najmocniejszym anty-untleniaczem z wszystkich zbadanych. Niestety im jestesmy
starsi, nastepuje proces utleniania, ktéry mozna poréwna¢ do rdzewienia metalu. Anty-utleniacze
zapobniegajg temu procesowi dlatego jest wazne by spozywac¢ duzo warzyw i owocdw zawierajgcych
anty-utleniacze. lIstnieje skala, ktéra mierzy zdolno$¢ zatrzymywania procesu utleniania i nazywa sie
skala ORAC (czyli Oxygen Radical Absorbance Capacity). Skala ta pokazuje zdolnos¢ pokarmu do
pochtaniania wolnych elektronow, ktére powodujg proces utleniania.

"Maliny sg uwazane za wspaniaty antyutleniacz, mierzagcy 1,220 w skali ORAC, olejek Clove mierzy 2
miliony. Ten olejek zapobiega procesowi utleniania sie w organizmie (albo rdzewienia od srodka). A co
wiecej naukowcy badajgcy olejek Clove stwierdzili, ze olejek ten zapobiega nawet chorobom i zmianom
w komarkach krwi, np. jest bardziej efektywny niz Aspiryna uzywana na rozciehczanie krwi i to bez
skutkéw ubocznych. Olejek Clove moze wigc zmniejszy¢ ryzyko ataku serca lub wylewu".

"Drugim olejkiem w Longevity to Thyme. Ten olejek byt stosowany podczas | Wojny Swiatowej do walki
z waglikiem i wrzodami, wiec utatwia pozostanie w dobrym zdrowiu. Ten olejek zapobiega takze
procesowi starzenia sie ttuszczu w organizmie. Komorki w organizmie majg ttuszczowg powtoke, ktéra
tez ulega procesowi starzenia (utleniania). Wtedy ani tlen i sktadniki odzywcze nie mogg sie tatwo
dosta¢ do komorek, a odpady nie sg fatwo wydalane. Poprzez ochranianie ttuszczowej powtoki, Thyme
moze zapobiegaé procesowi starzenia sie. A poza tym jest znany z zapobiegania procesu zwanego
angiogenezg gdzie w zytach rosng guzy, wiec ma zdolnosci zmniejszenia ryzyka niektorych
nowotworow".

"Trzecim olejkiem w Longevity jest Orange, ktory posiada az 95% czgsteczek (molekut) o nazwie
limonen (limonene). Badania naukowe Limonen wykazato, ze nie tylko hamujg rozwdéj komérek
rakowych, ale takze cofajg ten proces. Wiec chcemy pochtania¢ czasteczki Limonen kazdego dnia,
prawda?"

"No i czwartym olejkiem w Longevity jest Frankincense. Ten znakomity olejek byt znany w starozytnosci
pod inng nazwa "olejek na wszystko". W dzisiejszych czasach, jest badany na wtasciwosci takie jak:
przeciw-rakowe, anty-depresant, przeciw-zapalny oraz wiasciwosci podbudowania systemu obronnego.
Chcialam wtrgci¢, ze posiada 12% limonenu. Czy zgodzisz sig, ze to Swietny pomyst, ze uzywam go
codziennie"?

Kapsutki Longevity moga zmniejszy¢ ryzyko zachorowania na nowotwory, wylew krwi, zawat serca,
starzenie sie i depresje. Dlatego biore go codziennie".
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"Young Living takze oferuje suplement o nazwie Inner Defense, ktéry wiasciwie jest kapsutkg z olejkiem
Thieves. Przewaznie zazywam go gdy tylko czuje pierwsze symptomy przeziebienia lub grypy.
Suplement ten zawiera Thieves, ktéry jest anty-bakteryjny in anty-wirusowy, Thyme i Oregano, ktére sg
anty-wirusowe i historycznie sg uzywane nawet by walczy¢ z zapaleniem ptuc, oraz Cintronella, ktéra ma
wielkie wtasciwosci anty-wirusowe, a takze doskonale wzmacnia system oddechowy. To jest
supplement, ktéry zawsze mam w domu, by zabezpieczy¢ sie przed przeziebieniem i grypg".

"Olejki eteryczne moga stanowi¢ catkowite wsparcie dla zdrowia, zmieniajgc opinie na temat medycyny,
ktérg znamy w tym momencie. Sg one doskonate dla zmniejszenia bélu, majg dzialanie antydeprecyjne,
zapobiegajg rozpadowi sie komorek i chorobom, a takze redukujg stres. Sg one mocne, a z drugiej
delikatne, nie toksyczne, bezpieczne dla dzieci i zwierzat, wiec mam nadzieje, ze sg medycyna
przysztosci. Ostatecznie pomagajg zy¢ dtuzej, zdrowiej i szczesliwiej".

9. Bezpieczenstwo uzywania (nieobowigzkowo)
"Jest kilka uwag na temat bezpiecznego uzywania olejkow. Niektore olejki mogg by¢ "parzace" gdy
pofozone na skore, wie¢ zawsze mam w pogotowiu olej roslinny, by delikatnie nasmarowac skére na
wypadek "parzenia”. Woda tylko przyspieszy proces wchtaniania, wiec "poparzone" miejsce moze sie
wydawac jeszcze jeszcze "goretsze". ZAWSZE uzywam oleju roslinnego. Young Living oferuje olej o
nazwie V-6, ktéry zawsze mam pod rekg, mimo, ze go rzadko potrzebuje.

Olejki cytrusowe sg fotosyntetyczne, co oznacza, ze sie nagrzewajg gdy sg wystawione na storice, wiec
nie naktadamy ich na skére gdy planujemy przebywanie na stoncu.

Podejmujac decyzje brania olejkow wewnetrznie, zaczyna sie od matej ilosci - okoto 3 kropli na kubek,
Mozna rozciehczy¢ wedtug uznania.

Uzywajac do kapieli mozna uzy¢ z Bath Gel Base, Young Living oferuje taki. Uwaznie dobieraj olejki,
gdyz woda przyspiesza proces wchtaniania. Lavender jest doskonatym olejkiem w kapieli, ale
Peppermint NIE".

10. To jest dobry moment by cztonkowie podzielili sie doswiadczeniami uzywania olejkéw,
jezeli przyprowadzili goscia.
Zadaj 4 pytania, ktére pozwolg na dobre i zwiezte swiadectwo: "jaki byt problem"?, "co
zastosowatas/es"?, "jaki byt efekt"?, "jak sie czutas/es"?

Suplementy i produkty spozywcze
11. Suplementy zawierajace czyste olejki eteryczne
"Juz omawialiSmy Longevity i Inner Defense, ktére zawirajg olejki w gotowych kapsutkach™.

"Bytoby dobrze abysmy nie byli ciggle narazeni na toksyny w powietrzu i wodzie, a takze by zywnos¢ nie
rosta w ziemi pozbawionej sktadnikow odzywczych. Niestety tak nie jest, wiec potrzebujemy to nadrobié
suplementami by sie broni¢ przed toksynami i dostarczy¢ organizmowi odpowiednich sktadnikow
potrzebnych do utrzymania zdrowia.

Young Living jest pionierem w dodawaniu olejkéw eterycznych do suplementéw i w zwigzku z tym
produkuje najbardziej efektywne suplementy na dzisiejszym rynku. Mamy doskonate witaminy na bazie
zywnosci o nazwie True Source, sg one indywidualnie zapakowane po 3 kapsutki. tatwo je wiec zabraé
z sobg".

"Innym bardzo waznym produktem, ktéry Young Living oferuje nazywa sie Multigreens. majgc problem

zmeczenia po potudniu albo wykonczenia wieczorem, sprobuj 4 kapsutki po lunchu, a zauwazysz jak
zmeczenie znika i to od pierwszego dnia! Nie tak jak inne produkty na rynku, ktore pozornie dodajg
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energii, a za chwile, powodujg zupetny dot energetyczny. Multigreens ma zdolnos¢ utrzymawania statej
energii przez caty dzien az do wieczora, a potem mozna spokojnie zasngc".

"Young Living oferuje calg game doskonatych suplementow, ktdre wspierajg prace serca, watroby,
trawienia, oczyszczajg organizm, itp. Jeden z nich nazywa sie Sleep Essence, ktéry pomaga w

tatwiejszym zasnieciu, a poniewaz wszystkie suplementy posiadajg olejki eteryczne, sg one bardzo
efektywne i lepiej przyswajalne przez organizm, stanowigc doskonatg inwestycje w swoje zdrowie”!

Opowiedz o swoim ulubionym suplemencie w 2-3 zdaniach

"Podkreslam, ze wymieniasz to co uzywasz do tej pory, na suplementy z olejkami. Przestajesz tracic¢
pienigdze na produkty, ktore tak naprawde powodujg choroby, a zaczynasz uzywac produkty, ktére
pomoga Ci zy¢ diuzej, zdrowiej i szczesliwiej"!

12. Produkty spozywcze
"Young Living dodaje takze olejki eteryczne do produktow spozywczych takich jak sok NinXia Red,
mieszanki proteinowe (Balance Complete, Power Meal, Pure Protein), batony energetyczne itp. a takze
bardzo uwaznie dobiera naturalne stodziki takie jak nektar z niebieskiej agawy (Blue Agave) oraz wycigg
z rosliny stevia (w ptynnej postaci), ktore nie podwyzszajg cukru we krwi". Podaj do skosztowania
batonik Wolfberry Crisp albo Slique, jezeli chcesz je zademonstrowaé. Przeczytaj gtosno sktadniki.
Jezeli masz inne batoniki kupione w sklepie, przeczytaj z niego tez sktadniki, poréwnaj je. Te kupione w
sklepie czesto majg duzg zawartos¢ cukru oraz nienaturalnych sktadnikéw. Sktadniki na Wolfberry Crisp
sg TYLKO naturalne i jest to bardzo imponujgce!

NingXia Red

13. NingXia Red - oméw w ciggu 3-5 minut (albo pokaz ptyte NingXia Red DVD)
"NingXia Red jest sokiem, ktéry dodaje energii, witalnosci i zdrowia. Prawdopodobnie jest najbardziej
pozywnym pozywieniem dzi$ dostepnym.

NingXia Red jest sokiem bogatym w anty-utleniacze, wiec ma zdolnos¢ zapobiegania procesowi
starzenia sie i zatamania organizmu. Jego skala S-ORAC jest niesamowicie wysoka, co oznacza ze
zapobiega by wolne elektrony powodowaty spustoszenie w organizmie.

Poréwnujgc inne soki na rynku - ich skala S-ORAC sie waha od 0-8, a NingXia Red ma az 363!

NingXia Red sktada sie z wysokiej jakosci sokéw takich jak czarna jagoda, granat, sliwka, czeresnia oraz
aronia, wszystkie znane jako doskonate antyutleniacze. Specjalnym sekretnym dodatkiem jest puree z
jagody rosngcej w Chinach. Jagoda o nazwie Wolfberry jest skarbem narodowym Chin, poniewaz przez
5,000 obserwuije sie jej wtasciwosci zdrowotne i przedtuzania zycia. Chinscy atleci jedzg jagody
wolfberry, ktére sg uwazane za "sekretng bron".

Zaobserwowano, ze mieszkancy prowincji Ningxia az 4 krotnie czesciej dozywajg wieku ponad 100 lat,
niz w innych prowincjach. Jagoda wolfberry w soku Ningxia Red wtasnie pochodzi z prowincji Ningxia.

Jagody Wolfberry sg bardzo uwaznie studiowane w Chinach i jest udokumentowane, ze majg zdolnos¢
poprawiania wzroku. Nlektorzy ludzie nawet zmieniajg brioprie okularéw, gdyz poprawia im sie wzrok po
dziennym spozywaniu soku NingXia Red! Jagoda ta takze jest znana ze zdolnosci poprawy pracy serca,
obnizania cholesterolu i cukru we krwi. Cukrzycy mogg pi¢ ten sok, ze wzgledu na jego niski indeks
glikemiczny.
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Jagody wolfberry chronig watrobe, ktora jest organem filtrujgcym w naszym organizmie oraz poprawia
funkcjonowanie mézgu, ktéra jest bardzo wazna zwtaszcza dla ludzi po 50-tce. Jagody te wspomagaja
system obronny, wiec nie chorujemy tak czesto oraz redukuje stress i niepokdj. Zyjemy w $wiecie
pospiechu i stresu, wiec cokolwiek robimy by uspokoi¢ nasze ciata i mysli jest dobre.

Jagody wolberry sg bogatsze w witamine C niz pomarancze, bogatsze w karotyne niz marchewki. Sg
one bardzo bogate w witamine E oraz proteiny. Majg wtasciwosci anty-wirusowe, anty-bakteryjne, anty-
grzybiczne i przeciw-zapalne. Posiadajg kompletng i kompleksowg game sktadnikéw odzywczych!

Jedng korzyscig z picia soku NingXia Red jest podwyzszenie energii i wytrzymatosci. Jedna mtoda
mama stwierdzita, ze zanim pita ten sok przychodzita z biura wykonczona. Polegata na kofeinie by jako$
pogodzi¢ obowigzki matki wieczorem. Odkad zaczetfa pi¢ 3 uncje (okolo 100 g) soku Ningxia Red,
zauwazyta, ze nawet o 23:00 jest w stanie sktada¢ pranie i to bez picia kofeiny.

Kazdy powinien pi¢ ten sok, nawet, jezeli bedzie jedynym suplementem wybranym na polepszenie
zdrowia i samopoczucia. Jego dzienny koszt to zaledwie $2, a jego smak jest pyszny! Pij kazdego dnia
przez dwa miesigce, aby porownac jakg robi réznice w Twoim zyciu. Kto chce sprobowac™?

Rozdaj albo pojedyncze saszetki soku NingXia Red, albo nalej do matych kieliszkéw dla kazdego.
"Chcemy wnies¢ toast? Na diuzsze, zdrowe i szczesliwsze zycie"!

"True Source, Longevity, oraz NingXia Red dodadzg Ci energii, wytrzymatosci i witalnosci. Razem
kosztujg okoto $4 na dzien - co jest nizszg ceng niz KAWA!! Jezeli $4 na dzien to za duzo, bierz je co
drugi dzien! Wartos¢ i korzy$¢ z brania tych trzech produktéw branych co drugi dzien jest ciggle wyzsza
niz branie wszystkich witamin, ktére obecnie bierzesz kazdego dnia"!

Jezeli masz doswiadczenie lub historyjke o Ningxia Red opowiedz w 2-3 zdaniach

NingXia Nitro

14.1-2 minuty
Young Living ma niesamowity produkt o nazwie NinXia Nitro! Jest naturalnym produktem w zamian za
"5-godzinny napdéj energetyczny" ("5-hour energy drink") i ma za zadanie zwiekszenie i wyostrzenia
skupienia oeaz wydajnosci. Posiada same naturalne sktadniki z mata iloscig naturalnie wystepujacej
kofeiny. Jezeli siegasz po napoje energetyczne, zwtaszcza po potudniu, pozwdl sobie na alternatywe -
NingXia Nitro!

Produkty Slique

15. 1-2 minuty
Young Living stworzyto naturalny i zdrowy program kontrolowania wagi o nazwie Slique. W sktad
wchodzi pyszna herbata, gumy do zucia, kapsutki z btonnikiem widknowym, mieszanke olejku Slique
oraz batoniki, wszystkie te produkty zostaty dobrane by nasycic¢ i zaspokoi¢ gtéd zopobiegajgc
nadmiernemu jedzeniu.

Naturalne Produkty Higieny Osobistej

16. Naturalne produkty higieny osobistej
"Porozmawiajmy na temat produktéw higieny osobistej. Wiekszos¢ tych produktéw dostepnych na rynku
posiada szkodliwe chemikalia, ktore przenikajg przez skére i mogg powodowac choroby. Wszystkie
produkty higieny osobistej oferowanych przez Young Living, posiadajg naturalne sktadniki oraz
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terapeutyczne olejki eteryczne, wiec uzywanie ich wiasciwie wspiera zdrowie i dobre samopoczucie.
Mamy doskonate kremy do pielegnacji skory, wtoséw, higieny jamy ustnej, produkty dla dzieci oraz
zwierzat.

Naprawde chcesz kontynuowac uzywanie pasty do zebow, ptynu do ptukania ust, zelu i mydet do kagpieli
oraz szamponodw, ktdre wolno trujg Ciebie i cztonkéw Twojej rodziny, jezeli mozesz uzywaé naturalnych
produktow, ktére wesprg Twoje zdrowie i samopoczucie"????

Opowiedz o swoim ulubionym produkcie, powiedz jak go uzywasz kazdego dnia, np. zestaw ART, paste
Thieves albo dezodorant:

Upewnij sie, ze masz w kuchni albo w tazience mydto do rgk pompka, albo Lavender, albo Thieves do
prébowania.

Zademonstruj krem Lavender Hand and Body Lotion. Zwrd¢ uwage gosciom by uzyli matg ilos¢
wielkosci groszku, poniewaz jest on BARDZO skoncentrowany.

"Zauwaz, ze ten krem jest bardzo skoncentrowany, wiec potrzebujesz go malenko. Jest bardzo
ekonomiczny. Zwrd¢ uwage jak tatwo sie wchtania w skoére, to powodujg terapeutyczne sktadniki, ktore
wzmocnig Twoje zdrowie i samopoczucie"!

Mozesz nawet zaoferowac tanie szczoteczki do zebow, by zgromadzeni mogli wyprobowac paste
Thieves oraz ptyn do ptykania ust.

"Young Living takze oferuje wspaniaty produkt Progessence Plus, ktéry mozna wciera¢ w skore tak jak
olejek, a ma za zadanie zbalansowanie hormondw. Jest naturalny i bezpieczny. Wiele kobiet zauwaza
olbrzymig réznice w samopoczuciu uzywajgc ten produkt, wiele z nich chwali sie zdrowg utratg wagi".

"Protokoét Szczescia" (nieobowigzkowy)

17. Valor - Harmony - Joy - White Angelica "Mamy protokét poprawiajgcy humor, ktdéry mozesz
znalez¢ na wydruku "Niech Kazdy Dzieh Nalezy do Udanych" (jezeli kartka jest wtozona w cennik
Product Guide, dodaj tez ,znajdziesz jg miedzy kartkami cennika”).

Valor — daj jedng krople na przegub dtoni, potgcz przegub do przegubu i potrzymaj przez chwile
Harmony - daj jedng krople na splot stoneczny, powyzej pepka
Joy - daj jedna krople w okolicy serca

White Angelica - daj jedng krople na dton, potrze¢ dtonie razem, przejedz dtonmi po wtosach, ramionach,
klatce piersiowej w dot ciata az do stop, tak jakby pokrywac ciato ochronng powtoka.

Zamawianie

18. Jak ztozy¢ zamowienie
"Niektorzy beda chcieli ztozy¢ zamowienie, wigc krotko wyttumacze jak to zrobi¢. Te produkty nie sg
dostepne w sklepach i zamawiamy je bezposrednio z firmy zlokalizowanej w Utah. Mozesz zamowi¢ po
cenie hurtowej tak jak my - albo po cenie detalicznej.

By zamowi¢ po cenie hurtowej, musisz zostaé cztonkiem, zupetnie tak jak zostajesz cztonkiem COSTCO,

ale wtasciwie jeste$ w lepszej sytuacii, bo gdy kupisz raz w roku produkty za $50, to nie musisz odnawia¢
czlonkostwa. A ponadto dostajesz produkty za swoje pienigdze.
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W Costco wszystko co dostajesz to jest "czlonkostwo" i ptacisz $50. Podstawowy zestaw Basic Starter
Kit kosztuje $40 i zawiera 5 ml olejek Stress Away, kuleczke do zainstalowania by powstat roll-on, prébki
olejkow peppermint, lavender, Peace and Calming, lemon oraz Thieves, probki kart biznesowych ktére
mozesz rozdaé razem z prébkami, 2 pojedyncze saszetki soku NinXia Red oraz wiele materiatow
edukacyjnch (zestaw dostepny tylko w USA i Kanadzie).

Zestaw Podstawowy Basic Plus za $75 zawiera to co zestaw podstawowy oraz difuzer wartosci $100!
Coz za doskonata cena! (zestaw dostepny tylko w USA i Kanadzie)

Zestaw Premium Plus za $150 zawiera wszystko to co Basic Plus, tacznie z difuzorem wartosci $100
oraz zestaw olejkéw Everyday Oils Kit, wartosci $150. Ten zestaw jest niesamowitg okazjg. Daje
niesamowitg mozliwos¢ dla tych, ktdrzy chcg natychmiast zacza¢ uzywanie niektérych najbardziej
ulubionych olejkéw. (zestaw dostepny tylko w USA i Kanadzie)

Program Essential Rewards (Autoship)

19. Wytlumacz wartos¢ kupowania wybierajac program Essential Rewards
"Mamy jeszcze jedng doskonata opcje pozwalajgcg na dodatkowg oszczednos¢. Young Living oferuje
program Essential Rewards, ktéry mozna poréwnac do programu linii lotniczych "czestego latania”
("frequent flyer program™). W programie tym mozna dosta¢ 10-20% w darmowych produktach przez
dokonywanie zakupow kazdego miesigca w automatycznym programie. Program ten takze oferuje nizsze
ceny za przesytke. Uwielbiamy ten program!

Kazdego miesigca mozna zmienia¢ produkty na stronie internetowej w ciagu 5 minut, a z programu
mozna zrezygnowac¢ w kazdej chwili dzwonigc na numer obstugi klienta (customer service).

Bardzo tatwo mozna zaméwi¢ jeden z 5 gotowych zestawdw o nazwie Balance, Beauty, Home, Lifestyle
oraz Wellness, kazdy w cenie $139 (zestawy dostepne tylko w USA i Kanadzie). Zamawiajgc inny
zestaw kazdego miesigca pozwoli Ci na sprébowanie niektérych najbardziej ulubionych produktow.
Zamawiajgc inny kazdego miesigca przez 5 kolejnych miesiecy, mozesz sprawdzic¢ o ile lepiej sie czujesz
oraz czionkowie Twojej rodziny.

Program Essential Rewards jest Swietnym sposobem by zaoszczedzi¢ jeszcze wiecej pieniedzy na
produktach dla zdrowia i dobrego samopoczucia! Niektorzy cztonkowie oszczedzajg punkty przez caty
rok, by je wykorzysta¢ na zdrowe prezenty Swigteczne dla tych, ktérych kochaja!

Zakonczenie

20. Zakonczenie - powigzanie wszystkich tematéw
"Naszym celem jest by dac¢ ludziomi mozliwos¢ dbania o siebie i cztonkow swojej rodziny uzywajgc tych
catkowicie naturalnych produktow. Wszystko co trzeba zrobi¢ to wymieni¢ produkty uzywane do tej pory
na wspaniate, naturalne, wspomagajgce zdrowie produkty. To jest tak proste"!

"Mozemy rowniez pomagamy ludziom uczac ich w jaki sposob sie dzieli¢ z innymi, by stworzy¢ biznes
dajgcy finansowg i emocjonalng satysfakcje. Jezeli jestes otwartaly na takg mozliwos¢, prosze daj mi
znac".

"Na zakonczenie, podkresle Ze olejki eteryczne mogg by¢ catkowitym wparciem dla zdrowia, zmieniajgc
medycyne, jakag dzis znamy. W Young Living mamy misje by pomoéc ludziom wszedzie by zyli diuzej,
szczesliwiej i bogaciej".

Jezeli zostaty rozdane strony "Niech Kazdy Twéj Dzieh Nalezy do Udanych" i "Model Zachowania
Zdrowia", mozesz wszystkich poprosi¢ o ich wyciggniecie i powiedzie¢ "Mamy tutaj kilka pomystéw jak
rozpoczgg¢. Dla tych, ktorzy sg w dobrym zdrowiu i tylko chcg czu¢€ sie szczesliwiej i zdrowiej, protokot
Niech Kazdy Dzien, jest bardzo dobrym protokotem by zaczgé. Mozna uzy¢ te 4 olejki, by poprawi¢ sobie
humor, wzig¢ dobre witaminy, pi¢ NingXia Red, wzig¢ Longevity i Multigreens oraz uzywac naturalne
produkty higieny osobistej! Wprowadzenie tylko tych produktéw zmieni Twoje zycie!
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Spojrzysz na dolng cze$¢ tej strony, sg tam wymienione inne powszechne zdrowotne problemy takie jak sen,
zatoki, przeziebienie i grypa, ktére moga by¢ potraktowane naturalnymi produktami.

Jedli Ty lub ktos z Twojej rodziny ma bardziej powazne problemy zdrowotne, warto spojrze¢ na strone
“Wellness Model”, poniewaz podsunie pomyst, jak i od czego zaczgé".

Personalizacja

19. Personalizacja

Nastepny krok moze by¢ najwazniejszy i najbardziej przydatny dla Twoich gosci. To jest moment, w ktérym
siedzgc w kotku skupiamy sie na poszczegélnych osobach, jedenej po drugiej, (przeznaczajac okoto 5 minut
na kazdg osobe, bo to tyle mniej wiecej trwa), pomagajgc kazdej z nich podja¢ decyzje od czego zaczgc
uzywanie Young Living w najkorzystniejszy dla nich sposéb. Podkreslam, ze jezeli kto$ pojdzie do domu bez
zamowienia, czy naprawde im pomogliSmy?

Sposrad stuchajacych (i uczacych) wybierz jednego goscia i zapytaj: "stuchajgc tego co dzis byto
powiedziane, czy jest co$ co moze pomé¢ Tobie i Twojej rodzinie? Myslisz, ze moglibysmy Ci poméc"?
Poméz im dobra¢ odpowiednie produkty, z tych ktére chcieliby dosta¢. Wez podrecznik EDR (Essential Oil
Desk Reference), by odpowiedzie¢ na ich pytania. Pozwdl by to podrecznik byt "ekspertem”. Popros$ o opinie
osobe, ktéra przyprowadzita goscia, by ich podbudowac.

Pomdz gosciom wybraé produkty wazne w pierwszej kolejnosci. Jesli ich lista porduktow staje sie dtuga i
cena jest problemem, moze najlepiej bedzie podzieli¢ je na 2-3 zamdwienia. Zt6z pierwsze zamowienie i
zaplanuj nastepne w programie Essential Rewards, aby mogli otrzymywaé¢ darmowe produkty. "Czy chcesz
zatozy¢ dzisiaj konto? To zajmie tylko kilka minut!"

Pozwalajgc wszyskim stuchaé, dajesz im doswiadczenie rozmawowy z ludzmi o ich indywidualnych
potrzebach i w jaki sposob poméc im sie zarejestrowaé. Sprawi to, ze wszyscy po powrocie do domu o wiele
tatwiej bedg mogli podzieli¢ sie z innymi, jesli tylko zechca. Ten jeden krok pomoze Ci zmniejszyé Twoje
wysitki jakie wktadasz w budowanie biznesu, bo wszyscy w pomieszczeniu dowiedzg sie, jak sie dzieli¢ z z
osobami ze specyficznymi potrzebami i zaczng myslec i o ludziach, ktérych znajg i tych z podobnymi
problemami.

Wielu z nas obawia sie, ze jesli komus pomagamy ztozy¢ zamdéwienie, to oni pomyslg ze staramy sie im
"sprzedac" co$ na site lub wyméc na nich aby cos kupili. To stwierdzenie jest dalekie od prawdy, o czym
przekonaliSmy sie setki razy.

Wiekszos$¢ ludzi jest podekscytowanych i wdziecznych, ze kto§ pomogt im podjgé decyzje w zamébwieniu i w
zatozeniu wtasnego konta. Pomagajgc w ten sposob, odczuwamy wielkag satysfakcje gdy osiagamy komfort w
tym procesie. Wiesz, ze pomogtas/es jak najlepiej jak mozesz, gdy kazda osoba wybrata to co najwazniejsze
z tego co chciata i potrzebowata, ze konto zostato prawidtowo zatozone i ze produkt niedtugo bedzie
dostarczony!

Przyktad:

"Marysiu, na poczgtku spotkania wspomniatas, ze sie martwisz bo Twoje dzieci sg ciggle chore. Czy
ustyszatas cos$ dzi$§ co mogtoby im poméc'? Odpowiedz: "Chciatabym zamoéwi¢ co$ z produktow linii Thieves,
np. olejek, mydto do rak, paste do zebdw i ptyn do mycia."

"Tak potwierdzam, ze produkty Thieves bylyby doskonatym poczatkiem! Pozwolg one by dzieci byty
zdrowsze, zwiaszcza podczas roku szkolnego! Julia (ktéra przyprowadzita Marysie), czy myslisz ze Marysia
powinna zaczg¢ od produktéw Thieves? Czy myslisz, ze Marysia powinna wzigé pod uwage jeszcze jakis
produkt"? (Dodajesz odwagi i Marysi i Julii). "Marysiu, co jeszcze przychodzi Ci do glowy? Co bys$
powiedziata na produkty dla dzieci jak szampon, krem itd, aby mogta od razu wymieni¢ na cos co
wesprze ich zdrowie i samopoczucie? Co myslisz o tym”? Jej odpowiedz tutaj.
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" A co chciatabys wybrac¢ by poméc w SWOIM zdrowiu? Musisz by¢ zdrowa bys mogta opiekowac sie
dzieémi. Mozesz wzig¢ pod uwage produkty omawiane w Niech Kazdy Twéj Dzieh Nalezy do Udanych®.
NingXia Red, Longevity, True Source, Multigreens, plus jakies$ olejki. Co myslisz na ten temat? Czy
potrzebujesz dobrych, naturalnych witamin"?

Gdy juz zdecydowata co chce kupi¢, mozesz powiedzieé¢: "czy chcesz wszystko zamowic na raz, czy
niektore produkty teraz, a czes¢ w programie Essential Rewards, ktére bedg wystane pozniej? Co
sgdzisz o zestawie Home Essential Rewards? Czy chcesz to zaméwic¢ teraz?"

Inny przyktad: Tania méwi, ze chciataby kupi¢ zestaw Premium Plus poniewaz chce sprobowac niektore
olejki.

"Rozumiem, Zze chcesz sprébowac niektore olejki i ich dziatanie. Zupetnie sie zgadzam, ze ten zestaw
jest doskonatym poczatkiem, ze wzgledu na wiele wspaniatych olejkow w nim zawartych, a poza tym
jeszcze dostaniesz difuzer! Czy chcialabys takze ktérys produkt higieny osobistej np. paste do zebow
Thieves, ptyn do ptukania ust albo tez ktérys z naturalnych dezodorantow"? "Czy potrzebujesz moze
sktadniki odzywcze np tak jak w sokach NingXia Red, True Source albo Longevity"?

Zachec¢ obecnych by zakupili produkty z kazdej linni: olejki, NingXia Red, Thieves, suplementy oraz
produkty do higieny osobistej. To nie ma na celu sprzedac wiecej. Celem jest by pomoc im zmienié styl
zycia na zdrowy, bo tylko taki zmieni ich zycie. Skup sie catkowicie na tym co im pomoze zy¢ dtuzej,
zdrowiej i szczesliwiej.

Jezeli ktos ma wiele zdrowotnych probleméw i jest wiadomo, ze 5 minut nie wystarczy na ich omoéwienie
mozesz powiedzie¢: "Jim, wyglada na to, ze masz duzo rzeczy do omowienia, nie chciatabym bys
pochopnie podejmowat decyzje. Czy moge zadzwoni¢ do Ciebie jutro rano"?

Jezeli ktos powie: "Nie moge dzis zamowi¢". Mozesz odpowiedzie¢: Nie ma problemu, porozmawiajmy
o tym co bytoby najlepsza opcjg by zacza¢ i mozemy zdzwoni¢ pozniej albo Ty zadzwon gdy jestes
gotowaly". (W ten sposob osoba ta nie bedzie samotnie przed komputerem, probujac wybraé z cennika,
w ktérym jest ponad 400 produktéw).

Gos¢: "nie jestem pewny co wybraé. Pojde do domu, pooglagdam co jest w katalogu i pomysle o tym".
TY: "mozesz tak zrobi¢, ale moze porozmawiajmy przez minute o tym co chciatby$ wybrac"?

Bez presiji, delikatnie, jedynie oferujgc uczciwg pomoc. Jezeli péjdzie do domu i przegladnie katalog z
ponad 400 produktami, czy naprawde pomoglismy tej osobie?

Jezeli jakas osoba nie czuje sie swobodnie by odpowiada¢ na Twoje pytania, podziekuj jej za przybycie i
zacznij zadawaé pytania nastepnej osobie. Wielu ludzi zamawia pozniej, JEZELI skontaktujemy sie
pozniej, poniewaz sg wdzieczni, ze nie wywieraliSmy presji na zakupy.

Prosze podkresl, ze nie chodzi o powiekszy¢ sprzedaz albo by wiecej zarobi¢. Wiemy, ze w Systemie
Heart-Cenetered Sharing poprzez zachecanie 0séb i ch rodzin do uzywania réznych produktow, beda
oni zyli dtuzej, zdrowiej i szczesliwiej. | wtasnie to jest naszym celem!! Jezeli to jest Twojg intencjqg i
chcesz to osiagngc¢ dla swoich znajomych, zadzwonig do Ciebie za miesigc i podzielg sie zmianami jakie
zachodzg w ich zyciu. |to jest wlasnie najpiekniejszym podarunkiem od Young Living - poczucie
satysfakcji pomagajac innym. Tylko to sprawia, ze warto przejs¢ przez caty ten proces!
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Trzeba prawdziwej checi niesienia pomocy innym oraz praktyki, by innym poméc zrozumie¢ wartosé stylu
zycia Young Living. Aby dojs¢ do tego puntku, PROSZE wyzbadz sie strachu i jak NAJLEPIEJ potrafisz dgz
do tego zacnego celu. W taki spos6b zmienimy zycie innych - teraz i w przysziosci.

Zapisywanie:
20. Pozwol gosciom zarejestrowaé sie SAMYM. To jest szansa na podbudowanie ich
samopoczucia i pozycji, aby mogli ztozy¢ w przysztosci zamowienie dla siebie i pomoc ich
znajomym zapisac¢ sie rowniez.

Ty bedziesz Sponsorem i Enrollerem dla kazdej osoby osobiscie zaproszonej przez Ciebie, wiec miej swoj
cztonkowski numer (member number) zawsze pod reka. Jesli ktéry$ z czlonkdéw zaprosit na spotkanie jednego
lub dwodch swoich znajomych, automatycznie staje sie ich Sponsorem i Enrollerem. Jesli zajdzie taka
potrzeba, mozesz sprawdzic ich numer czlonkowski (member number) w swoim Downline Viewer w
wirtualnym biurze (Virtual Office).

Posiadanie laptopa z bezprzewodowym internetem jest najlepszym sposobem, aby zapisa¢ ludzi od razu,
siedzgc ciagle w kotku. Jesli goscie zechcg opuscic¢ grupe lub wyjs¢ z pokoju aby ztozy¢ zaméwienie, reszta
gosci nie nauczy sie jak samodzielnie sie zapisac lub jak zapisa¢ (enroll) innych. Jezeli jednak jest to jedyna
opcja, zréb to w najlepszy sposéb w jaki mozesz.

Gdy goscie indywidualnie zadecyduja od czego chca zaczaé, pomoz im przez zarejestrowanie sie i
zalozenie wtasnego konta:

"Chcesz zatozy¢ swoje konto teraz? Chce sie upewnié, ze poprawnie zarejestrujesz sie i ze dostaniesz
najnizszg cene na zakup".

To jest bardzo wazne, poniewaz gdy ich wyslesz do domu aby sami zlozyli zamowienie, jest duze
prawdopodobienstwo, ze tego albo nie zrobig, albo wejda na internet i proces rejestracji moze sie im
wydawac zbyt zagmatwany, wiec nie chcgc przeszkadzac¢ nie zadzwonig nigdzie. Jezeli to tylko mozliwe,
zarejestruj ich teraz!

Jezeli pokazesz komus olejki i produkty, a potem nie pomozesz im sie zarejestrowaé i dokona¢ zakupu -
czy naprawde pomogliSmy im?

Pozwél by kazda osoba zarejestrowata sie sama, siedz przy niej (albo osoba, z ktoérg przyszia), najlepiej
ciggle siedzgc w kotku, aby wszyscy mogli ustyszeé jak przebiega proces gdzie myslg przwodnig jest
uczciwosé, zyczliwosc i che¢ pomocy.

Pamietaj, ze wpisujagc USER NAME (nazwa uzytkownika) nie mozna robi¢ przerw. Jezeli grupa jest
wystarczajgco mata i jest jeszcze czas, po zarejestrowaniu sie indywidualnych osoéb, popros by sie
wylogowali i zalogowali ponownie, by poéwiczy¢ “wejscie” na wtasne konto, ztozy¢ samodzielne zamowienie
albo zrobi¢ zakupy w programie Essential Rewards.

Jezeli to nie jest odpowiednia chwila by w tym momencie wszyscy mogli zatozy¢ swoje konto, umoéw sie na
rozmowe telefoniczng na nastepny dzien. Gdy zadzwonisz popros by ta osoba byta przed swoim
komputerem, albo razem z nig zadzwon do Young Living w sposob “3-way calling”, by mozna ztozyé
zamowienie telefonicznie. Tak czy inaczej ta osoba sama sie rejestruje i w ten sposob bedg mie¢ odwage
poméc innym w zarejestrowaniu sie samodzielnie kiedy tylko beda na to gotowi.

Mozesz poda¢ im druk do wypetnienia by sie zarejestrowag, ale ten process nie kreuje duplikacji, bo osoby te
nie beda rozumie¢ procesu rejetracji i nie bedg wiedzie¢ jak to zrobic.
1. Najlepszym rozwigzaniem jest pozwoli¢ im sie zarejestrowac¢ samodzielnie na stronie internetowej
poprzez bezprzewodowe potaczenie, na spotkaniu siedzac ciggle w kotku. Tylko wtedy kazdy widzi
jak tatwy to jest proces, styszy pytania innych i uczy w ten sposoéb.
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2. Drugim najlepszym rozwigzaniem jest by kazdy sie zarejestrowat na komputerze poza koétkiem. To
moze spowodowac przerwanie energii tego spotkania i goscie mogg zaczg¢ wychodzié.

3. Trzecim rozwigzaniem jest zadzwoni¢ do Young Living i z Twojg pomocg osoba moze zarejestrowaé
sie i ztozy¢ zamowenie.

4. Czwartg opcjg jest skontaktowanie sie z dang osobg w ciggu kilku najblizszych kilku dni aby dana
osoba mogla sie zarejestrowac sama, gdy Ty dajesz im wskazowki przez telefon (zycze szczescia
dopasowania Twojego i tej osoby grafiku by to zrobi¢).

5. Ostatnig i najmniej efektywng opcjg jest aby wszyscy wypisali Formularz i Zamoéwienie i po spotkaniu
zarejestrujesz wszytkie osoby. To jest dlatego najmniej efektywna opcja, poniewaz nikt nie bedzie
wiedziat jak to zrobi¢ samodzielnie i prawdopodobnie nigdy nikogo nie zarejestrujg samodzielnie.

Przekazanie innym wiadomosci na temat olejkow a potem pomoc w zarejestrowaniu jest umiejetnoscia, ktorej
kazdy moze sie nauczyé. Na poczatku moze byc¢ to krepujgce, ale z czasem daje duzo satysfakcji, poniewaz
wtedy dopiero rozumiesz jak naprawde stuzysz innym. Jezeli pokazesz produkty, a ludzie niczego nie
zamowig, czy naprawde im pomoglas/e$?

Jezeli w taki sposob przekazatas/tes i pomogtas/es zarajestrowac sie innym, a oni pod wrazeniem przekazujg
dalej, nie tylko Twoj biznes sie rozrosnie, ale takze pomozesz by wies¢ o tych wspaniatych produktach
rozeszia sie wszedzie az w koncu rozejdzie sie po catym swiecie. Bedziemy wtedy wszyscy zy¢ zdrowiej i
szczesliwiej. Coz za dar dla wszystkich ludzi!

Pamietaj, jezeli wszystko co robimy od poczatku do konca, moze byé¢ duplikowane, idziemy prosto do
,931,440”. Jezeli nie - bedziemy ciggle w miejscu ,24”.

Young Living jest firma o wielkim sercu i naszym celem jest by poméc ludziom teraz i w przysztosci
by zyli dluzej, zdrowiej i szczesliwiej. Uczac innych jak pokazywac i sie dzieli¢ z ich przyjaciétmi,
rozszerzysz swoje mozliwosci stuzenia innym. Jezeli kazdy z nas mogtby nauczyé¢ 10 osoéb jak dzieli¢
sie z innymi, a oni zrobiliby to samo, mozemy zmieni¢ swiat.
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Strategia i Struktura
Jak Stworzyé Pokazny Dochod Poprzez Proces Dzielenia sie z Innymi
Produktami Young Living

Mam pytanie.... Jezeli pokazesz produkty Young Living innym, jak czesto tylko mozesz, czy myslisz, ze w
ciggu jednego ROKU zarejestrujesz wystarczajgco duzo ludzi, ze znajdziesz 6 ludzi, ktérzy chcieliby robi¢ z
Tobg biznes? Pamietaj, masz caty rok by ich znalezé... Majac tych 6, czy jeste$ w stanie w drugim roku
pomoc im znalezé i wyszkoli¢ ich 67 Jezeli jeste$ w stanie zrobic¢ to i budowaé 5 poziomow w dot — w ciggu 5
lat mozesz zarabiaé million dolarow w Young Living. Czy znasz inne miejsce, w ktdérym istnieje potencjat
zarobkowy miliona dolaréw w ciggu zaledwie 5 lat, zaczynajac dzis od ,0”?

Mimo, ze ten model wyjasnia jak mozna uzyskaé pokazny dochod w Young Living, nie jest naszg intencja, by
obieca¢ Ci, ze bedziesz zarabia¢ million dolaréw na rok. To jest raczej charakterystykg szumu jaki wywotujg
inne firmy networkowe (sieciowe), jest tylko pustg obietnicg. Celem Heart-Centered Sharing jest by Ci
pomoc zrozumieé, ze jezeli jestes w stanie i chcesz posigs¢ pewne umiejetnosci, zainwestowac odpowiedni
czas, by wiozy¢ staranie i Srodki oraz zastosowac sie do wymaganej strategii, jest to absolutnie mozliwe by
stworzy¢ pokazny dochoéd!

Omawiana teraz struktura jest troche inna od ,24/531,440”, jest moze prostsza i czesto bardziej realna. A
poza tym, poprzez budowanie 6 prosperujgcych ndg, osiggniesz najwyzsze rangi w Young Living! Upewnij
sie, ze sie nauczysz struktury bonusa Rising Star, ktdry poprzez strategiczne umiejscowienie liderow w Twoje;j
organizacji pozwoli na odniesienie ostatecznego sukcesu!

Bez zrozumienia struktury (ktora kreuje dochdd miliona dolarow), zastosowatam strategie budowania 6 nog
rownoczesnie i zostatam drugim Diamentem (Diamond) w Young Living i zabrato mi to tylko 2.5 roku.
Naprawde mysle, ze zastosowanie Systemu Heart-Centered Sharing, razem z konceptem ,24/531,440”,
mozna osiggngc¢ to nawet szybciej.

Jak mozesz to osiggngc¢? Stosujgc model duplikacji taki jakim jest np. Heart-Centered Sharing, pokazuj i dziel
sie z jak najwieksza iloscig ludzi (wpisujac wszystkich w pierwszej linii), tak dtugo az znajdziesz tych 6 osob,
ktore bedg budowac z Tobg. Naucz te 6 osob robi¢ to samo co Ty weditug tego samego modelu (6 osob, ktore
majg 6 osob, do 5 generacji w dof).

Kiedy zbudujesz 2 generacje, budujgc 6 ndg naraz, zostaniesz Executive. Kiedy zbudujesz 3 generacje,
zostaniesz Gold, kiedy zbudujesz 4 generacje zostaniesz Diamond. Zanim dojdziesz do 5 generacji, bedziesz
mie¢ pod soba 6 diamentdw i zostaniesz Royal Crown Diamond!

Uwaga: Ten model zaklada, ze kazdy cztonek $rednio zakupi produktow za $170, co byto $rednig dla mojej
grupy w grudniu 2012. Ponizej jest tabelka wyliczajgca prawdopodobienstwo co sie stanie kazdego miesigca:

Miesieczna Prowizja i Bonusy (2% i 3%)

Il
Generacja iloscludzi % LudozsiC X $170 Prowizja 2% 3%
1 6 8 1,020 82 102 112
2 36 5 6,120 306 428 490
3 216 4 36,720 1,469 2,203 2,570
4 1,296 4 220,320 8,813 13,219 15,422
5 7,776 4 1,321,920 52,877 79,315 92,534
Razem 9,330 1,586,100 63,546 95,268 111,129
Dochod na rok (X 12 miesiecy) 762,552 1,143,216 1,333,548
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Aby zarobi¢ milion dolaréw potrzebny jest dochod $83,333 na miesigc. W momencie gdy osiggniesz taka
strukture w unilevel (prowizja za 5 generacji w dot), bedziesz zarabiaé¢ o wiele wiecej niz $1,000,000 na rok,
poniewaz dochodzi¢ bedg jeszcze inne bonusy, ktore dolicza sie do podstawowe]j prowizji.

Tabelka pokazuje tylko dochdd z 5 generacji, a gdy osiggniesz ten poziom, takze bedzie dochodzi¢ sprzedaz
Z generacji powyzej 5-tej.

To takze pozwala nam zrozumie¢ dlaczego rejestrujgc kogos osobiscie, zawsze zapisujesz go w pierwszej
linni (generaciji). Aby osiagngc¢ te strukture, potrzebujesz 9,330 osdb w pierwszych pieciu generacjach, ktorzy
kupujg kazdego miesigca. Z kim chcesz budowac¢ biznes? Z osobami osobiscie wpisanymi. Na przyktad,
jezeli wpiszesz swojego przyjaciela do 5 generacji, wszystkie jego generacje bedg poza Twoimi piecioma.
Sprzedaz ciggle bedzie sie liczyta do Twojej prowizji, ale w mniejszym procencie i to dopiero gdy osiggniesz
Silver i powyzej.

Wiec przyjrzyj sie dobrze swojej strukturze, Czy masz 6 oséb budujgcych biznes w pierwszej generacji? Czy
kazda z tych osob ma 6 osdb w pierwszej generacji budujgcych biznes? Jak mozesz kazdej z nich poméc to
osiggnact?

Nawet jezeli nie zbudujesz doktadnie tak jak powyzej, to i tak absolutnie osiggniesz finansowg niezaleznosg...
Nie tylko bedziesz mie¢ poczucie satysfakcji niesienia pomocy innym oraz podwyzszenia ich stopy zyciowe;j,
ale takze bedziesz dopingowac innych by osiggneli takg sama satysfakcje. Uczac ich jak sie dzieli¢ z ich
rodzinami i znajomymi, dajesz im dar, ktéry trudno okresli¢ stowami.

lle dobra mozesz zrobi¢ dla rodziny, dla sasiedztwa i dla $wiata, posiadajgc wspaniate bogactwo?

Budowanie bogactwa poprzez model Heart-Centered i pomagajgc innym, jest naprawde wspaniatg rzeczg.
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Dlaczego Marketing Sieciowy jest Wspaniatag Metoda Przekazywania
Informaciji o Young Living

Z czysto matematycznego punktu, model merketingu sieciowego jest absolutnie niesamowity! Pozwala
by przecietni ludzie mogli osiggngc¢ nieprzecietne wyniki. Kazdy ma réwne szanse by stworzy¢ udany
biznes.

W merketingu sieciowym ludzie pomagajg ludziom, ktérzy pomagajg innym i to na catym swiecie.
Polega on na pokazywaniu i dzieleniu sie od osoby do osoby w sposob tatwy do powielenia. Nie ma nic
wspolnego z byciem ekspertem. Emmanuel Redding powiedziat: ,musimy by¢ Clarkiem Kent, a nie
Supermanem”! DOKLADNIE! Zwykli ludzie, pomagajgcy zwyktym ludziom. TO JEST sitg marketingu
sieciowego!!!

Jezeli mozemy systematycznie i w sposob catkowicie pozwalajgcy na duplikacje, wedtug strategii
,031,440”, pomagac¢ kazdemu w naszej grupie podzieli¢ sie z przyjaciotmi kazdego miesigca, mozemy w
ten sposdb pomdc ogromne;j ilosci ludzi podczas naszego zycia!

Tak samo jak D. Gary Young stworzyt nowy paradygmat na temat leczenia olejkami eterycznymi,
najwyzszy czas bysmy stworzyli nowy paradygmat na temat marketingu sieciowego polegajacego na
uczciwosci i checi pomocy. Juz najwyzszy czas. Do dzietal

Jak wiec klasyczny model biznesu wiasciwie dziata? Kiedy produkt jest sprzedawany w sklepie, sklep
zatrzymuje okoto 20% ze sprzedazy. Firma produkujgca takze zarabia okoto 20% na sprzedazy.
Pozostate 60% jest podzielone pomiedzy krajowych, regionalnych i lokalnych dystrybutoréw
magazynujgcych i rozprowadzajgcych produkty do sklepow.

W marketingu sieciowym, firma produkujgca produkt zatrzymuje 50%. Z tej czesci optaca produkcje,
opakowanie, magazynuje, obstuguje zlecenia i klienta, organizuje spotkania i Konwencje, prowadzi
ksiegowos¢, oblicza i wysyta czeki z prowizjg - tu tylko wymieniamy kilka funkcji!

Pozostate 50% jest podzielone na mniejsze sumy wyptacone dla wszystkich zaangazowanych w tg siec.
Polega na pomocy ludzi innym ludziom, ktdrzy pomagajg innym — i to jest wspaniate!!!

Marketing sieciowy jest najlepszg formg dostarczania produktu, poniewaz dzielenie sie twarzg w twarz
pozwala na edukowanie ludzi na catym swiecie znacznie szybciej niz jakakolwiek inna dystrybucja. D.
Gary Young, zatozyciel firmy Young Living, cztowiek o wielkiej wizji, wykazat wielkg madrosé wybierajgc
taki model biznesowy.

Jednym z fenomenow takiego biznesu jest tworzenie nowej ,rodziny”. Richard Bach, autor ,lllusions”
oraz ,Jonathan Livington Seaquil” powiedziat ,wiez, ktéra fgczy prawdziwg rodzine, nie jest tg przez
wiezy krwi, ale ta powstajgcg z szacunku i rados¢ uczestniczenia we wzajemnym zyciu”.

Wielu przyjaciét poznanych w Young Living staje sie jak rodzina dla nas, bez znaczenia z ktorej
organizacji pochodzg. W Young Living jestesmy wspaniale powigzani poniewaz wszyscy pragniemy
pomoc innym, nam samym i Swiatu. To jest OGROME, WSPANIALE i ZMIENIAJACE ZYCIE uczucie...

Najlepsze co sie moze zdarzarzy¢ poprzez prace w Young Living to jest poczucie satysfakcji gdy
pomagamy innym! TO JEST prawdziwy dar, ktory Young Living daje kazdemu z nas.

Razem, mozemy NAPRAWDE zmieni¢ swiat, w ktdrym zyjemy. Za 100 lat by¢ moze ludzie bedg mniej
chorowac i to przez to czego sami sie uczymy i przekazujemy innym kazdego dnia. To jest intrygujace
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i pozwala na podsycanie ognia pasji na temat takiego biznesu.

Przez chwile pomys| o tych wszystkich ludziach, ktorych zycie zmieni sie na lepsze przez
przekazywanie informacji kierujgc sie sercem (heart-cetered sharing).

Ludzie bedg szczesliwsi, zdrowsi, bardziej produktywni. A to jest dopiero poczatek, to bedzie miato takze
pozytywny wptyw na przyszte pokolenia. To jest prawdziwy dar, ktory TY masz dac swiatu...

Young Living daje niesamowitg szanse kazdemu z nas by bra¢ udziat w tym zaiste niebiariskim
przedsiewzieciu.
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Heart-Centered Sharing Plan Dziatania

,Nie zajdziesz zbyt daleko, jezeli nie wiesz dokad idziesz” Ralph Marston

Plan Dziatania

1.

Wedtug modelu matematycznego na stronie 21, narysuj na kartce kotka reprezentujgce pierwsze
4 miesigce i jak szybko to mozliwe zapetniaj je wpisujgc inicjaty osdb zarejestrowanych w
kazdym z nich.

Tak szybko jak Twoj grafik pozwala ustal daty na nastepnych 4-6 miesiecy i zobowigz sie do
zorganizowania co najmniej 10 spotkan wprowadzajgcych.

By zapewni¢ udane spotkania, naucz sie skutecznego zapraszania omawianego na stronie 34.

W kazdym miesigcu, Swiadomie dawaj wszystkim w Twojej organizacji jednakowg szanse by
przyprowadzili swoich znajomych na spotkania wprowadzajgce. To kreuje rozwoj organizacii.

Praktykuj ten model. ,Praktyka czyni mistrza”. Nie ma skrotow do doswiadczen, ktdre zyskasz na
tych spotkaniach. Praktykuj duplikowanie i umacniaj cztonkdw zamiast uzalezniac.

Gdy utwierdzisz sie, ze to co robisz przynosi dobre efekty, poprowadz innych, ktdérzy chcg
odnies¢ sukces w biznesie.

Mitej zabawy!

Proces: Ludzie przychodzg na spotkania wstepne jako goscie, gdzie zarejestrujg sie i sktadajg
zamownienie. Pozniej wracajg ze swoimi goscmi kilkakrotnie. Niektorzy z nich zaczng mie¢ swoje
wiasne spotkania.

Kluczem osiagniecia sukcesu na tych matych spotkaniach jest gdy prezenter:

a.
b.
C.
d.

e.

Trzyma sie harmonogramu i planu (ktory moéwi o stylu zycia Young Living) oraz dodaje prywatne
historie

Cwiczy bycie ,jedng z os6b w pomieszczeniu” a nie jest ekspertem.

Cwiczy umiejetno$¢ indywidualnego zamawiania, ktorego celem jest dobro zamawiajgcego.
Pomaga kazdemu zarejestrowac sie, ztozy¢ zamowienie i wpisac sie na program Essential
Rewards.

Ma nastepne spotkanie zaplanowane i zaproszenia wydrukowane.

Pamietaj — NIE jest wazne ilu ludzi wpiszesz. Jest wazne ilu ludzi PODBUDUJESZ i
ZAINSPIRUJESZ by podzielili si¢ z innymi! Pamietaj o modelu 24/531. Model 24: Ty wpisujesz
ludzi. Model 531,440: inni ludzie dzielg sie z innym, a oni z jeszcze innymi.

Powielaj ten model podczas spotkania i nawet jezeli nie uda sie na 99%, ciagle dodasz w ciggu
roku 5,314 ludzi do swojej grupy!

Nadobowigzkowo: (dziatania z serii ,,24”) Dopiero PO realizacji powyzszych punktéw 1i 2, wez
pod uwage co nastepuje:
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Szkolenia;

Szkolenia sg bardzo wazne dla nas w Young Living i Ty mozesz robi¢ i jedno i drugie: budowaé dobry
biznes i trenowaé swojg grupe, aby cata grupa byta wyedukowana, podbudowana i zainspirowana.

Najlepszym sposobem jest mie¢ osobne spotkania wprowadzajgce, a dodatkowo zaoferowac trening
zaawansowany tylko dla cztonkow. Jezeli ktos przyprowadzi goscia na takie spotkanie, to jezeli sie
zarejestruje, gos¢ bedzie musiat powieli¢ wtasnie to - by podzieli¢ sie z innymi (a przeciez nie jest na to

przygotowany).

Mozesz wymagac, ze udziat w spotkaniu wprowadzajgcym jest obowigzkowy, zanim kto§ moze

uczestniczy¢ w spotkaniu zaawansowanym. Organizuj spotkania tylko dla cztonkow jak czesto to

mozliwe.

Przyktady tematéw spotkan:

“S@-mooooTy

Terapie Raindrop

Thieves (Powrot do szkoty i jesien)

Ochrona skory (srodki do higieny osobistej, ART itp)

Suplemetny (oczyszczanie, regeneracja i podbudowanie organizmu)
NinXia Red (sktadniki i korzysci)

Mama Doktor (codzienne uzywanie olejkow i innych produktow YL)
Biznes (jak sie dzieli¢, jak budowag, plan wynagrodzen itp)
Spotkanie po Konwencji

Swiateczne spotkanie

Inne opcje z serii ,24” (wazne do utrzymania kontaktu ale nie pomagajg we wzroscie biznesu)

agprLODOE

Komunikowanie sie oraz szkolenie poprzez media socjalne (facebook etc)
Wysytanie kartek z promocjami

Szkolenie na odlegtos¢ przez telefon lub webinar

Strona internetowa z gotowymi do drukowania dokumentami

Wysytanie Swigtecznych Katalogow w jesieni

Posiadanie wyprobowanego na przestrzeni czasu systemu i powielanie go kreuje sukces.
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Pytania i Odpowiedzi (P & O)

Czesto zadawane pytania:

1.

Skad moge wziag¢ ludzi by przyszli na moje spotkania?

Odnies sie do strony 34 na temat skutecznego zapraszania. Potraktuj ten proces tak jak
sie zaprasza gosci na urodziny dla przyjaciela z checig zapetneina 10 krzeset przy stole. Zapros,
zadzwon, potwierdz. Jezeli kto$ nie moze przyjs¢, zapro$ kogos innego.

Czasami ludzie nie zamowig — dlaczego?

Czasami po prostu nie zamawiajg. Jezeli zorganizujesz wystarczajgco spotkan,
osiggniesz swoj cel. Jezeli to sie zdarzy 2-3 razy pod rzad, skonsultuj sie ze swoim mentorem,
moze razem dojdziecie do wniosku co jest powodem.

Upewnij sie, ze goscie naprawde chcg by¢ obecni. Czasami ludzie przyprowadzajg gosci i przed
spotkaniem mowig im: ,nic nie zamawiaj, jak cos$ chcesz, zamowie Ci pozniej”. Oni mogag sie
obawia¢, ze bedziesz nalega¢. Oczywiscie gdy sie okaze, ze nie nalegasz, nastepnym razem nie
bedg juz mie¢ takiej reakcji.

Ludzie w mojej grupie nie chca sie dzielic. Co mam zrobié?
Kazdy chce sie dzieli¢ — predzej czy pozniej. Nie przestawaj zapraszac¢ ludzi na wstepne
spotkania.

Ja nikogo nie znam, jak mam wiec budowac¢?

Jezeli masz jakichkolwiek cztonkow w swojej organizacji, po prostu ciggle ich zapraszaj
by przyszli i przyprowadzili goscia.
Poza tym, kazdy zna 200 ludzi. Przemysl i ich zapros. Mozesz zawsze wywiesi¢ zaproszenia w
lokalnym sklepie itd., ale pamietaj by zada¢ zainteresowanym wiele pytan, by unikngc
rozczarowan. Upewnij sie, ze juz nie sg cztonkami Young Living.

Ciagle szukam nowych ludzi. Jak ich moge znalez¢? (popatrz punkt 4)

Jezeli ciggle szukasz nowych ludzi, prawdobodobnie zboczytas/es z toru. Jest o wiele
wazniejsze pomoc istniejgcym cztonkom by sie dzielili z innymi (,531,440”) niz ciggle zapisywac
nowych ludzi (,24”)

Gdzie mam podpisac¢ ludzi, ktorych rejestruje?

Jezeli kogos rejestrujesz, zostajesz Enroller i Sponsor, a cztonek jest bezposrednio pod
Tobg. Niektorzy podpisuja cztonkow pod ,nogi” aby je podbudowac. Kiedy tak sie dzieje, nowy
cztonek moze sie czuc€ niechciany i opuszczony, i po czasie moze przesta¢ kupowac. Jest lepiej
pomodc komus zarejestrowac swoich przyjaciot, zamiast podpisywac im obcych ludzi.
Jezeli ktos przyprowadzi goscia, zostaje Sponsorem i Enrollerem, bez wyjatku. Jest nieetyczne
by prezenter zabrat prowizje Enrollera (oraz zwigzany z tym bonus)

Czy jest akceptowane by ludzie z innej grupy Young Living przeniesli si¢ do mojej?

Nie, to nie jest etyczne. To nie pomaga budowac¢ firmy, a wrecz psuje tak delikatne
zaufanie pomiedzy liderami. W marketingu sieciowym bierze przecietnie az 5 razy zanim jakas
osoba ztozy zamowienie. Ktos to juz zrobit i nikt nie ma prawa tego odebrac.

»LAle ja im dam lepsze wsparcie”. Tak samo ich liderzy mogg — i to w tym miejscu w
ktorym teaz sg. Jezeli ktos potrzebuje wsparcia, moze skontaktowac sie z Young Living, by sie
dowiedziec kto jest ich Diamentem i jak sie z nig/nim skontaktowa¢. Diament pomoze im
nawigzac¢ kontakt z osobg, ktdra im pomoze.

Wyjatek: Jedyny wyjatek stanowig osoby zarejstrowane jako ,sieroty”, gdy po czasie sie
zorientujg, ze nie sg w organizacji osoby, ktéra im powiedziata o Young Living, albo kto$ juz ma
osobe z rodziny, albo znajomego w Young Living, ktdrzy tez pokazali im olejki, a kiedy osoba ta
sie wpisywata nie wiedziata o powigzaniach biznesowych.
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Podsumowanie...

Dziel sie z gtebi sercal Pomoéz ludziom czué lepiej sie i zy¢ diuzej, zdrowiej, szczesliwiej i w
wiekszej obfitosci!!

Prawdziwym darem od Young Living jest uczucie satysfakcji poprzez pomaganie innym.

Sophie Ann Aoki, Young Living Platinum stwierdzita, Ze jest to ,katedralny projekt”. W Sredniowieczu
czesto budowanie katedry trwato 100 lat. Osoba lejgca fundamenty nigdy nie widziata iglicy
umiejscowionej na szczycie. Podbudowanie ludzi i edukowanie ich na temat olejkdw na catym Swiecie
moze zabara¢ 100 lat. Pomimo, ze by¢ moze nie zobaczymy ostatecznego rezultatu, jest zaszczytem
pomagac¢ w wylewaniu fundamentow i stac sie czescig tego procesu.

Wyznacz swoje cele... stworz plan dziatania... zaplanuj swoje spotkania na nastepnych 6 do 12
miesiecy i rozpocznij proces dzielenia sie z innymi z gtebi serca, w sposdb pozwalajgcy na duplikacje.
Pamietaj — duplikacja ma miejsce wtedy gdy ludzie dzielg sie z ludzmi, a Ci dzielg sie z innymi....

Dziel sie z nowymi ludzmi kazdego miesigca i podbuduj innych w grupie by robili to samo.

Edukuj, Wzmacniaj i Inspiruj innych
do korzystania i dzielenia sie stylem zycia Young Living poprzez duplikacje.

Edukuj — Wzmacniaj — Inspiruj

Razem mozemy dokonaé zmian!

Dziekuje za przekazywanie dalej!

~Wszystko co potrzebujesz to wizja, a nastepnie systematyczne mate kroczki w jej kierunku”
Mike Dooley
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